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  Douglas Karr   Segueix a X  Pot 13, 2020 1 minuts de lectura 

 
   Durant els darrers anys, en vaig fer servir un gran eina de tercers per comprimir els meus fitxers PDF per utilitzar en línia. La velocitat sempre és un factor en línia, de manera que tant si envio un fitxer PDF per correu electrònic com si l’allotjo, vull assegurar-me que estigui comprimit. 
 Per què comprimir un PDF?
 La compressió pot agafar un fitxer de múltiples megabytes i reduir-lo a uns quants centenars de quilobytes, cosa que facilita el rastreig pels motors de cerca, la descàrrega més ràpida i la connexió i la descàrrega des d’un correu electrònic.
 De vegades, els clients em pregunten quines configuracions són les millors per a la compressió de PDF ... però, al no ser un expert en la configuració de compressió i exportació, sincerament no tinc ni idea per on començar. Si sou professionals i enteneu els paràmetres de compressió CCITT, Flate, JBIG2, JPEG, JPEG 2000, LZW, RLE i ZIP ... Estic segur que ho podreu comprendre. Hi ha un munt d'articles per aquí. 
 Prefereixo utilitzar una eina de compressió per fer la feina per mi. Afortunadament, Adobe només ho ofereix.
 Com es pot comprimir un PDF amb Adobe Acrobat
 El que no em vaig adonar és que el meu Adobe Creative Núvol La llicència ja inclou una eina de compressió integrada a Acrobat, la plataforma d'Adobe per editar, dissenyar i integrar PDF. Si descarregueu Acrobat, podeu comprimir fàcilment el PDF:
 	Obriu un PDF a Acrobat DC.
	Obriu el Optimitzeu PDF eina per comprimir un document PDF.
	Escollir Eines> Optimitza PDF o feu clic a l'eina del tauler de la dreta.
	seleccionar Redueix la mida del fitxer al menú superior.
	Establir compatibilitat d'Acrobat versió i feu clic a D'acord. El valor per defecte serà la versió existent.
	seleccionar Optimització avançada al menú superior per actualitzar la compressió d’imatges i tipus de lletra. Feu clic a D'acord quan hàgiu acabat les modificacions.
	Escollir Fitxer> Desa com a. Mantingueu el mateix nom de fitxer per sobreescriure el fitxer actual o canviar el nom del fitxer nou amb la mida PDF més petita. Seleccioneu una ubicació i feu clic a Desa. 
 


  Com es pot comprimir un PDF amb Adobe Online
 Si tens una Adobe Creative Núvol de llicència, ni tan sols heu de descarregar Adobe Acrobat per comprimir els vostres PDF. Adobe té una eina en línia que podeu utilitzar.
 
 Simplement pengeu un PDF i Adobe el comprimirà i el baixarà. Bonic i fàcil!
 Comprimiu un PDF en línia 

     
  Douglas Karr   Segueix a X  Pot 13, 2020 1 minuts de lectura 

 
 
 
    
 


     
  
  Douglas Karr
  Douglas Karr és CMO de OpenINSIGHTS i el fundador de la Martech Zone. Douglas ha ajudat a desenes d'empreses d'èxit de MarTech, ha ajudat en la diligència deguda de més de 5 mil milions de dòlars en adquisicions i inversions de Martech i continua ajudant les empreses a implementar i automatitzar les seves estratègies de vendes i màrqueting. Douglas és un expert i conferenciant de MarTech en transformació digital reconegut internacionalment. Douglas també és autor publicat d'una guia de Dummie i d'un llibre sobre lideratge empresarial. 
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  Revelació

Martech Zone és un lloc totalment gratuït que es monetitza mitjançant referències, enllaços d'afiliats i publicitat.
     
 Martech Zone va ser fundada per Douglas Karr i opera sota la seva empresa, DK New Media, LLC, una orgullosa organització de propietat i operada per veterans. Douglas és un ponent i consultor de transformació digital.
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    constructors

	Analítica UTM BuilderCreeu el vostre URL sense esforç amb paràmetres UTM per fer un seguiment de les vostres campanyes de màrqueting amb precisió.

	Correu brossa de referènciaManteniu les vostres anàlisis precises filtrant el correu brossa de referència dels vostres informes.

	Enllaç de revisió de GoogleTrobeu i compartiu ràpidament el vostre enllaç de revisió de Google per augmentar la vostra reputació en línia.

	Registre SPFAssegureu l'enviament del vostre correu electrònic amb un registre SPF personalitzat, minimitzant el risc d'atacs de correu brossa i de pesca.





 
  Calculadores

	Calculadora de taxa de conversióOptimitzeu els vostres esforços de màrqueting calculant els vostres percentatges de conversió amb facilitat.

	Calculadora de cost per accióDetermineu l'eficàcia de la vostra publicitat calculant el cost per acció (CPA) de les vostres campanyes.

	Calculadora de mida mínima de mostraAssegureu-vos la precisió estadística amb la mida de mostra adequada per a les vostres enquestes.

	Calculadora de retorn de la inversióMesureu l'èxit de les vostres estratègies de màrqueting calculant el vostre ROI sense esforç.

	Impacte de la revisió en líniaPreveu el creixement de les vostres vendes entenent l'impacte de les revisions addicionals dels clients.





 
  Convertidors

	Convertidor de CSV a filaTransformeu fitxers CSV en files i torneu-hi de nou per agilitzar el processament de dades.

	Convertidor hexadecimal a RGBConverteix fàcilment codis HEX a valors RGB i viceversa per als teus projectes de disseny.

	Convertidor de números de telèfon de VanityConverteix el teu text en un número de telèfon personal per a un marcatge més fàcil.





instruments

	Línia d'assumpte del correu electrònic mòbilMaximitzeu les taxes d'obertura del correu electrònic assegurant-vos que les vostres línies d'assumpte es puguin veure en dispositius mòbils.

	Generador de contrasenyaCreeu contrasenyes robustes per millorar la vostra seguretat en línia.

	La teva adreça IPDescobriu ràpidament la vostra adreça IP per a la creació de xarxes i la resolució de problemes.

	Comptador de caràcters i paraulesPerfecciona el teu contingut amb la nostra eina per comptar caràcters, paraules i frases.





 
  Els espectadors

	Visor CSSOptimitzeu els vostres fitxers CSS amb la nostra eina de compressió i descompressió per a una càrrega més ràpida del lloc web.

	Visor JSONEmbelleix o comprimeix les teves dades JSON per millorar la llegibilitat o l'eficiència.

	Visualitzador de capçaleres HTTPNecessites recuperar informació de la capçalera per a una sol·licitud HTTP per a una pàgina o API? Aquest visor de capçaleres us permet publicar la vostra sol·licitud.

	Visor de miniatures de YouTubeVols recuperar totes les imatges de YouTube per al teu vídeo de YouTube? Aquesta senzilla eina els proporciona tots.





Consultes

	Comprovador de propagació DNSComproveu DNS globalment en temps real per assegurar-vos que els canvis del vostre domini s'han propagat.

	Comprovador de llista negra de correu electrònicEsbrineu si la vostra adreça IP està a la llista negra als servidors DNSBL, evitant que els vostres correus electrònics es marquin com a correu brossa.

	Traça les redireccions d'URLTraceu cada salt i camí de les redireccions d'URL per solucionar els vostres enllaços.

	Cerca WHOISUtilitzeu la nostra cerca WHOIS per veure el registre de registre de domini del domini que voleu analitzar.
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  Qui som? Martech Zone




 Tot va començar com un club de llibres.
 Sí, ho dic seriosament. Vaig començar el meu treball a la xarxa fa més de dues dècades. El meu primer lloc va ser Helping Hand, que va seleccionar els millors llocs d'arreu del web per ajudar les persones amb els seus ordinadors i navegar per recursos a Internet. Anys més tard, vaig vendre el domini a una empresa que va ajudar a la gent a deixar de fumar, una de les meves primeres gran contractes.
 Vaig començar a escriure blogs a Blogger i em vaig fer poètic sobre tot, des de la política fins a les eines d'Internet. Estava per tot arreu i sobretot escrivia per a mi, sense gaire públic. Vaig pertànyer a un club de llibres de màrqueting a Indianapolis que ràpidament es va descontrolar. Amb el temps, vaig descobrir que cada cop més del grup venia a mi per assessorar-me en tecnologia. La combinació de la meva formació tecnològica i la meva perspicacia empresarial i de màrqueting va tenir una gran demanda, ja que Internet va canviar ràpidament la indústria.
 Després de llegir Converses nues, em va motivar per millorar la marca i controlar el contingut del lloc. També volia més control sobre l'aspecte del meu bloc, així que em vaig traslladar al meu domini l'any 2006 i vaig crear el meu primer lloc de WordPress. Com que estava centrat en la tecnologia de màrqueting, no volia que el domini amb el meu nom s'interposi, així que vaig traslladar el lloc (dolorós) al seu nou domini l'any 2008, on ha crescut des de llavors.
  El Martech Zone és propietat i està operada per DK New Media, LLC, una empresa que vaig començar el 2009. Després de treballar amb pràcticament tots els grans departaments de màrqueting en línia durant el meu mandat a ExactTarget i llançar Compendium, vaig saber que hi havia una gran demanda de la meva experiència i orientació en una indústria tan complexa.
 DK New Media supervisa la meva consultoria, publicacions, podcasts, tallers, seminaris web i oportunitats de converses. Highbridge, la meva agència amb dos socis més, ajuda les empreses a maximitzar la seva inversió en vendes, màrqueting i productes relacionats. Oferim integració, migració, formació, consultoria estratègica i desenvolupament personalitzat.
 Moltes gràcies pel vostre suport durant aquests anys!
 Douglas Karr
 Director general, DK New Media
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  Andréa Albright
  Andréa Albright és una empresaria experimentada que està alterant la indústria editorial. La seva darrera empresa, Beverly Hills Publishing™, aprofita la seva experiència en desenvolupament de marques per ajudar els líders de pensament i els innovadors a convertir el seu missatge en una marca de milions de dòlars. L'objectiu d'Andrea és servir als disruptors i impactar a la humanitat utilitzant el seu enfocament únic a la publicació, desafiant l'statu quo, per catapultar les idees dels seus autors al món, amb un impacte durador i creant un canvi positiu. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andreu Angle
  Andrew Angle és el fundador de NetGain Associates, Inc. i ha estat immers en el màrqueting digital des que la web era nova. Amb experiència en vendes, va crear i mantenir llocs web en diverses indústries, incloses les organitzacions sense ànim de lucre, manipulació de materials, béns arrels, atenció mèdica, contractació de TI, comerç electrònic, mobilitat personal i electrodomèstics. La gamma de projectes de màrqueting digital abastava equips de desenvolupament de 15 països. El seu mantra és: "A Internet, la geografia és irrellevant". 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander Bachmann
  Biografia de l'autor Alexander Bachmann és el fundador i CEO de Mitgo, una incubadora tecnològica global centrada en oferir solucions innovadores i promoure l'emprenedoria. Anteriorment, havia fundat Admitad com a xarxa d'afiliats, que ara és reconeguda com una de les plataformes d'afiliació més grans per a anunciants i editors. Alexander porta més de 20 anys a l'espai martech i té una àmplia experiència en els sectors de MarTech/AdTech, Smart Shopping i Startup Incubation impulsat per TI. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Abhishek Bakshi
  Som AIKON. Creiem en el futur descentralitzat. Un món on tot es digitalitzarà i es simbolitzarà on tots els recursos i serveis es puguin gestionar de manera més segura, senzilla i sense intermediaris. Proporcionem ORE ID, que és un sistema d’autenticació de blockchain que ajuda els usuaris a accedir a les aplicacions de blockchain per correu electrònic, telèfon o comptes de xarxes socials. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Anirban Bardalaye
  Anirban Bardalaye és director de producte de abast de floració. Anirban va començar la seva carrera com a enginyer de programari, després d'haver creat programari en startups en fase inicial i empreses globals de programari. Anteriorment, Anirban va exercir com a vicepresident de gestió de productes, Commerce Cloud, a Salesforce. Després d'haver dirigit primer l'estratègia i el lliurament de Salesforce B2B Commerce i la seva plataforma de comerç principal, les seves responsabilitats van créixer més tard fins a incloure l'estratègia i l'execució de productes de la indústria per a tota la cartera de Commerce Cloud. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aleh Barysevich
  Aleh Barysevich és fundador i director de màrqueting d’empreses que estan darrere de SEO PowerSuite, programari professional per a campanyes de SEO de cicle complet, i Awario, una eina de monitorització de xarxes socials i web. És expert en SEO experimentat i ponent en conferències importants de la indústria, incloses SMX i BrightonSEO. 
 	   lloc web  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amra Beganovic
  La Sra. Beganovich és la CEO i fundadora de Amra i Elma's. És una de les principals influencers amb més d'1 milió de seguidors als seus canals. Forbes, Business Insider, Financial Times, Entrepreneur, Bloomberg, WSJ, ELLE Magazine, Marie Claire, Cosmopolitan i molts més l'han nomenada com a millor experta en màrqueting digital. Desenvolupa i gestiona campanyes publicitàries per a empreses de Fortune 500, com Johnson & Johnson, LVMH, Procter & Gamble, Uber, Nestlé, HTC i Huawei. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Antoni Bergs
  Anthony és cap de projecte a Escriptors per hora on utilitza diferents estratègies personalitzades per comercialitzar eficaçment els negocis dels seus clients. Us falta el temps o la inclinació per escriure el vostre article? Proveu el nostre servei d’escriptura professional i deixeu caure el pes de les vostres espatlles. Estalviarem hores de confusió i estrès fent la major part del treball per vosaltres. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Antonija Božičković
  Antonija és especialista en màrqueting a Internet a Point Visible, una agència de màrqueting que proporciona serveis de creació de vincles i màrqueting digital. Té un gran interès pel màrqueting digital i un punt feble per al disseny gràfic. Mai no s’ha cansat de buscar noves inspiracions, escoltar la seva música preferida i crear il·lustracions digitals. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anna Bredava
  Anna Bredava és especialista en màrqueting de xarxes socials a Awario. Escriu sobre màrqueting digital, tendències en xarxes socials, màrqueting per a petites empreses i eines que ajuden a qualsevol persona interessada en el màrqueting. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aaron Burcell
  Aaron Burcell, conseller delegat de Methinks Technologies, té més de vint anys d’experiència en el desenvolupament de noves empreses de vídeo i va ser el primer assessor i primer client de Methinks. Anteriorment va ocupar llocs de lideratge en màrqueting, operacions i creixement a Grockit (adquirit per Kaplan), el líder de videoclips Vevo i Marcus per Goldman Sachs. Recentment, Burcell va actuar com a COO i CMO de Loop Media, que a principis d’aquest any es va fusionar amb FogChain, una empresa de programari de comerç públic amb seu a Silicon Valley. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Adrian Chang
  Adrian Chang, director sènior de compromís amb els clients d'Informatica, és un pioner en la gestió del treball empresarial. És un guardonat líder en generació de demanda B2B, èxit de clients i màrqueting digital, i està revolucionant com es realitza la feina. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Alaina Chiappone
  Alaina Chiappone és publicista a Otter PR a St. Petersburg, FL. Té una llicenciatura en relacions públiques per la Universitat de Florida. Anteriorment, Chiappone va treballar en comunicacions corporatives, afers públics i màrqueting digital. Els seus clients han inclòs les indústries de la moda, el benestar, la música, l'hostaleria, la fintech i la salut. En el seu temps lliure, a Chiappone li agrada anar a la platja, acollir amics i és una antiga campiona nacional de patinatge artístic sobre rodes. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Akshat Choudhary
  Akshat Choudhary sempre s’ha mostrat orgullós de la seva capacitat per ensenyar-se coses. Des que va començar BlogVault, Akshat ha transformat el seu projecte paral·lel en una empresa rendible que està escalant noves altures a l’espai inicial de l’Índia. Com a membre de la comunitat de WordPress durant gairebé una dècada, Akshat vol entendre les àrees on lluiten els usuaris. La creença bàsica d’Akshat darrere de la creació de qualsevol producte és assegurar-se que l’usuari final no necessiti assistència i ajudar-lo de la millor manera possible si ho fa. 
 	   lloc web  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Chris
  Alex és el director de màrqueting digital de Reliablesoft, una agència de màrqueting digital que ofereix serveis de SEO i màrqueting digital des del 2002. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amol Dalvi
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Adam Davey
  El director de tecnologia, Adam Davey, és un expert multidisciplinari amb una profunda comprensió de les piles de tecnologia, la infraestructura i la seguretat de back-end i front-end. Fora de la feina, el trobareu fent kitesurf, muntant en bicicleta, jugant i llegint novel·les de fantasia. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anton Eder
  Anton Eder és el COO i fundador de parcelLab, on ha liderat el seu creixement operatiu de tres fundadors a una marca tecnològica que defineix la categoria amb més de 100 empleats a tot el món que donen servei a més de 500 clients en més de 153 països. Es centra a permetre el ràpid creixement global de parcelLab, escalant la infraestructura global de l'empresa i invertint en la cultura i el benestar de l'equip. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alyse Falk
  Alyse Falk és una escriptora autònoma amb experiència en màrqueting digital, tecnologies, màrqueting de continguts, tendències de màrqueting i estratègies de marca. L'Alyse també escriu per a diversos llocs de bona reputació on comparteix els seus consells per crear contingut. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Fiske
  Adam Fiske és el CEO i cofundador de Cipher Sports Technology Group i té gairebé 15 anys d'experiència en el panorama de les apostes esportives i els mitjans de comunicació. Expert global en apostes, Fiske és un respectat panelista, presentador i portaveu de temes com ara dades i tecnologia esportives, panoramas d'apostes esportives, legalització d'apostes esportives, associacions amb mitjans, mercats de capitals, associacions comercials, fusions i adquisicions i regulació. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alexandre Frolov
  Alexander és CEO i cofundador d’HypeAuditor. Alex ha estat reconegut diverses vegades a la llista de jugadors de la indústria Top 50 per Talking Influence pel seu treball per millorar la transparència dins de la indústria del màrqueting d'influències. Alex està liderant el camí en la millora de la transparència dins de la indústria i ha creat el sistema de detecció de fraus basat en la IA més avançat per establir l’estàndard per fer el màrqueting dels influenciants just, transparent i eficaç. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander García-Tobar
  Un empresari en sèrie i executiu global, Alexander ha estat director general de dues empreses anteriors i ha dirigit equips de vendes globals per a tres empreses que van sortir a borsa. Va ocupar càrrecs d'analista i executiu en empreses de recerca líders com The Boston Consulting Group i Forrester Research, juntament amb startups de Silicon Valley com ValiCert, Sygate i SyncTV. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew Gazdecki
  Andrew Gazdecki és el fundador i CEO de Aplicacions Bizness - Fer que les aplicacions mòbils siguin assequibles i senzilles per a les petites empreses. Som una plataforma d’aplicacions per a iPhone, iPad, Android i HTML5 de bricolatge que permet a qualsevol empresa petita crear, editar i gestionar simultàniament aplicacions mòbils sense necessitat de coneixements de programació. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Austin Gunter
  Treballo a WP Engine com a Ambaixador de la marca dins de la comunitat de WordPress (Capital "P"). Jo blog i faig connexions a la comunitat de WordPress. WP Engine proporciona allotjament ràpid de WordPress als desenvolupadors per crear llocs web increïbles per als seus clients. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Andy Hamblin
  Andy fa més de deu anys que treballa en la indústria de l'aire lliure treballant tant en la planificació com en la compra de campanyes i vendes. El seu currículum cobreix molts dels noms més respectats del negoci, inclosos Posterscope, JCDecaux i ECNlive abans d’incorporar-se Signkick el 2014. És un fervent defensor de la introducció de tecnologia que funcioni a la indústria del cartell amb l'objectiu de millorar el rendiment i augmentar els ingressos. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Anas Hassan
  Anas Hassan és consultora de disseny d’una agència de marca líder Logotip Poppin. Té un profund interès en explorar tendències de disseny gràfic i màrqueting digital. A més, és un aficionat al futbol i gaudeix d’un sopar de carn de tant en tant. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Hempenstall
  Adam Hempenstall és el CEO i fundador de Better Proposals, un senzill programari de propostes per crear propostes boniques i d’impacte en qüestió de minuts. Després d’haver ajudat els seus clients a Better Proposals a guanyar més de 120,000,000 de dòlars en un any, va llançar la primera Universitat de redacció de propostes on comparteix les millors pràctiques de propostes comercials. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Abadia Higginbotham
  Abbey Higginbotham és l'especialista en relacions públiques i influencers que s'encarrega de dirigir l'estratègia de mitjans de Cognito Forms. Amb la seva àmplia experiència en relacions amb els mitjans, creació de contingut i estratègia de xarxes socials, es dedica a destacar les capacitats innovadores de Cognito Forms. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ahmer Inam
  Ahmer Inam és el director general d'AI de Pactera EDGE, una empresa líder mundial de serveis digitals i tecnològics. És un executiu experimentat de dades i anàlisis amb més de 20 anys d'experiència liderant la transformació organitzativa mitjançant dades, tecnologia, sistemes d'informació, anàlisis i productes de dades. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alexandra Isenegger
  Alexandra és la CEO de Linkilaw. Les startups necessiten documents legals sòlids i els advocats cobren tarifes esbojarrades. Linkilaw es compromet a aturar les ineficiències, racionalitzar els serveis legals i ajudar a fer accessible el treball legal. A través de la nostra tecnologia, solucions pròpies i mercat legal, oferim startups anteriors a la Sèrie B amb el millor suport legal de la història. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  alicia jones
  Alice Jones és un venedor digital de San Francisco, Califòrnia. Està escrivint entrades al bloc per obtenir el millor reprendre serveis i agències de creació de contingut. Alice és la mare de dos nens petits i una practicant de ioga apassionada. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Anil Kaul
  
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Amit Khanna
  Amit Khanna és el president de les petites i mitjanes empreses de Infogrup on és responsable de generar ingressos per a una gran part de l’empresa i de desenvolupar relacions de llicències estratègiques. També va dirigir dos dels reeixits productes de programari com a servei de la companyia, InfoUSA i Salesgenie. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Khvoynitskaya
  Val Kelmuts és el conseller delegat i cofundador de Staylime, una empresa de disseny i desenvolupament de comerç electrònic amb seu a Redwood City, Califòrnia. Té 10 anys d'experiència en desenvolupament de programari personalitzat, gestió de vendes i desenvolupament de negocis. Val és l'especialista acreditat en vendes d'Adobe Commerce, l'expert certificat empresarial de Shopify i membre de PMI. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  AJ Kieffer
  AJ és el gerent sènior de màrqueting de productes de Conductor. Un trasplantament procedent del món de les agències publicitàries, AJ és un experimentat estrateg de màrqueting apassionat per desbloquejar i activar informació del consumidor. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew K Kirk
  Andrew K Kirk és el fundador de Face The Buzz, que ajuda els propietaris de petites empreses a aprofitar el poder del màrqueting en línia. Els seus clients actuals han recaptat més de 3.5 milions de dòlars en finançament. Ofereix un nombre limitat d’avaluacions de màrqueting en línia gratuïtes. 
 	   lloc web  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrei Koptelov
  Andrey Koptelov és analista d'innovació a Itransition, una empresa de desenvolupament de programari personalitzat amb seu a Denver. Amb una profunda experiència en TI, escriu sobre noves tecnologies disruptives i innovacions en IoT, intel·ligència artificial i aprenentatge automàtic. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aleksandra Korczynska
  Aleksandra és CMO a GetResponse, està guiant el màrqueting i el creixement global de SaaS. Impulsada per l'anàlisi de dades i la pirateria de creixement, ha dissenyat estratègies excepcionals de sortida al mercat per a marques globals (ex-Uber) i startups tecnològiques. Va obtenir la seva formació empresarial i de lideratge a Harvard Executive Education i una actitud basada en dades en màrqueting del màster en ciències de dades a Varsòvia. Ola dóna suport activament a les startups de la regió CEE, com a assessor de programes de consultoria sense ànim de lucre i de Google for Startups. Escalador aficionat, pianista novell i un gran fan de la cultura del treball a distància. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ajoy Krishnamoorthy
  Ajoy té més de 15 anys d’experiència en la indústria en funcions tècniques, de màrqueting i de lideratge. Abans d’Acumulatica, Ajoy era a Microsoft impulsant l’èxit empresarial en una àmplia gamma de funcions de màrqueting i gestió de productes, servint més recentment com a director de màrqueting per segments OEM, on ell i el seu equip eren els responsables de l’estratègia d’inici del mercat entre el públic comercial i el consumidor. . 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amar Kukreja
  Amar Kukreja té anys d’experiència en proves de Salesforce. Utilitza Apex i altres proves. També ofereix altres serveis relacionats amb Salesforce, com ara la configuració i gestió inicials de Salesforce. Per obtenir més informació Salesforce Github. 
 	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  Alexandre Kuznetsov
  Alexander és un expert en gestió de la reputació digital amb més de 25 anys d'experiència. La cartera de clients de les seves agències digitals inclou empreses a gran i mitjana escala mundials i nacionals en verticals com FMCG (Nestlé, Unilever), Tech (General Electric, Microsoft), Auto (BMW, Toyota) i Finance (Citibank, Mastercard). . Un antic CDO a SPN Ogilvy, avui està desenvolupant una nova agència digital global: RCheckUp, centrada a desenvolupar les tecnologies de comunicacions digitals més rendibles. Alexander ha dissenyat un curs sobre gestió de la reputació digital, que ha impartit a més de 800 especialistes actuals i futurs en la matèria. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aditi Laha
  Aditi és un escriptor tècnic i destaca per escriure sobre les últimes tecnologies de la indústria de la publicitat digital. Aditi posseeix un coneixement important i una experiència provada en les tendències d'adtech i martech i es dedica a una investigació en profunditat sobre les tecnologies digitals modernes per oferir contingut atractiu. Escriure blogs inspiradors i poemes de ment lleugera sempre ha estat la passió d'Aditi. Aditi també somia amb escriure un llibre algun dia. A part d'escriure, gaudir de l'art i la música ha estat el seu fort. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Antoni Lamot
  Anthony és el CEO i cofundador de DEseleccioneu, un activador de dades de màrqueting per a Salesforce AppExchange. Li apassiona el programari com a servei, l'automatització del màrqueting i les tecnologies de Salesforce Marketing Cloud. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anuskha Lokesh
  Anushka Lokesh és la cap de creixement de Breinificar, una plataforma de personalització predictiva impulsada per IA que ajuda les empreses consumidores a oferir experiències rellevants i personalitzades a escala. És una líder de màrqueting experimentada que ha treballat amb empreses icòniques de béns de consum com Anheuser-Busch InBev, on va llançar i va fer créixer marques com Budweiser Magnum, Corona, Hoegaarden i Stella Artois, i General Mills, on va treballar al grup New Ventures. en els llançaments de nous productes. Té experiència treballant internacionalment a l'Índia i al Canadà. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Angelina Lugova
  Lina és la cap de màrqueting d’EPOM. També té una intensa experiència en la comunicació líder a través de múltiples plataformes, des de mitjans tradicionals fins a influencers. A EPOM, crea coneixement del consumidor i impulsa la preferència dels clients per la marca a través de tots els canals de màrqueting digital cada dia. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amitaabh Malhotra
  Amitaabh Malhotra és el cap de màrqueting de Omnyway, una plataforma integrada per a pagaments, recompenses de fidelització i ofertes que animen els consumidors a utilitzar el seu telèfon mòbil per a tots els aspectes del viatge de compra. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Ashley Marsh
  Ashley Marsh és escriptora de contingut sènior a Maan Softwares Inc. Ha estat amb aquesta empresa durant els darrers quatre anys. Està especialitzada en el gènere d’escriptura tècnica, especialment en desenvolupament de dispositius mòbils, disseny de pàgines web i últimes tecnologies. Segons ella, ha estat una gran exposició per a ella, ja que cada dia la tecnologia s’actualitza donant lloc a noves idees que la mantenen fresca diàriament. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Membrillo
  Alex Membrillo és el conseller delegat de Cardinal Web Solutions, una agència de màrqueting digital guardonada amb seu a Atlanta, GA. Nomenat Comerciant Digital de l’Any de 2015 per l'Associació Tecnològica de Geòrgia (TAG), el seu innovador enfocament del màrqueting digital ha transformat la indústria i ha donat resultats notables a clients de totes les mides i mercats. Cardinal ha estat nomenat tres vegades consecutivament a la llista Inc. 3 d’empreses privades dels Estats Units amb un creixement més ràpid. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Andy Mickelson
  Andy Mickelson és vicepresident d’atenció al client de Vertafore, un proveïdor líder en tecnologia d'assegurances. Dins del seu paper, és un vicepresident centrat en el client amb experiència en la creació de resolucions escalables, equips d’alt rendiment i bones pràctiques orientades al client. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amie Milner
  Amie Milner és la vicepresidenta executiva d'habilitació de vendes d'Abstrakt Marketing Group, una empresa de creixement empresarial que ofereix solucions de generació de clients potencials. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Muntanya Amanda
  Amanda és la vicepresidenta global de SAP Digital Commerce. L'Amanda porta més de 15 anys a SAP, començant en les relacions d'analistes del sector i creixent fins a una varietat de funcions de comunicació i màrqueting al llarg dels anys, per temes tan diversos com els preus i les llicències i la sostenibilitat per a Netweaver i Supply Chain Management. Més recentment, va dirigir el màrqueting dels nostres canals de comerç digital: SAP Store i SAP App Center - treballar cada dia perquè sigui el més senzill possible fer negocis amb SAP. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ash Munshi
  Abans d’unir-se a Pepperdata, Ash era el president executiu de Marianas Labs, una startup d’aprenentatge profund que es va vendre el desembre de 2015. Abans, va ser director general de Graphite Systems, una startup d’emmagatzematge de dades que es va vendre a EMC DSSD l’agost de 2015. Ash també va servir com a CTO de Yahoo, com a conseller delegat d'empreses públiques i privades, i forma part del consell de diverses startups tecnològiques. Ash va assistir a la Universitat de Harvard, la Universitat de Brown i la Universitat de Stanford. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Ashley Murphy
  Ashley Murphy es va llicenciar en literatura anglesa i escriptura creativa a la Universitat de Manchester. Va començar a treballar com a escriptor de continguts independent el 2015. S'especialitza en tecnologia, educació superior, publicitat, temes d'actualitat i emprenedoria. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Alicia Navarro
  Alicia Navarro és CEO i cofundadora de Enllaços de visió, una plataforma de monetització del contingut que ajuda els llocs web a obtenir recompenses per la intenció de compra creada al seu contingut. Abans de llançar Skimlinks, va treballar durant més de 10 anys dissenyant i llançant aplicacions basades en Internet i mòbils a Austràlia i el Regne Unit. Des de 2007, Alicia ha fet créixer l’empresa amb més de 85 empleats a totes les oficines de Londres, San Francisco i Nova York. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew Davis
  Andrew és el director de màrqueting de CPC Strategy. A finals de setembre de 2010, Andrew va acabar d’escriure el primer manual sobre compres de comparació de comerciants que proporciona una visió general completa de com iniciar i gestionar una campanya de comparació de compres efectiva. Avui Andrew passa la major part del temps consultant mitjans i grans distribuïdors en línia i agències de màrqueting en línia, i també escrivint i dirigint Blog d’estratègia de CPC. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Albert Nieto
  Etiqueta de llavors és l’empresa líder en publicitat contextual que crea solucions altament impactants i atractives per a contingut visual rellevant rellevant, orientant i rendint els millors editors i les millors marques. La IA contextual de la companyia permet a les marques interactuar amb els consumidors dins del seu univers d’interès sense cookies. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andre Oentoro
  Andre Oentoro és el fundador de Breadnbeyond, una premiada empresa de vídeos explicatius. Ajuda les empreses a augmentar els percentatges de conversions, a tancar més vendes i a obtenir un ROI positiu dels vídeos explicatius (per aquest ordre). 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  AlexAnndra Ontra
  AlexAnndra Ontra és cofundador i president de Shufflrr, una solució de gestió de documents a la carta per a presentacions dinàmiques. Shufflrr, amb seu a la ciutat de Nova York, és el pioner de la gestió de presentacions. Fundat el 2014 per James i AlexAnndra Ontra, un equip germà-germà amb més de 30 anys d’experiència en el desenvolupament de programari de gestió de presentacions, Shufflrr ajuda les empreses i usuaris individuals a gestionar, distribuir i actualitzar el contingut de la presentació, estalviant-los temps i diners. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Ortman
  Adam Ortman és el vicepresident sènior de creixement i innovació de Generador de mitjans + Analytics, una agència de mitjans totalment integrada. Combinant una dècada d'experiència en l'àmbit de les agències de mitjans amb una base acadèmica en psicologia del consumidor, Adam avalua les tendències i les plataformes digitals, socials, mòbils i de comerç electrònic líders i emergents per determinar com poden aportar valor a les inversions en mitjans dels clients. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Arvind Parthiban
  Arvind és el CEO i cofundador de Zarget, on a més de conceptualitzar la visió de l’empresa i pilotar el curs d’acció per assolir els seus objectius, actualment dirigeix les operacions de màrqueting, prevenda i venda de productes. Antic empleat de Zoho, on va dirigir el màrqueting de productes per al paquet ITSM de productes estrella, Arvind va obtenir valuoses idees sobre la indústria SaaS i totes les coses sobre "Màrqueting". Arvind treu de la seva gran riquesa d’experiència per impulsar les unitats de negoci cap endavant. També és un fanàtic del Chelsea. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Ankit Patel
  Ankit Patel és directora de màrqueting / projecte a Tecnologies XongoLab i PeppyOcean, que ofereixen solucions de desenvolupament d’aplicacions web i mòbils de primer nivell a nivell mundial. Com a hobby, escriu sobre noves i properes tecnologies, desenvolupament mòbil, desenvolupament web, eines de programació i disseny de negoci i web. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Àlex Poulos
  Alex és el director de màrqueting de Crossbeam, líder en creixement i anàlisi, contingut i esdeveniments i màrqueting de productes. Té més de 20 anys d'experiència executiva desenvolupant estratègies de màrqueting i liderant l'execució global integrada de marques de programari. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Agustí Prot
  Augustin és el cofundador de Weglot, una solució multilingüe per a llocs web. Creat el 2016: Weglot es va crear per fer la traducció de llocs web ràpida, senzilla i instantània. Amb formació en finances, Augustin es va traslladar al món de SaaS per fundar una solució que ajudés les empreses a generar creixement internacional. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Aquibur Rahman
  Aquibur Rahman és el CEO de Mailmodo, una solució de màrqueting per correu electrònic que permet als usuaris enviar correus electrònics interactius com aplicacions. Té experiència en màrqueting en estratègies entrants i sortints, SEO, creixement, CRO i automatització de màrqueting. Ha ajudat moltes marques B2C i B2B, incloses les startups tecnològiques en fase inicial, a accelerar el creixement mitjançant processos de màrqueting àgils i basats en dades. Quan Google va publicar correus electrònics AMP, Aquib hi va veure un gran potencial per reinventar el màrqueting per correu electrònic. Això el va portar a iniciar Mailmodo per ajudar les empreses a obtenir un millor ROI del màrqueting per correu electrònic. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Austin Rolling
  Austin Rolling és cofundador i CEO de Fora de camp. un empresari de tercera generació. Va començar la seva primera empresa, un lloc web de moda, als 20 anys. Llicenciat en Comunicació per la Eastern Michigan University i MBA per la Texas A&M University. Ha passat la major part de la seva carrera treballant a l’espai de béns de consum i informàtica en vendes de camp i de màrqueting, gestió i desenvolupament de negocis.  
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Alicia Rother
  Alicia Rother és una estratega de continguts independent que treballa amb petites empreses i startups per augmentar l’abast de la seva marca a través del disseny i redacció de continguts creatius. La seva àrea d’especialització inclou el màrqueting digital, la infografia, la marca i el disseny gràfic. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Andrea Sánchez
  Andrea Sanchez és una investigadora i estratega de disseny amb seu a Nova York que actualment lidera projectes d'estratègia de transformació digital a Globant. Va compartir la seva experiència sobre com la IA pot millorar les relacions entre el client i la marca. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Shigem
  Adam Shigem és estrateg a Va caure en picada - una empresa de disseny digital a Seattle. Adam té més de 4 anys d’experiència ajudant marques com Windows, Office 365, T-Mobile i Brooks Running a connectar-se amb el seu públic de maneres significatives a través de múltiples canals. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Abhay Singhal
  Abhay és cofundador i CRO de InMobi. Abhay parla globalment sobre emprenedoria, persones i cultura i ha estat fonamental per obtenir reconeixements InMobi com 50 empreses més disruptives del món per MIT Technology Review, premi d’inici de l’any destacat per Forbes i molts més. El seu amor per la innovació el va portar a l'Indian Institute of Technology, Kanpur (IIT) pels seus solters, on el 2013 també va ser distingit amb l'estimat 'Distinguished Alumnus Award' per la seva excel·lència en emprenedoria. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Arun Sivashankaran
  Arun és un empresari tecnològic que fa anys que construeix, mesura i ven llocs web de consum i empreses. Al llarg de la seva carrera, ha ajudat les empreses grans i petites a augmentar els ingressos i involucrar els clients com a gerent, assessor i consultor. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Petit
  Adam Small és el conseller delegat de AgentSalsa, una plataforma de màrqueting immobiliari automatitzada i amb totes les funcions integrada amb correu directe, correu electrònic, SMS, aplicacions mòbils, xarxes socials, CRM i MLS. 
 	   lloc web  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  

 
 
 
 
	    
  
  Ann Smarty
  Ann Smarty és la gestora de marca i comunitat d'Internet Marketing Ninjas i la fundadora d' Contingut viral Bee. La carrera d'optimització de motors de cerca d'Ann va començar l'any 2010. És l'antiga editora en cap de Search Engine Journal i col·laboradora de blogs de cerca i socials destacats, com ara Small Business Trends i Mashable. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anastasia Sviridenko
  Anastasia Sviridenko és gestora de màrqueting de contingut de TextMagic, solució de SMS massiva tot en un per a empreses. TextMagic és un servei que ofereix a les petites i grans empreses l’oportunitat de realitzar campanyes de màrqueting per SMS, enviar notificacions, alertes i confirmacions. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew Taylor
  A Andrew li encanta treballar Panteó ajudant les agències i retornant a la comunitat de WordPress. Com a desenvolupador web anterior, Andrew va dedicar el seu temps a projectes a gran escala per a clients com AMC Networks, Frito Lay, National Van Lines i molt més. Amb més de 8 anys d’experiència en desenvolupament web, especialitzat en WordPress, és un veterà experimentat. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ángela de la Vieja
  Ángela és experta en analítica de negocis, preus i gestió de mitjans de comunicació, liderant continguts en tots els canals i gestionant presència a totes les plataformes socials. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Ashley Walsh
  Ashley és el vicepresident de màrqueting de Pila de formularis, una solució de programari de construcció de formularis i captura de dades basada en Indianapolis. Abans de Formstack, Ashley va passar vuit anys a Angie's List ocupant llocs de màrqueting, productes i operacions. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Amanda West-Bookwalter
  Amanda West-Bookwalter és l’especialista en màrqueting de mitjans digitals de Formstack, responsable d’implementar i escalar estratègies de publicitat digital per a l’empresa tecnològica. Abans d’unir-se a l’equip de Formstack, Amanda va exercir una funció de gestió de comptes sènior per a una empresa de gestió de pagament per clic i ha parlat en diverses conferències de màrqueting en línia, incloses HeroConf, SMX East i SES Denver. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Ashley Welch
  Ashley Welch i Justin Jones van ser cofundadors Innovació de salt mortal, una empresa de consultoria de Design Thinking que ofereix un enfocament únic al desenvolupament de vendes. Són els autors de Naked Sales: How Design Thinking Reveals Customer Motives and Drives Revenues. Per obtenir més informació, visiteu www.somersaultinnovation.com. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Amalie Widerberg
  Amalie Widerberg treballa com a venedora digital a FotoWare, un proveïdor líder mundial en gestió d’actius digitals (DAM). Té un màster en ESST (Society, Science and Technology in Europe) i prediu que el 2021 té molt a punt el paisatge DAM. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Acholla
  Bill Acholla és un venedor digital líder que expulsa constantment contingut de valor increïble que persones com tu poden utilitzar per fer créixer el seu negoci, com aquest article. Consulteu el seu bloc empresarial a Billacholla.com 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Bowman
  Brian Bowman és el fundador i CEO de Brainlabs, una empresa de tecnologia de màrqueting que demostra tecnologia i serveis als anunciants de Facebook i Instagram. Ha gestionat de forma rendible més de $ 1B en despeses publicitàries en línia i desenvolupament de productes per a marques líders en línia, com ara Disney, ABC, Match.com i Yahoo !. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Bruno
  Bill Bruno, director general de Celebrus, es va incorporar com a vicepresident d'Amèrica del Nord i es va convertir en conseller delegat l'octubre de 2021. Té dècades d'experiència en els sectors de mitjans, dades i anàlisis i una passió per fomentar una cultura d'innovació per impulsar un canvi transformador. Abans de Celebrus, Bill va exercir com a conseller delegat d'una empresa que cotitza a AIM que va adquirir amb èxit el seu negoci de consultoria. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Cràter Bonnie
  Bonnie Crater és la presidenta i directora general de Full Circle Insights. Abans d'unir-se a Full Circle Insights, Bonnie Crater va ser vicepresidenta de màrqueting de VoiceObjects and Realization. Bonnie també va ocupar funcions de vicepresident i vicepresident sènior a Genesys, Netscape, Network Computer Inc., salesforce.com i Stratify. Veterà de deu anys d'Oracle Corporation i de les seves diverses filials, Bonnie va ser vicepresident de la Divisió de Productes de Compaq i vicepresident de la Divisió de Productes de Workgroup. 
 	   lloc web  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bob Croft
  Bob Croft és un líder en experiència de màrqueting a la regió APAC, treballant amb més de 15 clients en els darrers 8 anys en diverses indústries. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Barraca Diego
  Barrack Diego és un blogger experimentat que ha escrit articles per a diversos blocs i llocs web de renom sobre diversos usos de les xarxes socials per generar més trànsit empresarial a llocs web empresarials. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Donabedian
  Brandemonium LLC és una empresa d'esdeveniments amb seu a Cincinnati, OH. L'empresa va ser fundada el 2017 per Bill Donabedian i Kevin Canafax. Bill té més de 16 anys d'experiència en esdeveniments llançant esdeveniments com el MidPoint Music Festival i el Bunbury Music Festival. Kevin té més de 30 anys d'experiència en comunicació corporativa i assumptes públics, així com cofundador d'esdeveniments benèfics, Suits That Rock i Play On. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Breena Fain
  Breena Fain és l’especialista en relacions públiques i màrqueting de Formstack, un constructor de formularis en línia que s’ha convertit en un líder en la creació, gestió i allotjament de formularis en línia. Formstack proporciona a les empreses de tot tipus i mida una eina de creació de formularis fàcil d’utilitzar per recopilar i gestionar fàcilment les dades. Els usuaris poden incrustar formularis directament al seu lloc web per capturar ràpidament els clients potencials. Aquest tipus de versatilitat permet a les organitzacions, especialment a les petites empreses, simplificar el seu cicle de màrqueting alhora que amplien els seus recursos. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Bryan Fowler
  Bryan Fowler és el president d'Intero Digital Amazon Division. Intero Digital és una agència de màrqueting digital de 400 persones que ofereix solucions de màrqueting integrals orientades a resultats. La seva divisió d'Amazon s'especialitza a ajudar les empreses a aprofitar Amazon per aconseguir un creixement sense precedents. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Freeman
  Brian Freeman és un empresari en sèrie centrat en l'economia del creador. Va construir un dels mercats d'influencers més grans d'Amèrica del Nord fent-lo créixer a més de mig milió de creadors de contingut i centenars de marques com Disney, Amazon, Dunkin, Goop, Marvel i TikTok. Ell i el seu equip de Heartbeat van ser els primers a abordar el màrqueting de nanocreadors a escala a Instagram i van ser els primers a implementar una integració amb TikTok el 100. També és un Techstars Grad (classe de 2020) i és un inversor actiu i assessor d'altres startups d'economia de creadors. Ara està construint una nova xarxa professional per a l'economia del creador, creatorland.com, centrada en els creatius, els creadors de contingut, els influencers i les persones que els contracten. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bobby Gill
  Abans de fundar Blue Label Labs el 2009, Bobby era director de programes de Microsoft dins de la divisió Servers & Tools. Juntament amb el cofundador Jordan Gurrieri, Bobby és coautor Appsters: una guia per a principiants sobre emprenedoria d'aplicacions. A Blue Label Labs, el paper de Bobby com a CEO implica proporcionar una supervisió tècnica i estratègica de totes les aplicacions que produïm. Bobby es va graduar a la Universitat de Waterloo amb una llicenciatura en Matemàtiques i Informàtica i va completar el seu MBA a Columbia Business School. Li encanten les creps. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Hoffman
  Brian és coordinador de màrqueting a Infografia assassina, una startup amb seu a Seattle especialitzada en disseny d’infografies, gràfics en moviment i gràfics interactius. Killer Infographics s’enorgulleix d’atraure millors talents capaços d’oferir còpies completes, dades úniques, il·lustració personalitzada i promoció estratègica. Brian va créixer a les muntanyes de Pennsilvània i Vermont, i ara passa cada dia practicant surf de neu i excursions a les muntanyes del nord-oest del Pacífic. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Becky Holton
  Becky Holton és periodista i bloguera. Està interessada en les tecnologies educatives i sempre està preparada per donar suport a la parla informativa. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Anglès
  Sóc dissenyador de productes digitals amb seu a Austin, Texas. Tinc més de 12 anys d'experiència tant en la creació de noves experiències de producte 0 a 1 com en la promoció del creixement per a destinacions en línia d'alta visibilitat. Actualment estic a Hotel Engine, ajudant a construir el futur dels viatges de negocis i en grup. Em prospero amb l'aprenentatge continu, convertint la informació dels usuaris en acció i inspirant els equips a pensar fora de la caixa. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Dawson
  Bill Dawson és un expert en màrqueting de correu electrònic i aplicacions de correu electrònic, consultant amb grans empreses i programari com a proveïdors de serveis sobre la seva integració, usabilitat i lliurabilitat de correu electrònic. Bill ha treballat amb algunes de les organitzacions més grans en línia, incloses Zappos i Walmart. Ell i la seva dona, Carla, són propietaris i gestionen la seva pròpia agència, Disseny de 4 gossos. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Barry Kelly
  Barry Kelly és CEO i cofundador de Indústries del pensament. És un campió de l’aprenentatge del consumidor, venedor i innovador de l’aprenentatge digital. La seva carrera professional s’ha centrat a ajudar les marques i les organitzacions de contingut a aprofitar el poder de l’aprenentatge electrònic per promoure i fer créixer els seus negocis. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Brooke Kovanda
  Brooke Kovanda és becari o coordinador de màrqueting d'Or PERQ, una empresa de tecnologia de compromís a Indianapolis. Allà dirigeix la creació de contingut i disseny per a productes publicitaris i proporciona suport per a noves investigacions i exploracions de mercat. Fora de la feina, a Brooke li agrada llegir, viatjar, escoltar el clàssic Rock 'n' Roll. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Bryan Mixon
  Bryan Mixon és el propietari de AmazeLaw, la creació de llocs web per a advocats solters i petits. Byran ha estat creant llocs web des del 1999 i ha passat els seus darrers quatre anys ajudant empreses com HubSpot, Mill33 i LivingSocial. Bryan sap de primera mà el difícil que pot ser per als propietaris de petites empreses aconseguir el seu màrqueting digital, així que va crear AmazeLaw com un lloc súper senzill perquè els advocats en solitari puguin construir els seus llocs, recollir clients potencials i seguir amb els seus dies de fent coses d'advocat. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Ben Plomion
  Ben Plomion és el director de màrqueting de Dibbs. És responsable de crear valor per als socis, desenvolupar estratègies de sortida al mercat i fer créixer el mercat de consum de Dibbs. Ben és un francès nadiu i es va graduar del programa de lideratge comercial experimentat de GE i del programa MBA de la Universitat McGill. És un col·laborador habitual de màrqueting de Forbes i forma part de la junta de l'MMA. Ben viu a Venice Beach, CA amb la seva dona i el seu fill, i és un àvid surfista i patinador. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Blair Roebuck
  Blair Roebuck és el vicepresident de ciències de màrqueting per a Amèrica del Nord a Valtech. La seva experiència rau en la personalització, l'optimització, l'anàlisi i l'estratègia de dades per alliberar el potencial de les dades per als clients. Marketing Science és la divisió nord-americana de Valtech dedicada al mesurament, estratègia, dades, anàlisi, taulers i optimització de la taxa de conversió. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Swift
  Bill Swift ha dirigit l'organització tecnològica de Brierley des del gener de 2001 i va assumir el paper de conseller delegat l'abril de 2022. Durant el seu mandat com a conseller delegat, ha finalitzat ràpidament la transformació de l'empresa d'una agència a un proveïdor de tecnologia fort. Com a CTO, les seves responsabilitats continuen abastant des de l'arquitectura tecnològica i l'estratègia de producte fins a les implementacions del client i el suport operatiu. Després d'haver participat en l'adopció amb èxit dels estàndards tecnològics internacionals, Bill és un autor col·laborador de publicacions centrades en l'arquitectura de computació distribuïda i té diverses patents de disseny de programari. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Blair Symes
  Blair Symes és gestor de generació de demanda a DialogTech, líder en programes d’anàlisi i automatització de trucades. Durant els darrers 17 anys, ha publicat nombrosos articles, llibres blancs, llibres electrònics i publicacions de blocs sobre una àmplia gamma de temes, inclosos el màrqueting B2B, l’automatització del màrqueting i el màrqueting de cerca. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Trautschold
  Brian Trautschold és cofundador i COO de Ambició, l’aclamada plataforma de gestió del rendiment de vendes creada per a organitzacions de vendes basades en dades i alimentades pel mil·lenni. Connecteu-vos amb Brian a Twitter i LinkedIn i inicieu una conversa sobre alguns dels seus temes preferits: vendes, startups, màrqueting i rumors comercials de la NBA. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Wallace
  Brian Wallace és el president de AraSourcing, una agència de disseny d'infografia líder a la indústria amb seu a Louisville, Ky, i treballa amb empreses que van des de petites empreses fins a Fortune 500. Brian també organitza un esdeveniment local per fer de Louisville una ciutat més competitiva (#Pensa en gran) i ha estat nomenat assessor de Google Small Business 2017. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Beau Wysong
  Beau Wysong és director de màrqueting de RFP360. Aprofita la seva àmplia formació en màrqueting i vendes tecnològiques per impulsar el creixement empresarial de l’empresa de programari. Beau és responsable de crear una marca líder en el mercat, atraure els clients i educar els futurs clients amb coneixement. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Hall
  Chris Hall, el conseller delegat de Enquadernador ha ampliat la seva empresa a més de 200 empleats amb sis oficines internacionals en només 3 anys. Chris és un empresari de fons, ha configurat i ampliat amb èxit diverses empreses SaaS, sent Bynder la més notable fins ara. Chris va construir aquestes empreses basant-se en la creença que els joves, amb l’actitud i l’entrenament adequats, poden obtenir grans resultats. Chris és actualment entrenador i mentor per a joves emprenedors interessats en tecnologia i startups 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Cassie
  Cassie Grey és un cercador de xarxes de mitjans digitalspertinença i fa cinc anys que treballa en màrqueting a Internet. Quan no blogueja ni es manté al dia amb les tendències de màrqueting i xarxes socials, li agrada passar el seu temps a l’aire lliure fent senderisme, bicicleta i piragüisme. Segueix-la a Twitter @cassaleenie. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Benham
  Chris sap que un gran màrqueting es crea escoltant els vostres clients i no parlant-hi. Ha aplicat aquest pensament per ajudar a elevar diverses empreses a posicions líders en el mercat. Execució de màrqueting per a Alquimer proporciona a Chris una oportunitat inigualable de crear màrqueting rellevant per als clients en funció dels seus comentaris. Chris es va unir a Alchemer després d’ocupar funcions de màrqueting executiu a Symantec, Avast, Webroot i Yellowfin BI. És llicenciat a la Universitat de Kansas. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Caleb Benningfield
  Caleb Benningfield és l'arquitecte principal de solucions d'Amperity. Amb més de set anys d'experiència a Amperity, la plataforma líder de dades de clients (CDP), Caleb ha ocupat diverses funcions, com ara Arquitecte principal de solucions i Enginyer desplegat endavant. Com un dels primers empleats, va ser fonamental a l'hora d'establir l'equip d'èxit del client i va participar en el primer gran projecte de client d'èxit de la companyia amb Alaska Airlines. Caleb té la capacitat única de salvar la bretxa entre els aspectes tècnics i les perspectives del mercat. Abans d'Amperity, Caleb va exercir com a enginyer de programari principal a IMS Health, on va treballar en l'escalada d'una plataforma d'automatització de màrqueting i CRM empresarial. Va començar la seva carrera com a desenvolupador de programari a Appature abans de la seva adquisició per part d'IMS Health. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Caroline Black
  Caroline és escriptora i comercialitzadora de continguts per a Pensaments segurs. Especialitzada en seguretat a Internet, és conscient del dany que el programari maliciós pot causar a les vostres campanyes en línia. Coneix les amenaces en línia i el potencial dels pirates informàtics per segrestar llocs web i estratègies de promoció. Com a venedora de màrqueting veterana, té moltes ganes de compartir les seves experiències amb persones afins a fer que Internet sigui un lloc més segur. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Curt Bloom
  Curt Bloom és president de BlueVenn EUA, el proveïdor mundial de programari de màrqueting multicanal. Curt anteriorment va ocupar una important posició de lideratge amb smartFOCUS i va ser fonamental per al creixement global del negoci. Des de llavors, Curt ha estat treballant amb diverses startups nord-americanes, a les àrees de xarxes socials, interacció amb clients en temps real i anàlisi. Com a president de les operacions de BlueVenn als Estats Units, Curt supervisa l'expansió de BlueVenn als Estats Units i dirigeix l'equip que gestiona els clients americans de BlueVenn. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Conor Cawley
  Conor és l'escriptor sènior de Tech.co. Durant els darrers quatre anys, ha escrit sobre tot, des de campanyes de Kickstarter i startups incipients fins a titans tecnològics i tecnologies innovadores. La seva àmplia trajectòria en comèdia stand-up el va convertir en la persona perfecta per organitzar esdeveniments centrats en la tecnologia, com ara Startup Night a SXSW i els premis Timmy per tecnologia en moviment. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Carson Conant
  Carson Conant és el CEO i fundador del proveïdor de solucions d’habilitació de vendes amb seu a Chicago Mediafly. Havent crescut en una família emprenedora, Carson no és aliè als desafiaments i beneficis de construir una empresa des del principi i reunir un equip brillant per executar amb èxit la seva visió. Sota el lideratge de Carson, Mediafly ha estat reconeguda com a Companyia de cultiu més ràpid Inc. 5000 durant cinc anys consecutius, un dels millors llocs de treball del 2018 i un millor lloc per treballar per Crain's Chicago Business. Actualment, el programari de Mediafly és aprofitat per les millors empreses de Fortune 500, incloses PepsiCo, MillerCoors, Disney i Goldman Sachs. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Txad Crowe
  Es va unir Chad Crowe Consultoria Techwood el 2016 com a part d'una fusió. Actualment, gestiona les operacions d'implementació i gestió de comptes de Techwood. Té una llicenciatura de la Universitat Reinhardt i un màster en Comunicacions de la Universitat de Troy. Al llarg dels anys, Txad ha gestionat més de 25 milions de dòlars en publicitat de cerca de pagament. Techwood Consulting es va fundar l'any 2008 i és una consultoria digital d'elit que té competències bàsiques en cerca orgànica i de pagament. Membre d'Inc5000 per al 2017, amb seu a Atlanta, GA, amb un equip de 17 que donen suport a 60 clients, Techwood té una reputació d'execució de qualitat a les àrees temàtiques de SEO i PPC. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Donald
  Chris Donald és el director d'InboxGroup, una agència professional de màrqueting per correu electrònic especialitzada en la prestació de serveis de màrqueting per correu electrònic basats en els resultats. Ha treballat directament amb empreses de Fortune 500, gegants minoristes, organitzacions sense ànim de lucre, pimes i organismes governamentals en totes les facetes dels seus serveis de màrqueting per correu electrònic, auditoria de correu electrònic i programes d’automatització de màrqueting durant gairebé dues dècades. Li agrada compartir les seves idees i idees distintives sobre les millors pràctiques de màrqueting per correu electrònic al seu bloc. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Christian Facey
  Vaig fundar AudioMob perquè entenc la frustració que senten els jugadors quan la publicitat intrusiva interromp el seu joc. Reunint alguns dels millors cervells de la indústria, la solució d’AudioMob proporciona una manera als desenvolupadors de jocs per a mòbils d’obtenir ingressos dels seus jocs a través d’anuncis d’àudio mantenint els seus jugadors compromesos. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Colleen Fahey
  Colleen Fahey és una executiva creativa amb una profunda experiència en màrqueting i marca en múltiples punts de contacte. Al llarg de la seva carrera, Colleen ha estat directora creativa executiva de marques líders als EUA, Europa, Amèrica Llatina i Àsia. Es va apropar a Sixième Son, l'agència de marca sonora amb seu a París que ha creat més de 450 identitats sonores per expandir-se a Amèrica del Nord. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Christopher Faust
  Christopher és responsable de totes les estratègies de màrqueting global, desenvolupament de negocis i comercialització de Qvidian. Com a executiu de màrqueting global amb una àmplia experiència en el sector tecnològic, Christopher aporta un historial provat amb empreses d’alt creixement. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Gomersall
  Chris Gomersall és el fundador i CEO de ATOMITZAT, una empresa de programari de màrqueting a Atlanta, GA. Anteriorment, Chris era un estratègic creatiu a Facebook i Instagram, on va col·laborar amb les principals agències i marques del món, va presentar patents, va treballar amb antropòlegs socials i científics de dades, va construir prototips amb enginyers, va dirigir els bootcamps del programa de publicació i molt més. Anteriorment, el líder creatiu de Moxie, altres agències inclouen Euro RSCG (DSW), Exile on Seventh (Agència.com), i una startup pròpia. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Txad Pollitt
  Chad Pollitt, veterà condecorat de l'Operació Iraqi Freedom i antic comandant de l'exèrcit nord-americà, és el cofundador de Relevance, el primer i únic lloc web del món dedicat a la promoció de contingut, notícies i coneixements. També és professor adjunt de màrqueting per Internet a la Indiana University Kelley School of Business i instructor adjunt de màrqueting de contingut a la Rutgers University Business School. El Txad és membre del Consell Assessor del primer sistema de gestió de residus alimentat per blockchain del món, Swachhcoin, i de plataformes de publicitat natives, inPowered i AdHive. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Carter Hallett
  Carter Hallett és un estrateg de màrqueting digital de l'agència digital nacional R2integrat. Carter aporta més de 14 anys d’experiència i un bagatge complet en la supervisió d’estratègies de màrqueting tradicionals i digitals. Treballa amb clients tant B2B com B2C per desenvolupar fonaments estratègics profunds, resoldre els seus reptes empresarials i crear interaccions immersives i significatives, amb un enfocament en la narrativa creativa, l’experiència del client de 360 graus, la generació de demanda i els resultats mesurables. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Chandler
  Sóc l'especialista en operacions de vendes de Givelify, una aplicació de donació de fe o caritat basada en la ubicació i les preferències. El meu títol és realment una mica arbitrari; Em coneixen habitualment com The Fixer i/o The Swiss Army Knife. Em dic El Conserge. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chuck Hengel
  El màrqueting de rendiment està ple d’empresaris eclèctics. Així, quan va arribar el moment de triar-se la vida, un jove Chuck Hengel va quedar captivat per aquesta indústria renegada d’inventors i bojos. Tenia un cervell per al nombre i un dels venedors de rendiment més grans del país al seu propi jardí, així que es va tallar les dents trencant dades a Fingerhut. El 1997, Chuck va fundar Marketing Architects 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Xip House
  Chip House és cap de màrqueting de Quatre 51. OrderCloud by Four51 és la plataforma de comerç electrònic B2B basada en el núvol més flexible i personalitzable, que proporciona als usuaris tècnics i empresarials la possibilitat de crear llocs de comerç electrònic de classe mundial de manera més ràpida, senzilla i a un cost inferior. House té més de 25 anys d’experiència en màrqueting directe i digital. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Hoyt
  Chris és el director de màrqueting de Perscio, un soci comercial centrat en la creació d’oportunitats de Big Data per als seus clients, on ha desenvolupat la marca i la missatgeria des del principi, des del logotip fins a l’embut de venda. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Lucas
  Chris és el vicepresident de desenvolupament de negocis de Pila de formularis. Gestiona molts dels esforços de màrqueting de Formstack amb un interès especial a descobrir com el màrqueting social i en línia pot ajudar Formstack a créixer. Formstack és una eina de creació de formularis en línia que elimina molt el mal de cap de la recollida i la gestió de dades en línia. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Bross
  Chris és soci d'EverEffect, especialitzat en gestió de comptes de pagament per clic, consultoria SEO i analítica web. Chris té més de 16 anys d'experiència a Internet amb empreses Fortune 500 i experiència en la direcció i implementació d'experiències en línia per promocionar negocis, productes i serveis. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Damron
  Chris és el director d'innovació de BeaconStream, una aplicació de màrqueting mòbil basada en la proximitat. BeaconStream ofereix a empreses de tot tipus i mida una manera fàcil i rendible de connectar-se amb els clients que hi són a prop, enviant-los cupons, demostracions de productes, promocions, vídeos o informació, directament al seu dispositiu mòbil. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Chintan Jain
  Chintan Jain és el director associat de màrqueting de productes de Flux de treball de Kissflow, una plataforma unificada que permet a les organitzacions gestionar tot tipus de treball en un sol lloc. Chintan és un expert en màrqueting que escriu àmpliament sobre temes com les tecnologies del lloc de treball, la gestió del treball i el lloc de treball digital. També contribueix activament a diverses plataformes empresarials i tecnològiques. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Cristina Lió
  Christina Lyon és escriptora, bloguera i música del solejat SoCal. Està en flames per ajudar les empreses en línia a créixer amb una atractiva còpia de màrqueting. Quan s’allunya del seu escriptori, a Christina li encanta llegir ficció, passejar per la platja i tocar música. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Carlos Meza
  Carlos Meza exerceix de president i director general de Crowd Content, un proveïdor de serveis de creació de contingut líder que connecta escriptors i editors amb talent amb empreses que necessiten contingut d'alta qualitat, a primera vista i preparat per publicar a escala en una experiència de plataforma basada en la tecnologia. Ell mateix mestre d'escala, Meza ha liderat empreses tecnològiques d'alt creixement durant els últims cinc anys. Abans de ser nomenat director general de Crowd Content el 2021, va exercir com a director general de Kivuto Solutions, una empresa SaaS Edtech. Meza, veterà del sector, aporta una formació en enginyeria i finances corporatives per ampliar l'empremta de Crowd Content de les marques globals a les quals serveix. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Neumann
  Chris Neumann és el fundador i director de producte de DataHero, el proveïdor líder de Cloud BI d'autoservei. Després d'haver ajudat a crear l'espai Big Data a Aster Data Systems, ha passat els últims quatre anys evangelitzant un canvi al núvol de tota la indústria. Ha ajudat a posicionar DataHero com la primera plataforma de BI d'autoservei a l'espai del núvol. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Corey Bloom
  Corey Bloom és el director de màrqueting de contingut de Yotpo. Quan no parla de contingut generat per l'usuari, el trobareu buscant el proper bon lloc per menjar. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Orlob
  Chris Orlob és director sènior de màrqueting de productes a Gong.io. - la plataforma d'intel·ligència de conversa número 1 per a equips de vendes B2B. Gong us ajuda a convertir més part del vostre oleoducte en ingressos donant llum a les vostres converses de vendes. Enregistra, transcriu i analitza cada trucada de venda de manera que pugueu augmentar l’eficàcia de les vendes, esbrinar què funciona i què no, i augmentar les contractacions més ràpidament. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Christopher Parsons
  Chris Parsons es va graduar a UCLA amb una llicenciatura en Direcció d’Empreses. És un apassionat dels negocis i treballa com a assessor d’empreses durant l’última dècada. Durant el seu temps lliure, investiga noves tendències empresarials i comparteix implementacions rellevants a través de blocs i consultoria. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Cáit Power
  Cáit Power és líder d'equip de Mobile CRM per a Onda d'elements, on fabriquen una tecnologia increïble que potencia l'automatització del màrqueting mòbil. Els antecedents de Cait estan en màrqueting mòbil, periodisme i viatges. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Cynthia Price
  Cynthia Price és la vicepresidenta de màrqueting de Litmus. El seu equip creix i dóna suport a la comunitat de tornasols i de correu electrònic mitjançant màrqueting de continguts, generació de demanda i esdeveniments. Ha estat al sector del màrqueting per correu electrònic durant més de 10 anys i anteriorment va ser vicepresidenta de màrqueting a Emma, un proveïdor de serveis de correu electrònic. Li apassiona crear comunicacions autèntiques i aprofitar el poder del correu electrònic, el cor del màrqueting mix. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chandru Rae
  Chandru escriu sobre tot el comerç electrònic i les xarxes socials per a venedors en línia a Al voltant de.io, una eina de productivitat de xarxes socials creada només per a venedors en línia i empresaris ecom. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Richardson
  Chris és periodista, editor i blogger. Li encanta escriure i viatjar, trobant la seva inspiració per fer coses noves i creatives. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Rothstein
  Chris Rothstein és el conseller delegat i cofundador de Groove.co, una plataforma de compromís de vendes. Abans de Groove.co, Chris va crear, escalar i gestionar equips de vendes empresarials a Google. Ara ajuda a portar la tecnologia moderna al món de les vendes, de manera que tothom, des de vendes operatives fins a directors de vendes, pugui dedicar més temps a aportar valor als seus clients i les seves empreses. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Cody Sharp
  Amant de la tecnologia que ha estat creant llocs web des de fa 15 anys, treballant amb ofertes de SaaS per a 6 i arrelant al bàsquet de la Universitat d'Indiana des dels 2 anys. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chloe Smith
  Chloe Smith és consultora de negocis i escriptora a temps parcial, sempre disposada a compartir consells. Ella creu que la passió, el coratge i, sobretot, el coneixement generen èxit. Quan no treballa, probablement estigui en algun lloc abraçat amb un bon llibre i una tassa de te d’herba de llimona (o, més sincerament, que contempli el nou programa d’èxit de Netflix). 
 
 
 
 
 
	    
  
  Cristian Stanciu
  Cristian Stanciu és editor de vídeo independent, propietari i coordinador de postproducció de Veedyou Mitjana - una empresa que ofereix serveis d'edició de vídeo a videògrafs, agències de màrqueting, estudis de producció de vídeo o marques de tot el món. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Cydni Tetro
  Cydni és un empresari líder en productes amb un enfocament en la creació de productes i en la captació de clients. Actualment és la presidenta de Retail i Directora de Productes de Whiteclouds, que va adquirir 3DplusMe, on va ser la CEO i fundadora. Va treballar en la comercialització de tecnologia per a Disney i ha treballat amb les principals marques i minoristes del món per oferir productes com Marvel, Star Wars, MLB, MLS, Warner Brothers, Dreamworks, NFL, Disney Stores, Target, Walmart i Toys R Us. És sòcia operativa de Mercato, una empresa d’equitat en creixement, professora de la iniciativa de 10 petites empreses Goldman Sachs i fundadora i presidenta del Women Tech Council. Cydni és màster en administració d’empreses i llicenciat en informàtica per la Universitat Brigham Young. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Caroline Watts
  Caroline Watts és responsable de màrqueting de Reorientació, un proveïdor de visualització de serveis complets especialitzat en la segmentació de públics i de reorientació. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Christian Wettre
  Christian Wettre és el vicepresident sènior i director general de Sugar Platform a SugarCRM. Christian ajuda els clients de Sugar a oferir experiències de client d'alta definició mitjançant la unificació dels equips de vendes, màrqueting i servei al client. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Charlotte Ziems
  As Vicepresident de màrqueting de contingut de Sitecore, Editor en cap, Charlotte supervisa l'estratègia i la planificació dels recursos de contingut, inclosos llibres electrònics, vídeos i llibres blancs, que ressonen i ofereixen valor als clients i als clients potencials de Sitecore. És tan apassionada per comprendre les necessitats i els reptes de l’audiència com per Sitecore i el panorama tecnològic de màrqueting. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Daniel Alvarado
  Daniel Alvarado és expert en màrqueting digital i vicepresident de tecnologia de Mitjana de tauró blanc. És responsable de liderar un equip de desenvolupadors de classe mundial darrere de la brúixola de White Shark Media, una plataforma d'habilitació de vendes tot en un per a agències que busquen escalar la seva cartera de pagament per clic. Daniel té més de 8 anys d'experiència treballant a la indústria de la tecnologia de màrqueting. Ha proporcionat suport tant des d'una estratègia de màrqueting com des del punt de vista del desenvolupament de programari en diversos càrrecs, com ara el director de publicitat digital, l'arquitecte de programari i el vicepresident de tecnologia. Amb una àmplia formació en tecnologia, Daniel ajuda les organitzacions a utilitzar la tecnologia per crear experiències significatives, simplificar tasques complexes i generar valor per als seus clients. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dave Ashwini
  Ashwini és un apassionat dels negocis, l’emprenedoria, el comerç electrònic i el màrqueting digital. Hi treballa Adquireix com a expert en màrqueting digital. És una ànima lliure i un estudiós aventurer que passa el seu temps lliure amb ella mateixa, una vegada estimat, la música, a més de veure i practicar esports. És addicta a l’oceà i és una viatgera que busca emocions per viure noves experiències mentre veu la vida com les nostres pròpies obres d’art. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Dane Atkinson
  Dane Atkinson va fundar la seva primera empresa, SenseNet Inc., a l'edat de 18 anys. La companyia va créixer de manera explosiva mitjançant el servei a empreses de Fortune 500 (WPP, Pfizer, Lucent) a centenars d'empleats dels tres continents. Des de llavors, ha tingut una carrera d’èxit com a executiu tecnològic i ha fundat, comprat i venut més d’una dotzena d’empreses. La seva àmplia experiència en tecnologia i màrqueting ens ajuda a oferir un servei cada vegada més ric als nostres clients. A més de la seva posició de conseller delegat, Dane també actua com a assessor i membre de la junta directiva de diverses empreses tecnològiques líders. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Dave Hodgson
  Dave Hodgson és director de vendes i distribució d'Amèrica del Nord Dispositius multimèdia Zeiss, un grup dins de la divisió de productes de consum de Zeiss, fabricants d'objectius de càmera, binoculars i mires. Els dispositius multimèdia inclouen els auriculars Zeiss VR One i els futurs dispositius portables amb lents especialitzades. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  David Bell
  Dave Bell és un empresari reconegut i pioner en els camps de l’entreteniment mòbil i la distribució de continguts digitals. Dave és cofundador i CEO de Gummicube, el proveïdor líder mundial de dades, tecnologia i serveis per a l'optimització de les botigues d'aplicacions. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Doug Bewsher
  Doug és el conseller delegat de Espai de plom. Doug té 20 anys d’experiència en la creació de marques de primer nivell mundial en la indústria tecnològica. Ha creat i dirigit programes de màrqueting de productes B2C i B2B, generació de demanda i creació de marques per a productes i serveis de tecnologia disruptiva. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  David Blume
  David és el vicepresident d 'aliances estratègiques de Qvidian, responsable de gestionar la contractació i el creixement dels socis estratègics de la companyia. David s’ha especialitzat en el camp de l’eficàcia de les vendes en àrees com la gestió de compensacions i l’automatització de propostes. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Darren Bridger
  Darren Bridger treballa com a consultor de dissenyadors i comercialitzadors, assessorant sobre l’ús i l’anàlisi de dades que aprofiten el pensament i les motivacions inconscients dels consumidors. Va ser un dels pioners originals de la indústria de les neurociències del consumidor, que va ajudar a ser pioner en dues de les primeres empreses del sector i es va unir a l'agència més gran del món, Neurofocus (ara forma part de l'empresa Nielsen), com a segon empleat fora dels Estats Units. . Actualment treballa com a cap d’informes a NeuroStrata. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Danielle Ciappara
  Danielle Ciappara és la coordinadora de mitjans digitals de Hawthorne Direct, una agència de publicitat líder de base tecnològica especialitzada en analítiques i campanyes de marques responsables des de fa més de 30 anys. Procedent de San Francisco, Danielle és una orgullosa graduada de Cal i USC. Va escriure la seva tesi de màster sobre canvis interns i externs en la cultura empresarial a causa de l’auge del digital i el transmèdia. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Dustin Clark
  Dustin serveix com a líder d’estratègia digital per a Element tres, aprofitant la seva experiència realitzant campanyes de màrqueting en línia per a Fortune 500 i petites empreses locals per igual. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Dennis DeGregor
  Dennis DeGregor és vicepresident de Global Experience Data Practice a Verticurl, a WPP empresa i part del Grup Ogilvy. Dennis té un ampli historial al costat del client amb les marques Fortune 500 en transformació de CX empresarial, estratègia de dades, anàlisi i tecnologia d'aprofitament per obtenir un avantatge comercial competitiu. Dennis és conegut per crear equips d'alt rendiment que acceleren les iniciatives de transformació d'experiències d'extrem a extrem dels clients mitjançant la innovació en l'estratègia de dades. Ha escrit dos llibres sobre el tema de les dades empresarials, la intel·ligència artificial estratègica i l'aprofitament d'Internet global per obtenir un avantatge competitiu mitjançant la transformació CX basada en dades: HAILOs: competir amb IA a l'era posterior a Google i L'empresa transparent amb el client. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dana Drissel
  Dana Drissel és una innovadora estratègica de màrqueting especialitzada en programes basats en campanyes que atrauen, retenen i fomenten les perspectives a través del canal de vendes. Actualment és el director sènior de màrqueting de Kaon Interactive, ha definit la marca corporativa, ha realitzat mesuraments d’objectius basats en el ROI i ha introduït un ampli conjunt de solucions Kaon, que construeixen una base de creixement ràpid de clients líders en la indústria en diversos sectors empresarials. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Denyse Drummond-Dunn
  Denyse té més de 30 anys d’experiència en rols executius amb Nestle, Gillette i Philip Morris International. Va fundar i és presidenta de C³Centricity, una consultora global que proporciona assessorament estratègic als equips executius de marques de mil milions de dòlars. El seu darrer llibre Winning Customer Centricity ja està disponible. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  David Finkelstein
  David Finkelstein és un pioner d'Internet, empresari tecnològic i fundador de nombroses empreses d'Internet que es remunta als primers dies d'Internet el 1994. Actualment és cofundador i CEO de Bdex, la primera i la major plataforma d’intercanvi de dades de consumidors dels EUA 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Danny Flamberg
  Danny Flamberg és director d’Opera Solutions al capdavant de l’equip de màrqueting Omnichannel. Danny Flamberg porta més de 25 anys creant marques i construint empreses. Als Estats Units, Europa i Amèrica del Sud, ha ajudat les empreses emergents a convertir-se en actors importants en els seus mercats i ha ajudat a les principals marques mundials a estendre el seu abast, quota de mercat i relacions amb els clients. Obteniu el seu nou llibre titulat Ballant a través de la revolució digital 
 
 
 
 
 
	    
  
  Deb Gabor
  Deb Gabor és l'autor de La marca és sexe: feu que els vostres clients es venguin i venguin l'infern de qualsevol cosa. Ella és la fundadora de Sol Marketing, que ha liderat compromisos d’estratègia de marca per a organitzacions que van des de noms internacionals com Dell, Microsoft i NBC Universal, fins a guanyadors digitals com Allrecipes, Cheezburger, HomeAway i RetailMeNot, i dotzenes de tecnologia digital i digital titans mediàtics. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Sala Dillon
  Dillon és cofundador i COO de Simporter, una aplicació web d’anàlisi que utilitza la intel·ligència artificial per permetre la innovació en béns de consum. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Dóna-li Renner
  Dale Renner té més de 20 anys d’experiència en el camp del programari d’anàlisi. Com a conseller delegat de RedPoint Global Inc., Dale ha dirigit la direcció estratègica de la companyia des de la seva fundació el 2006. Abans de fundar RedPoint, Dale era soci director general d'Accenture, on va fundar la pràctica de CRM de la firma. Sota el seu mandat, Dale va fer créixer el negoci fins als 1.5 milions de dòlars d’ingressos. Entre les funcions anteriors també es va incloure el CEO de Seisint, Inc., una empresa de tecnologia i analítica de gestió de riscos i CEO de ClarityBlue Inc., proveïdor de solucions d’intel·ligència de clients allotjades a entitats comercials. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dkarr@highbridgeconsultants.com
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Diane Keng
  Diane Keng és la CEO i cofundadora de Breinificar, un motor d'IA i personalització predictiva que ajuda les marques a curar experiències dinàmiques i significatives per als seus consumidors a escala. Diane és a Forbes 30 Menors de 30 per a tecnologia empresarial i ha aparegut a The Wall Street Journal, HuffPost, TechCrunch, OZY i Inc. Magazine. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dimitris Maniatis
  Dimitris Maniatis es va unir riu amunt el 2017 per dirigir Secure-D. Sota el seu lideratge, Secure-D es va convertir en una plataforma de seguretat de qualitat d'operador guardonada, en la qual confien els operadors de xarxes mòbils d'arreu del món. Es va convertir en CEO d'Upstream el gener de 2020 i va liderar amb èxit la transformació de l'empresa en una plataforma de màrqueting mòbil. Abans d'unir-se a Upstream, Dimitris es dedicava a la publicitat a través de 'all things web', l'agència de màrqueting digital que va fundar el 2009. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  David McIninch
  David és responsable de tots els aspectes del cicle d’ingressos de Adquisició; Màrqueting, vendes, desenvolupament de negocis, gestió de comptes i èxit del client. Acquisio és un proveïdor mundial líder en solucions de màrqueting digital elegants que permeten a les agències i als anunciants oferir un gran rendiment de campanya a gran escala. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Drew McLellan
  Durant més de 30 anys, Drew McLellan ha estat al sector de la publicitat. Durant 26 d'aquests anys, ha estat propietari i dirigeix una agència. A més, Drew dirigeix l'Agency Management Institute, que assessora centenars d'agències de publicitat de mida petita i mitjana sobre com créixer i augmentar la seva rendibilitat a través de xarxes de companys de propietaris d'agències, consultoria, tallers i molt més. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Daniela McVicker
  Daniela McVicker és una bloguera i escriptora independent que treballa estretament amb empreses B2B i B2C proporcionant serveis de redacció de blogs, redacció i escriptura de fantasmes. Actualment, hi col·labora Ressenya dels millors escriptors. Quan Daniela no escriu, li encanta viatjar, llegir romanços i ciència ficció i provar vins nous. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Dhruv Mehta
  Dhruv Mehta és un professional del màrqueting digital i ofereix solucions en l’era digital. En el seu temps lliure, li encanta escriure sobre tecnologia i màrqueting. És col·laborador freqüent de Tweak Your Biz. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dan Morrow
  Dan Morrow és director de vendes del mercat mitjà de Odissea, una plataforma de contingut social per als millennials que arriba als 30 milions de millennials mensuals. Odyssey produeix contingut publicitari atractiu i rellevant a les comunitats locals, i això és el que volen les marques; per ser rellevants i per fer que la gent interaccioni amb ells. En connectar les marques a les converses amb contingut i vídeo natius, els ajudem a fer-ho amb aquests lectors. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Díaz Nesamoney
  Diaz Nesamoney és un empresari tecnològic assolit que va fundar tres empreses tecnològiques d’èxit, tot aprofitant el poder de les dades per impulsar aplicacions empresarials i de consum. Actualment, Díaz és fundador, president i conseller delegat de Jivox, una empresa que proporciona una plataforma tecnològica per a la publicitat i el màrqueting personalitzats basats en dades. Díaz és també l’autor del primer llibre sobre l’ús de dades i tecnologia personalitzar la publicitat digital. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Craig Lile
  Craig "Dodge" Lile és director sènior de màrqueting de Raidiós, una agència de mitjans de propietat i redacció en temps real per a marques. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Donna Moores
  Donna Moores és una bloguera experimentada i escriptora de continguts. Ha guanyat una excel·lent experiència de màrqueting a les indústries i empreses més grans, que comparteix agradablement amb els lectors. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Douglas Karr
  Douglas Karr és CMO de OpenINSIGHTS i el fundador de la Martech Zone. Douglas ha ajudat a desenes d'empreses d'èxit de MarTech, ha ajudat en la diligència deguda de més de 5 mil milions de dòlars en adquisicions i inversions de Martech i continua ajudant les empreses a implementar i automatitzar les seves estratègies de vendes i màrqueting. Douglas és un expert i conferenciant de MarTech en transformació digital reconegut internacionalment. Douglas també és autor publicat d'una guia de Dummie i d'un llibre sobre lideratge empresarial. 
 	   lloc web  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Dan Pantelo
  Dan és un executiu de tecnologia de màrqueting i el fundador / CEO de Marpipe. Abans de fundar Marpipe, Dan va llançar una consultoria de màrqueting des del seu dormitori a la universitat, que es va convertir en una agència de ràpid creixement amb seu a Soho, Manhattan, especialitzada en producció creativa i generació de demanda per a empreses de DTC. Marpipe es va desenvolupar inicialment quan l'agència va tenir problemes amb les proves creatives, i avui, Marpipe ha recaptat més de 10 milions de dòlars de persones com Adobe, Samsung i executius de Buzzfeed, Hubspot, MediaMath i Criteo. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Devin Partida
  Devin Partida és editor en cap de ReHack.com així com un escriptor autònom de tecnologia empresarial. El seu treball ha estat presentat a Entrepreneur, Yahoo Finance i TechRepublic. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dan Purvis
  Classificat per Brand Republic com un dels 50 influents més importants del màrqueting i les xarxes socials del Regne Unit, Dan Purvis és un apassionat de reunir contingut, màrqueting i vendes per connectar les empreses amb el seu públic, per tal d’oferir un valor empresarial i un ROI tangibles. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Danny Regenstein
  Danny Regenstein és un professional de màrqueting altament aconseguit que actualment exerceix com a director de màrqueting a What If Media Group, una agència de màrqueting de rendiment d'avantguarda coneguda pel seu enfocament innovador i estratègies centrades en el client. En aquest paper, Danny té un paper fonamental a l'hora d'impulsar les iniciatives de màrqueting de l'empresa, liderar el seu creixement i oferir resultats excepcionals per als clients. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dana Roth
  Dana és la directora de màrqueting de productes de FORTVISION. Les seves responsabilitats inclouen el desenvolupament d’estratègies comercials i el manteniment de tots els recursos digitals de la plataforma i la creació de relacions amb influencers. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Daniel Salikov
  Daniel Salikov és director de màrqueting de Rocket motion, una agència de disseny de moviments centrada en la creació de vídeos explicatius i comercials per a empreses emergents. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Danny Shepherd
  Danny Shepherd és co-CEO de Intero Digital, una agència de màrqueting digital de 350 persones que ofereix solucions de màrqueting integrals i orientades a resultats. Danny té més de 20 anys d'experiència dirigint estratègies de mitjans de pagament, optimitzant el SEO i creant contingut i relacions públiques orientats a solucions. Lidera un equip d'experts en disseny i desenvolupament web, màrqueting d'Amazon, xarxes socials, vídeo i disseny gràfic. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dmytro Spilka
  Dmytro és conseller delegat de Solvid i fundador de Pridicto. El seu treball ha estat publicat a Shopify, IBM, Entrepreneur, BuzzSumo, Campaign Monitor i Tech Radar. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  David Trice
  David Trice és cofundador i CEO de ENGAGE.cx, el CRM líder en experiència per a empreses. Abans de llançar ENGAGE.cx, Trice era vicepresident de CRM a Oracle, on va dirigir el llançament d'Oracle's Fusion CRM. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Diogo Voz
  Diogo és un mercat digital independent que li agrada intercanviar coneixement amb persones de la indústria. Si no el trobeu llegint sobre les últimes tendències de màrqueting, probablement el trobareu escoltant podcasts o treballant en els seus projectes de disseny. 
 	   lloc web  
	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  David Wachs
  David Wachs és un empresari en sèrie, l’última empresa de David, Esbandida a mà, torna l’art perdut de l’escriptura de cartes a través de solucions escalables basades en robots que escriuen les vostres notes amb llapis. Desenvolupat com a plataforma, Handwrytten us permet enviar notes des del vostre sistema CRM, com ara Salesforce, el lloc web, les aplicacions o mitjançant una integració personalitzada. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  David Zapletal
  Veterà de 15 anys de Digital Remedy, Zapletal va exercir recentment com a director d’innovació i mitjans durant més d’un any després d’incorporar-se inicialment a la companyia com a vicepresident de compra i optimització de mitjans. En el seu paper més recent, l'experiència i la influència de Zapletal han estat crucials per al desenvolupament de la innovació Digital Remedy's Solucions AdReady + i Flip, no només per liderar equips multifuncionals i distribuïts, sinó també per posar a la taula la seva experiència personal en operacions de mitjans de comunicació, juntament amb la seva profunda comprensió de les necessitats i els punts de dolor dels clients. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Denis Zhinko
  Denis és el cap de CRM i Col·laboració de ScienceSoft. Té més de 14 anys d’experiència professional en informàtica, desenvolupant aplicacions professionals, disseny de sistemes empresarials i gestió de projectes en portals CRM, ERP i Enterprise. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Elma Beganovich
  Sra Beganovich lidera A&Eels esforços per construir la llista de socis i clients de renom mundial. La seva àrea d’especialització inclou identificar els rols que A&E pot exercir per a diverses marques de diferents indústries, així com desenvolupar els termes i l’abast d’aquestes associacions. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ed Breault
  Com a director de màrqueting, Ed Breault és responsable El d'Aprimo marca i creixement. Impulsa l'estratègia de sortida al mercat B2B SaaS de l'organització amb les seves categories de Gestió d'actius digitals i Gestió de recursos de màrqueting. Combina l'experiència en màrqueting de creixement amb una àmplia experiència en desenvolupament de marques i una passió per desenvolupar programes de màrqueting basats en comptes que generen consciència, diferenciació, demanda i, finalment, ingressos. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Emir Dukic
  Emir Dukic és el conseller delegat de Rabbu, una plataforma de gestió d’actius de lloguer flexible fronterera. Amb tecnologia patentada, Rabbu automatitza tots els aspectes de la gestió d’actius, des de l’adquisició fins al màrqueting, passant per les operacions, passant per la seguretat i la salut dels inquilins. Rabbu ajuda els inversors i gestors immobiliaris a carregar les seves operacions, analitzar dades, eradicar el contacte i gestionar els seus actius a les principals plataformes de lloguer: Airbnb, Zillow, Booking.com, Expedia i molt més. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Eran Feinstein
  
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Grindley
  Eric Grindley és expert en màrqueting i marca, advocat i fundador i director executiu d’Esquire Advertising, una empresa líder en tecnologia publicitària i una de les deu principals empreses de publicitat / màrqueting del 10 Inc. 2020. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Ekalavya Hansaj
  Als 33 anys, la meva vida va donar un gir dramàtic. Vaig experimentar terribles obstacles en el meu viatge emprenedor. Vaig tenir una prova gratuïta de la mà de mitjans de comunicació i em van donar menys del 10% de possibilitats de continuar el meu viatge emprenedor. Després de múltiples intents i 114 dies a l'infern; Vaig rebotar. No només vaig salvar la meva empresa, que va ser escollida com a 332a millor empresa emprenedora als EUA el 2015 per la revista Entrepreneur Magazine, sinó que vaig fer una volta encara més forta. 
 	   lloc web  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Emad Hasan
  Emad és el CEO i cofundador de Retina AI. Des del 2017, Retina treballa amb clients com Nestlé, Dollar Shave Club, Madison Reed i més. Abans d'unir-se a Retina, Emad va crear i dirigir equips d'anàlisi a Facebook i PayPal. La seva contínua passió i experiència dins de la indústria tecnològica li van permetre crear productes que ajudin les organitzacions a prendre millors decisions empresarials mitjançant l'aprofitament de les seves pròpies dades. Emad va obtenir una llicenciatura en enginyeria elèctrica per Penn State, un màster en enginyeria elèctrica per l'Institut Politècnic Rensselaer i un MBA de la UCLA Anderson School of Management. Fora del seu treball amb Retina AI, és blogger, orador, assessor de startups i aventurer a l'aire lliure. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Hollebone
  Eric Hollebone, director de serveis, porta DemandLabRevenue Ecosystem® a la vida dels seus clients B2B mitjançant la integració d’estratègia, tecnologia i dades a través del continu de màrqueting, vendes i serveis. Un bagatge en tecnologia i enginyeria permet a Eric abordar el màrqueting des d’una perspectiva científica, tècnica i basada en les dades. Avui, se centra en el potencial de les grans dades, la IA, les tecnologies de balises i l'IoT per canviar el panorama del màrqueting i accelerar el canvi digital a tota l'organització. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Holtzclaw
  Eric V. Holtzclaw és estrateg principal de Possible ARA. És investigador, escriptor, empresari en sèrie i desafiador de la saviesa convencional. Consulteu el seu llibre amb Wiley Publishing sobre el comportament dels consumidors - Escala: desbloquejar el potencial de comportament del consumidor. Eric ajuda a guiar estratègicament les empreses amb la implementació de solucions de gestió de preferències i consentiment a tota l’empresa. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Emily Johnson
  Emily Johnson és consultora de màrqueting amb 10 anys d’experiència en l’execució d’estratègies de màrqueting. Actualment dirigeix el departament de màrqueting de Mitjans de comunicació de correu blau, una reconeguda empresa de solucions de dades B2B amb seu a Irving, Texas. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Elena Kozlova
  Elena és gerent de màrqueting de continguts a Pushwoosh, la principal plataforma d'interacció amb el client per a empreses amb mòbil. Les solucions tecnològiques fàcils de Pushwoosh ajuden els venedors a augmentar la implicació i l'adhesió dels jugadors amb notificacions push, missatges dins de l'aplicació i comunicacions omnicanal basades en el comportament. Com a resultat, els editors de jocs per a mòbils poden monetitzar amb èxit les seves aplicacions i aconseguir creixement. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ellen Dunnigan
  Accent on Business Ellen Dunnigan, fundadora i directora general, és un entrenador reconegut i demostrat a nivell nacional amb formació especialitzada en millora de la veu, la parla i l’anglès. Té un màster en patologia del llenguatge de la parla i ha estat certificada com a clínicament competent per l’American Speech-Language Hearing Association. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Eva McKnight
  Eva McKnight és becària de relacions públiques a Formstack. És sènior a la Universitat d’Anderson, estudiant arts de la comunicació enfocada a les relacions públiques. Quan Eva no treballa a Formstack ni a Fifth Street Communications, la firma de relacions públiques amb personal estudiantil de la UA, la trobareu amb els seus amics o fent massa fotos del seu gat. Probablement aquesta última. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ed McQuiston
  Ed McQuiston és el vicepresident i director comercial de Hyland, un proveïdor de serveis de gestió de continguts. Ha treballat a l'empresa durant més d'11 anys i és responsable de donar suport i mantenir les iniciatives globals d'Hyland com a proveïdor líder de gestió de continguts empresarials. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Olson
  Eric Olson és el director general de SMB Events a Xarxa activa, Solucions empresarials. És responsable de conduir l’estratègia global i P&L de les solucions d’esdeveniments empresa a empresa que donen servei a petites, mitjanes empreses, associacions i empreses de salons i exposicions. És llicenciat a la Colorado State University i s’activa esquiant i participant en triatlons. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Elena Podshuveit
  Elena Podshuveit és la directora de productes de Admixer. Té més de 15 anys d’experiència en la gestió de projectes digitals. Des del 2016 és la responsable de la línia de productes Admixer SaaS. La cartera d’Elena inclou startups amb èxit, projectes per a anunciants destacats (Philips, Nestle, Ferrero Rocher, Kimberly-Clark, Danone, Sanofi), solucions SaaS, llançaments de portals en línia i aplicacions mòbils. Elena va consultar grans editorials sobre la digitalització i la monetització dels seus actius. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Quanstrom
  Eric és un startup executiu amb mentalitat emprenedora. Experiència en construcció de marques, veu del client (advocacy marketing), estratègia de màrqueting, vendes, desenvolupament de negocis, generació de clients potencials, xarxes socials, màrqueting de contingut (inclòs SEO), planificació empresarial per a programari Cloud, SaaS i B2B. Com a CMO de CIENCE, Eric centra els esforços de màrqueting de l'empresa en estratègies d'entrada i sortida que incorporen el viatge del nou comprador. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Erik Deckers
  Erik és el vicepresident d'operacions i serveis creatius de Servei de blocs professionals. Fa més de nou anys que fa blocs (fins i tot abans que s’anomenés bloc) i ha estat escriptor publicat durant més de 20 anys. És columnista d'humor de diaris i ha escrit diversos articles de negocis, obres teatrals, obres de teatre de ràdio i actualment treballa en una novel·la. Va ajudar a escriure Twitter Marketing per a Dummies i parla sovint en blocs i xarxes socials. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Erik Severinghaus
  Erik ha estat desenvolupant nous productes i portant-los al mercat durant 20 anys, cosa que ha generat centenars de milions de dòlars de sortides i ingressos. Abans de dirigir l'estratègia a PrimaveraCM, Erik va ser fundador i CEO de SimpleRelevance, una plataforma d’aprenentatge automàtic molt aclamada per optimitzar el màrqueting digital. El 2015, SimpleRelevance es va vendre a Rise Interactive, on Erik dirigia les unitats de negoci Estratègia de comptes i personalització. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Elizabeth Shydlovich
  Elizabeth Shydlovich és cap de màrqueting entrant d’Awario, una eina SaaS. És una experta en màrqueting que ajuda les empreses de programari a aprofitar les tàctiques de màrqueting per trobar clients, generar trànsit, generar consciència i augmentar les vendes. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Tejeda
  Eric Tejeda és el director de màrqueting de Possible ARA. Eric impulsa els objectius de creixement de l'organització mitjançant el llançament de nous productes i serveis, la promoció del lideratge pensat, la creació de consciència de marca i la generació de leads. Eric ha desplegat una pila de tecnologia de màrqueting que compleix els desitjos del client, proporciona informació rellevant i genera confiança. Per a més informació visiteu www.possiblenow.com. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Elena Teselko
  Elena Teselko és gestora de continguts de YouScan. Té més de cinc anys d’experiència en màrqueting i comunicacions, inclòs treballar en una agència de publicitat, empreses de TI i mitjans de comunicació. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Frank Bria
  Frank Bria és l'expert en serveis de bitllets alts. Va començar la seva carrera emprenedora en el sector tecnològic de serveis financers. Va treballar amb diverses empreses emergents, algunes venent per centenars de milions de dòlars, i algunes s'estavellaven en flames. La seva experiència inclou ajudar a algunes de les corporacions més grans dels 5 continents a fer créixer els seus negocis fent un impacte real en els seus clients i convertint-ho en una oferta escalable. Ara dedica aquesta experiència al sector de la petita empresa. Treballa amb consultors, proveïdors de serveis empresarials i altres experts per allunyar-se dels ingressos "basats en projectes" i per hora, bàsicament el comerç de temps per diners. Els clients de Frank creen els seus negocis al voltant de serveis produïts on aprofiteu el vostre temps entre diversos clients, i no només un. És autor del llibre més venut internacionalment Scale: How to Grow Your Business by Working Less. Viu a Gilbert, Arizona, a la zona de Phoenix amb la seva dona i les seves 3 filles. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Frida Cooper
  Frida Cooper és una investigadora d’anàlisi minorista amb aproximadament cinc anys d’experiència. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Fahad Fareed
  Fahad Fareed és el director de màrqueting de productes de Escala de dades – una empresa líder de programari de resolució d'entitats i qualitat de dades. A partir de la seva experiència treballant al sector de l'ETL i la qualitat de les dades, Fahad aporta les últimes idees i consells per als desenvolupadors i executius de la suite C per ajudar-los a prendre millors decisions sobre les iniciatives de gestió de dades. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Farah Kim
  Farah Kim és una venedora de productes centrada en l'ésser humà que s'especialitza a simplificar la informació complexa en coneixements útils per al públic empresarial. Està fascinada amb la gestió de dades i pretén ajudar les empreses a superar les ineficiències operatives causades per pràctiques de gestió de dades ineficaces. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Fayez Mohamood
  Fayez Mohamood és cofundador i conseller delegat de Bluecore, permetent als venedors de comerç electrònic crear i distribuir correus electrònics activats personalitzats amb la rapidesa i precisió que fins ara no eren possibles, reaccionant dinàmicament als comportaments dels clients i catalogant els canvis en qüestió de segons. Amb més de 70 socis que representen més de 100 marques de consum. Bluecore és una de les startups de més ràpid creixement de la ciutat de Nova York, que ha tancat recentment una ronda de la sèrie A liderada per FirstMark Capital. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Gregg Ames
  Gregg Ames és el director comercial de Programari Act-On, una plataforma d'automatització de màrqueting de creixement a Portland, Oregon. En el seu paper, és responsable de l'estratègia de venda holística i de sortida al mercat d'Act-On. A Gregg li apassiona curar i oferir experiències de client superiors que delectin i ressonin amb l'usuari final. Aporta més de 25 anys d'experiència en organitzacions SaaS i MarTech, després d'haver ocupat càrrecs sèniors a Oracle, Kibo Commerce, Conversica i Turning. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gary Galvin
  Gary Galvin és el president i fundador de Tecnologies Galvin - una empresa web i de programari a Indianapolis, IN. Va començar l'empresa amb la visió de tenir una empresa que estableixi l'estàndard sobre com s'han de portar correctament els projectes. En centrar-se molt en la creació de processos de projecte de programari sòlids i en garantir el lliurament a temps i dins del pressupost, Galvin Technologies ha pogut convertir-se en un líder del sector. Gary és originari de Detroit, MI, però està orgullós de trucar a Indiana a casa amb la seva dona i els seus quatre fills. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Grace Carter
  Grace Carter és escriptora de tecnologia a Acadèmic i Ajuda australiana serveis. Treballa en la millora de la conversió i desenvolupa tàctiques de màrqueting. A més, Grace és educadora a Ajuda de l'assignació de psicologia web acadèmica. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  George Fakorellis
  George és un Associat de màrqueting del creixement treballant per programari d'automatització de correu electrònic Moosend! Li encanta escriure sobre el màrqueting a l’era digital i els hacks de creixement que va descobrint en les seves exploracions quotidianes. Sempre li interessa parlar d’experiències i idees, així que no dubteu a enviar-li un missatge per compartir els vostres interessants coneixements. 
 	   lloc web  
	   Facebook  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gal Glikman
  Gal Glikman és el CEO i cofundador de Uponit, solució de recuperació d’anuncis per a editors premium. Abans de cofundar Uponit, Gal va servir en una unitat d'intel·ligència d'elit a les Forces de Defensa d'Israel com a oficial, desenvolupador i investigador de seguretat durant 4.5 anys. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Guy Goldstein
  Guy és consultor d’operacions i automatització de màrqueting. G8 Tecnològic utilitza un enfocament híbrid integral per a l’automatització del màrqueting, basat tant en l’experiència de màrqueting tradicional com de la informació per ajudar els clients a assolir l’èxit. Basant-se en l’experiència i l’anàlisi, G8 treballa estretament amb els seus clients per proporcionar un màrqueting mixt personalitzat i ajustat a les empreses de clients individuals. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Garin Hobbs
  Garin és el director d'Estratègia de Tractes de Iterable, una plataforma que permet als venedors B2C prendre el control de la seva estratègia de missatgeria multicanal aprofitant un model de dades altament flexible i escalable per informar una conversa multicanal 1: 1 per correu electrònic, mòbil, web i canals socials. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Greg Kimball
  Greg és el cap global de solucions de correu electrònic a Validity. És un creador i un constructor. Tant si està dissenyant un lloc web, creant una xarxa social o construint un gratacels, el procés és el mateix; els detalls són el joc. I li encanta jugar. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jordi León
  George Leon supervisa HawthorneEstratègia de mitjans de comunicació, execució, ciència de dades i anàlisi en nom d'una àmplia gamma de clients de marques importants com 3M, Brother International, Equifax, Hamilton Beach, HomeAdvisor.com, Transamerica i zulily. Hawthorne és una premiada agència de publicitat de base tecnològica especialitzada en analítiques i campanyes de marques responsables durant més de 30 anys. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gellena Lukats
  Com a directora de Paid Social for Acronym, Gellena aporta deu anys d'experiència desenvolupant i liderant estratègies efectives de xarxes socials com a part d'una estratègia de mitjans cohesionada. Experta en l'optimització de la despesa en xarxes socials per oferir un ROI mesurable i assolir els objectius de la marca, Gellena assegura que tots els missatges dels clients s'aprofiten mitjançant màrqueting integrat i estratègies socials d'alt nivell i garanteix la conversió de crida a l'acció a totes les plataformes socials. Gellena és una planificadora de mitjans amb certificació de Facebook/Meta amb certificació SnapChat i té la certificació de vídeo de Twitter. És llicenciada a la Universitat de Boston. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ghia Marnewick
  Ghia Marnewick és una escriptora de contingut creatiu per a Aumcore, una agència de màrqueting digital especialitzada en SEO i serveis de màrqueting de continguts creatius. Li apassiona trobar noves maneres de compartir informació amb el món. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Georgette Moe
  Georgette Moe és la directora sènior d'Estratègia de Clients d'Emplicit. És una líder estratègica de màrqueting digital amb una àmplia experiència desenvolupant estratègies de màrqueting omnicanal. La seva experiència a l'hora de guiar organitzacions minoristes a mesura que s'escalen s'adapta perfectament a la missió d'Emplicit d'ampliar la seva cartera de clients i les seves ofertes de serveis. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gabe Nelson
  
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jordi Corugedo
  George Corugedo, matemàtic i experimentat executiu de tecnologia, té més de 20 anys d'experiència empresarial i tècnica. Com a cofundador i CTO de RedPoint Global, George és el responsable de liderar el desenvolupament de solucions de gestió de dades i interacció amb els clients de RedPoint. És llicenciat en Geologia i Matemàtiques, respectivament, per la Universitat de Miami i un màster en Matemàtica Aplicada per la Universitat d’Arizona. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Grant Polachek
  Grant Polachek és el cap de marca de Squadhelp.com, 3X Inc 5000 agència d'inici i denominació disruptiva. Squadhelp ha revisat més d'1 milió de noms i ha seleccionat una col·lecció dels millors noms disponibles al web avui dia. També som la plataforma de noms crowdsource líder del món, donant suport a clients des de startups en fase inicial fins a empreses Fortune 500. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gurpreet Purewal
  Gurpreet Purewal és vicepresident associat de desenvolupament de negocis d'iResearch, els principals especialistes en lideratge de pensaments. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Graham Rand
  Graham Rand no només és un apassionat de la tecnologia, sinó també un escriptor entusiasta. Sempre està supervisant els canvis al web i intenta estar al dia de totes les novetats. Un bon exemple és el seu guies d'inici de sessió lloc web on presenta tutorials per a nous empleats de diferents empreses. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Grant Lange
  Grant Lange és un dels membres fundadors de Interfícies d'evidència, un col·lectiu de marca i desenvolupament de productes. Treballa amb empreses grans i petites per desenvolupar plans de desenvolupament de productes i de marca eficaços. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  George Rowlands
  George és el líder en estratègia de contingut de NetHunt CRM. Escriure és cosa seva. Destaca les indústries tecnològiques i B2B, que cobreixen diversos temes, des de la productivitat fins a les estratègies de vendes i les relacions amb els clients. Cobreix la bretxa entre dades i contingut creatiu amb flare. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gaurav Saran
  Gaurav Saran és CEO de ReverseLogix, l'únic proveïdor de sistemes de gestió de devolucions d'extrem a extrem, centralitzats i totalment integrats creats per a organitzacions minoristes, de comerç electrònic, de fabricació i 3PL. Abans de fundar ReverseLogix, Saran va dirigir les vendes empresarials per a empreses Fortune 500 a Microsoft. Ha ocupat càrrecs de lideratge en nombroses organitzacions de nova creació, transformant-les amb èxit des de les primeres etapes a empreses de creixement consolidades. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gary Stevens
  Gary Stevens és un desenvolupador frontal. És un friki de blockchain a temps complet i un voluntari que treballa per a la fundació Ethereum, a més d’un col·laborador actiu de Github. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Greg Walthour
  Greg Walthour és co-CEO d'Intero Digital, una agència de màrqueting digital de 350 persones que ofereix solucions de màrqueting integrals i orientades a resultats. Greg té més de 20 anys d'experiència dirigint estratègies de mitjans de pagament, optimitzant el SEO i creant contingut i relacions públiques orientats a solucions. Lidera un equip d'experts en disseny i desenvolupament web, màrqueting d'Amazon, xarxes socials, vídeo i disseny gràfic, i Greg ha ajudat a empreses de totes les mides a tenir èxit en l'era digital. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hamzah Adil
  Hamzah Adil és executiu de màrqueting digital a SwiftChat, una aplicació de xat en viu dissenyada per ajudar els vostres equips de vendes i atenció al client. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hanna Johnson
  Hanna és el venedor de xarxes socials de SurveyMonkey. La seva passió per tot allò social s’estén molt més enllà del seu flux de tuits. Li encanten les persones, l’hora feliç i un bon joc esportiu. Ha viatjat a tots els continents, excepte a l’Antàrtida, però hi treballa ... 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Harry Howe
  Harry Howe és un apassionat del lideratge i de donar suport a la nostra comunitat d’emprenedors. Com a president de Lideratge Howe, proporciona assessorament pràctic als propietaris d’empreses que s’han convertit en víctimes del seu propi èxit, treballant al costat d’ells per desenvolupar els processos empresarials, donant suport a la tecnologia i a persones que mantindran el seu negoci a llarg termini. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Henry Bell
  Henry Bell és el cap de producte de Vendorland. És un tecnòleg empresarial que impulsa un creixement transformador mitjançant estratègies de tecnologia digital. Henry és un solucionador de problemes altament analític i col·laboratiu amb habilitats interfuncionals destacades en lideratge de productes, gestió d'aplicacions i anàlisi de dades. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Harleen Dorka
  Harleen Dorka és una escriptora de continguts amb experiència que se centra principalment en temes relacionats amb els mitjans digitals de comunicació i consum. Té un estil particular per donar vida a les idees i conceptes de lideratge del pensament en la paraula escrita mitjançant la creació de funcions ben estructurades i investigades en una àmplia gamma d’indústries que incorporen: màrqueting i xarxes socials, tendències del consumidor, innovació tecnològica, venda al detall i marca i moltes altres sectors. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hope Horner
  Hope Horner és CEO i fundador de Llum de llimona, una empresa de producció de vídeo que produeix contingut de vídeo de marca a escala. Hope és una emprenedora tres vegades que ha aparegut a Inc., Entrepreneur, Forbes i altres publicacions que destaquen els seus èxits a la comunitat de Silicon Beach durant l'última dècada. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Halley Johnson
  Halley Johnson és escriptor i editor independent de programari. A qui treballa actualment Earlylightmedia.com. Ha publicat algunes peces amb pseudònims. La majoria consisteixen en poemes inferiors a la mitjana. Halley està actualment en procés d’escriure la seva primera novel·la de llarga durada (en realitat estarà sota el seu nom real). Els seus majors èxits són ser una bona mare per al seu porc i una filla mitjana per als seus pares. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Himani Kankaria
  Himani Kankaria és el fundador de Missive Digital, una agència de màrqueting digital orgànic que ajuda les empreses a multiplicar la seva visibilitat i conversions orgàniques. Està especialitzada en l'estratègia, la creació i l'optimització de contingut per als usuaris i funcions de SERP com els fragments destacats. És ponent a conferències globals i autora que comparteix els seus coneixements i experiències sobre SEO i contingut en diversos llocs de publicació, seminaris web, podcasts i molt més. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Harsha Kiran
  Harsha Kiran és el cofundador i cap de cerca de Seotribunal, una guia basada en dades per contractar agències de SEO. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Heidi Melin
  Heidi és el director de màrqueting de Línia de treball. Heidi és un líder executiu i assessor sènior orientat als resultats amb molta energia, amb més de vint anys d’experiència en el desenvolupament i execució d’estratègies de comercialització i de màrqueting que impulsin el creixement. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Hope Morley
  Hope Morley és COO de Umault, una agència de màrqueting de vídeo B2B amb seu a Chicago. Co-amfitriona del podcast Mort al vídeo corporatiu, un programa amb eines i consells per fer vídeos B2B que la gent vulgui veure realment. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hannah O'Brien
  Hannah O'Brien escriu a l'agència de màrqueting digital Aumcore, que s’especialitza en la generació de l’experiència digital principal combinada amb un pla de màrqueting de contingut de primer nivell. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Hardik Oza
  Hardik Oza és un consultor SEO amb més de 9 anys d'experiència. Ajuda les empreses a fer créixer els seus negocis. Comparteix els seus pensaments sobre publicacions addicionals com SEMrush, Search Engine People i Social Media Today. Segueix-lo a Twitter @Ozaemotion. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Pintor Harrison
  Harrison, el vicepresident de desenvolupament de negocis de DK New Media. És un empresari en sèrie i un venedor creatiu que ha adquirit dues de les seves empreses de màrqueting, una de forma privada i una altra de forma pública. Harrison també és un director i videògraf amb experiència, que aporta aquesta experiència al costat dels nostres altres serveis de contingut de primera qualitat. La seva passió consisteix en construir relacions i buscar associacions creatives que se centrin en el poder de la col·laboració, la innovació i la interrupció del mercat. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Hemant Parmar
  Hemant Parmar és un desenvolupador únic, que recopila un ampli coneixement sobre tots els avenços tecnològics actuals, juntament amb una sòlida formació empresarial de més de 9 anys d’experiència, el converteix en un consultor entusiasta en aquest camp. Hemant és qui troba respostes als seus clients per ajudar-los a construir i mantenir una sòlida relació al mercat. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Hazel Raoult
  Hazel Raoult és una escriptora de màrqueting independent i treballa amb PRmention. Té més de 6 anys d'experiència escrivint sobre negocis, emprenedoria, màrqueting i tot SaaS. A la Hazel li encanta compartir el seu temps entre escriure, editar i sortir amb la seva família. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hritusharma
  Hritusharma és un blogger independent, especialitzat en tecnologia de disseny i aplicacions de disseny. Està ansiosa per ajudar a tothom a ser dissenyadora com a professional. A més de ser un aficionat a la tecnologia, a Hritusharma li agrada fer vídeos i la fotografia. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Hailey Scherer
  Hailey és consultora sènior en estratègia d'innovació a Lippincott, una consultoria creativa global. Li encanta obtenir informació útil per a les marques a partir de la intersecció de disciplines, i li apassiona descobrir com podem dissenyar i descriure la tecnologia per ajudar els humans a prosperar. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ian Cleary
  Ian és el conseller delegat de Razor Social i ha dedicat la seva vida laboral a ajudar-vos a esbrinar les millors eines i tecnologia per a les xarxes socials. Ian parla regularment en esdeveniments (principalment als Estats Units) i escriu per a molts dels millors blocs de xarxes socials. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ivan Baidin
  Ivan Baidin és el líder Pagaments de viatges i té més de 10 anys d'experiència en la indústria del viatge. A més de la planificació estratègica i l'establiment d'objectius per als desenvolupadors, Ivan també atrau nous socis i anunciants a la xarxa. És un expert en augmentar les taxes de conversió i entrar als mercats estrangers. Ivan ha estat esmentat en molts mitjans de renom, com Entrepreneur, Forbes i altres. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ian David
  Ian David va començar la seva carrera en la gestió de comerços al detall, que ràpidament va incloure comerç electrònic i màrqueting digital. És un àvid lector i un expert autodidacta en SEO i màrqueting de continguts. Escriu per a diverses publicacions sobre diversos temes de màrqueting digital. Recentment, el seu enfocament s'ha centrat en utilitzar màrqueting d'influencers i afiliats per generar més conversions. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ismael El-Qudsi
  Ismael és conseller delegat de SocialPubli.com des que la startup es va posar en marxa el juliol de 2015. També és conseller delegat de l'agència de màrqueting en línia, Internet República, l'empresa matriu de SocialPubli.com. Ismael imparteix classes al programa Màster Internet Business (MIB), ESIC i Instituto de Empresa. Recentment ha estat reconegut com un dels 50 millors influencers emprenedors i màrqueting en línia espanyols a Twitter. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Isaac Garcia
  Isaac Garcia és un administrador de Sales Cloud de Salesforce. Isaac administra les instàncies de Salesforce de múltiples clients i troba oportunitats perquè augmentin el retorn de la inversió en tecnologia. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Itisha Govil
  Itisha és una experta en màrqueting digital especialitzada en SEO així com un venedor de continguts. Itisha fa més d'un parell d'anys que treballa en aquesta indústria i li agrada fer blocs i explorar blocs informatius que ajuden a augmentar els seus coneixements de màrqueting digital. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Izabelle Hundrev
  Izabelle Hundrev és una escriptora de continguts amb seu a Chicago a la Directiva. Amant de tota la vida de llegir i escriure, es va llicenciar en periodisme a la Universitat de Missouri el 2017. Després de graduar-se, Izabelle va emprendre una carrera en vendes B2B on es va especialitzar en desenvolupament de negocis. Després d'1.5 anys de vendes, va tornar a les seves arrels periodístiques i va fer la transició professional cap al màrqueting de contingut. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Isaja Karadovska
  Isaja Karadakovska és llicenciada en Pol-Sci, antiga investigadora júnior i actualment TakeATumble's Coordinador de continguts. La porta a buscar i crear un gran contingut. El seu temps lliure es dedica a la seva obsessió per les plantes. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ifty Kerzner
  Ifty Kerzner és president i cofundador de Kissterra, el primer sistema operatiu de màrqueting d'assegurances del món. Emprenedor tecnològic qualificat en els sectors de serveis financers i gestió de dades, la passió d'Ifty pels negocis, la innovació i les persones el va portar a fundar diverses empreses. Abans de la seva carrera en tecnologia i negocis, Ifty va formar part de la indústria de l'entreteniment israeliana, tant com a popular cantant/compositor i presentador d'un programa de televisió. Té un LLB amb distinció, un màster en Ciències Polítiques i també és graduat del Programa de Lideratge de la Lyndon B. Johnson School of Public Affairs. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Irfan Rehman
  Irfan Rehman és el CEO i fundador d'una empresa d'èxit, amb més de 20 anys d'experiència en el sector. Com a empresari experimentat, Irfan s'ha construït una reputació per les seves idees innovadores i les seves habilitats de lideratge inigualables. Al llarg de la seva carrera, Irfan ha demostrat la passió per crear solucions d'avantguarda que impulsin el creixement i l'èxit dels seus clients. La seva àmplia experiència en estratègia i desenvolupament empresarial, combinada amb el seu esperit emprenedor, ha fet d'Irfan un actiu valuós per a qualsevol organització. El compromís d'Irfan amb l'excel·lència i la voluntat de superar sempre els límits l'han convertit en un dels líders més respectats en el seu camp. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ivan Roubstov
  Ivan Roubtsov és el director de màrqueting de la companyia Client Spectrum, una empresa de consultoria boutique especialitzada en solucions de gestió de màrqueting empresarial. Com a CMO, Ivan és el responsable Espectre del clientmarca, a més de construir un ecosistema de tecnologia de màrqueting al seu voltant. Anteriorment ha treballat a la indústria d’AdTech per a empreses com AdGear i Acquisio. L’Ivan és un seguidor àvid de tot allò relacionat amb AdTech. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Isaac Pellerin
  Isaac Pellerin és el venedor d’ingressos de TinderBox, un programari com a servei que facilita la creació, la gestió i el seguiment de propostes interactives. Li encanta una bona història i li agrada treballar per millorar la manera com les empreses interactuen amb els seus clients potencials i clients. Creu que el màrqueting i les vendes són els millors quan tenen objectius i mètriques compartits. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Juliette Anderson
  Juliette Anderson és especialista en comunitats de divulgació per a una empresa de compliment de comerç electrònic que s’especialitza en col·laborar amb venedors en línia que tinguin un pes mitjà del paquet de més de 5 lliures o més. Treballa mà a mà amb botigues de comerç electrònic per aconseguir vendes òptimes des de fa quatre anys. La seva especialitat rau en el màrqueting de xarxes socials i les promocions de pagament. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Joe Andrews
  Joe Andrews és el vicepresident de màrqueting de productes i solucions a InsideView i ha estat impulsant els ingressos com a executiu de màrqueting amb empreses tecnològiques disruptives i de gran creixement durant més de 20 anys. A InsideView, Joe lidera l’estratègia global de posada al mercat, posicionament i llançament de nous productes i segments de mercat. Anteriorment, Joe va ocupar càrrecs de lideratge de màrqueting a Zuora, VMware, Intuit i iMarket Inc. (una empresa de D&B). Podeu seguir Joe Twitter i LinkedIn. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Janneane Blevins
  Janneane és Project & Community Manager amb l’increïble equip de KA + A, on dissenyen marques i experiències per a empreses de tecnologia d’alt creixement. També és cofundadora d’IndySpectator, una guia de butlletins electrònics sobre noves maneres d’estimar Indy i del seu blog germà, Startup Spectator, dedicat a l’escena local d’inici. Recentment, Janneane ha estat treballant per fer créixer la comunitat local de moda d'Indy a través de Pattern, una trobada mensual gratuïta per a gent interessada en la moda. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jay Atcheson
  Jay Atcheson és el vicepresident de màrqueting de R2i. Jay ha comercialitzat productes i serveis a tot Estats Units, Canadà, Àsia i Europa. Amb un enfocament en la innovació i el màrqueting basat en els resultats, Jay és un venedor centrat en el creixement i centrat en el client. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jayson Demers
  Jayson DeMers és el fundador i CEO de EmailAnalytics, una eina de productivitat que es connecta al vostre compte de Gmail o G Suite i visualitza la vostra activitat de correu electrònic o la dels vostres empleats. Segueix-lo Twitter or LinkedIn. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Beck
  Jeff és el conseller delegat i president de Leaf Home Solutions, un proveïdor líder de productes per a la llar, com ara finestres, canalons, seguretat per a la llar i molt més. Amb més de 16 anys d’experiència en la indústria arrelats en tecnologia de la informació, operacions, gestió de projectes i lideratge, Beck ha transformat les operacions internes del negoci, implementant tecnologia innovadora que ha afavorit una escala inigualable. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jim Berryhill
  Jim Berryhill va passar més de 30 anys en vendes de programari empresarial i gestió de vendes, dirigint equips d'alt rendiment a ADR, CA, Siebel Systems i HP Software, amb un enfocament en la venda de valor. Va fundar DecisionLink amb la visió de fer del valor del client un actiu estratègic oferint la primera plataforma de classe empresarial per a la gestió del valor del client. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jui Bhatia
  Jui Bhatia és analista de programari a Tècnicament, Índia. Amb experiència en camps orientats a la tecnologia, ha dominat els seus coneixements sobre com es poden fer per a una empresa. A més, està interessada en compartir els seus coneixements sobre alguns temes relacionats amb la tecnologia amb els lectors que puguin ajudar qualsevol tipus de negoci. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jessica Bruce
  Sóc un blogger professional, escriptor convidat, Influencer i expert en comerç electrònic. Actualment associat amb ShopyGen com a estrateg de màrqueting de contingut. També informo sobre els últims esdeveniments i tendències relacionats amb la indústria del comerç electrònic. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jake Cook
  Jake Cook és cofundador i CEO de Tadpull, treballant en comerç electrònic, màrqueting digital i anàlisi predictiva. Tot i que ha treballat per a empreses com Google i Microsoft, en aquests dies està profundament apassionat per ajudar les empreses del mercat mitjà a competir de manera més intel·ligent aprofitant els seus propis conjunts de dades diferents per convertir les dades en beneficis amb el poder de l'IA. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jon Corwin
  Jon Corwin és director de Màrqueting de Creixement a Readers.com. Com a líder del creixement, les seves responsabilitats inclouen investigació i experimentació de nous canals, desenvolupament d'adquisició de clients i associacions estratègiques. L’objectiu principal de l’equip de Creixement és identificar, validar, iterar i escalar nous canals ràpidament per ajudar a accelerar el creixement dels ingressos de Readers.com. L’apassiona construir hipòtesis de màrqueting contrastables per impulsar els resultats des de la creació fins a l’escala. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Cottrell
  Jason Cottrell és fundador i conseller delegat de El meu planeta, un estudi de disseny de programari especialitzat en la creació de plataformes d'experiència digital per a minoristes omnicanals, empreses de comerç electrònic, telecomunicacions, queviures i altres marques globals. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jon Croy
  John és cofundador i director de màrqueting de Punt a dins. Point Inside ha creat la plataforma de mapes d'interior més escalable, rica en funcions i rendible del planeta. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  James Daily
  James Daily és un escriptor professional i especialista en màrqueting de contingut. Quan no participa en tasques relacionades amb la carrera, segueix els seus altres interessos, inclosos l'astronomia, la psicologia i el cinema. No dubteu a posar-vos en contacte amb ell a través del seu bloc personal Esbojarrat. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jodi Daniels
  Jodi Daniels és assessora pràctica de privadesa (GDPR, CCPA, lleis de privadesa dels EUA), oficial de privadesa fraccionada i fundadora i CEO de Assessors de trèvol vermell. Jodi també és presentadora de podcasts i ponent principal. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeremy Durant
  Jeremy Durant és director de negoci de Bop Design, a Disseny web B2B i empresa de màrqueting digital. Jeremy treballa estretament amb empreses que necessiten un lloc web, una estratègia de màrqueting i de marca, ajudant-les a desenvolupar la seva proposta de valor única i el perfil de client ideal. Jeremy va rebre la seva llicenciatura al Merrimack College i el MBA de la Universitat Estatal de Califòrnia, a San Marcos. Els seus escrits han aparegut a CMS Wire, Online Marketing Institute, EContent Magazine, B2B Marketing, Marketing Agency Insider, Visibility Magazine i Spin Sucks. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  James Ellaby
  James és un periodista format amb més de 15 anys d'experiència escrivint sobre negocis, entreteniment i tecnologia. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Jeff Epstein
  Ajudar les organitzacions de màrqueting més avançades del món a augmentar els ingressos i oferir un major valor als seus clients amb el Allocadia Plataforma de gestió del rendiment de màrqueting, la solució més potent de planificació, pressupost i gestió de rendiment del món. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeroen Van Glabbeek
  Abans de fundar CM.com com a ClubMessage el 1999 juntament amb Gilbert Gooijers, Jeroen va estudiar Gestió Tecnològica a la Universitat de Tecnologia d'Eindhoven entre 1997 i 2002. El 1998 va començar la seva carrera com a gestor de projectes a Getronics PinkRoccade Civility. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jesse Tomàs
  Sóc el CEO i fundador de JESS3, una agència interactiva creativa especialitzada en visualització de dades i UX. El meu equip i jo hem arquitecturat obres mestres visuals i solucions interactives per a Red Bull, MTV, Twitter, Google, Facebook, Yahoo !, MySpace, foursquare, Gowalla, Loopt, IBM, Intel, Microsoft, Samsung, TBS, Pfizer, NASA, Classmates. com, C-SPAN, AT&T, Salesforce.com, Zagat, Consumer Electronics Association / CES2010, Northrop Grumman, Lockheed Martin, National Geographic, Discovery Channel, The Washington Post, The Economist, The Wall Street Journal, Huffington Post i molts altres marques. Correu electrònic: jessethomas@jess3.com Twitter: @ jess3 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Falls
  Jason Falls és SVP d'Estratègia Digital a Elasticitat, una empresa de màrqueting digital amb oficines a St. Louis, Chicago i Louisville. És l'autor de dos llibres sobre màrqueting digital, conferenciant freqüent sobre el tema i analista de tecnologia social. Connecteu amb ell a jasonfalls a la majoria de xarxes socials. 
 	   lloc web  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Jordan Feise
  Jordan Feise és el director de màrqueting de l’influencer Traackr, una plataforma de gestió d’influents. Jordan és un apassionat de la relació amb pensadors innovadors i agents de canvi a l’espai de màrqueting. No dubteu a tuitejar @jfeiseee amb totes les vostres preguntes sobre relacions d'influència. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Foster
  
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Galea
  Jeff Galea va fundar Room4 Media amb la missió d’ajudar les empreses de tot el món a connectar-se i comunicar-se amb més eficàcia amb el seu públic mitjançant el màrqueting de vídeo. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Javeria Gauhar Khan
  Javeria Gauhar Khan, executiva de màrqueting de Folio3, és una escriptora B2B/SaaS amb experiència especialitzada en escriure per a la indústria de la gestió de dades. També és programadora en desenvolupament, prova i manteniment d'aplicacions de programari empresarial. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jacky Goh
  Un empresari en sèrie i un àvid jugador, Jacky s'ha passat tota la seva vida immers en l'àmbit digital. Sempre preparat per a una nova aventura, l'interès de Jacky per desenvolupar noves experiències per als jugadors va ser un factor motivador clau per iniciar DinoMao, la primera aplicació de jocs de màquines d'arpa en línia per a la regió del sud-est asiàtic. Amb aquest èxit a la mà i entenent que la gent es compromet quan es connecta amb un propòsit, va fundar Jacky Recompenses Bunny, una plataforma de devolució d'efectiu que recompensa els usuaris per les seves compres en línia en cripto o USD. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jen Gold
  Jen Gold dirigeix el màrqueting de productes per a la línia de productes de Solucions de màrqueting d'Arity, on supervisa les activitats de sortida al mercat d'ofertes telemàtiques per als venedors. Abans d'Arity, Jen va dirigir l'organització de màrqueting de productes a MediaMath, on es va centrar a llançar i expandir noves solucions a l'espai de màrqueting programàtic. L'experiència de Jen inclou funcions de producte, màrqueting, contingut i desenvolupament de negocis per a empreses de totes les mides i verticals. Durant la seva estada a TripAdvisor, Pearson, Barnes & Noble, The New York Times i nombroses startups, va ajudar a guiar l'expansió digital, va crear i executar fulls de ruta de productes i va implementar estratègies per augmentar la quota de mercat i la consciència de la marca. Jen es va graduar a la Universitat de Pennsilvània i viu amb la seva família a Massachusetts. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jennifer Golden
  Jennifer Golden és la directora de màrqueting corporatiu amb responsabilitat global de l'estratègia de màrqueting i l'execució de MRP. Jennifer aporta una gran experiència en connectar dades, coneixements i accions per generar impressions duradores dels compradors. Abans de MRP, va exercir com a consultora de màrqueting i marca i va ocupar funcions de lideratge de màrqueting a Acxiom, Rigzone i altres. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Justin Grey
  Justin Gray és un empresari en sèrie i el director general i fundador de LeadMD, l'agència d'operacions d'ingressos més gran del món, que ha implementat més de la meitat de la base d'usuaris de Marketo. Justin ha fet una carrera professional amb el llançament d’empreses d’èxit i la seva escalada, amb sortides reeixides de més de 200 MM + en la darrera dècada. El darrer esforç de Justin es va llançar el 2016 quan va ser cofundador Sis maons, una startup d’aprenentatge en línia dissenyada per combatre el desplaçament d’empleats i clients mitjançant una educació basada en l’experiència. Durant els darrers deu anys, Justin s’ha convertit en una veu forta per a l’emprenedoria, el màrqueting i la cultura. Com a orador reconegut, Justin ha estat publicat més de 10 vegades en publicacions de la indústria i té la seva pròpia columna, Tribal Knowledge, a Inc., alhora que escrivia per a Entrepreneur, Tech Crunch i altres. Justin i la seva dona Jennifer es van conèixer durant el màrqueting i tres anys després van donar la benvinguda al seu fill, Grayson, al món l’abril del 350. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Juli Greenwood
  Amb 20 anys d’experiència en màrqueting, Juli encapçala el programa global de màrqueting de comunicacions i clients de Cloudinary. Abans d’unir-se a Cloudinary, Juli va dirigir la seva pròpia consultoria de màrqueting integrada on va desenvolupar i executar programes de màrqueting d’èxit per a empreses de tecnologia i sanitat i organitzacions sense ànim de lucre, gestionant des de la marca i la RP fins al màrqueting de contingut i esdeveniments. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Grills
  Jason és escriptor tècnic Sr. actualment associat amb Xat de ProProfs. Li agrada escriure sobre productes emergents d’atenció al client, tendències en la indústria d’atenció al client i els impactes financers de l’ús d’aquestes eines. Al seu temps lliure, a Jason li agrada viatjar molt per conèixer noves cultures i tradicions. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jessica Hawthorne-Castro
  Jessica Hawthorne-Castro, directora general de Hawthorne, ha posicionat estratègicament l’agència al capdavant de la nova revolució de màrqueting de la publicitat on l’art es troba amb la ciència. Des de la creació i la producció fins als mitjans i l’anàlisi, Jessica aposta per la qualitat i la innovació de primera qualitat en totes les disciplines de les agències. El seu paper consisteix principalment a fomentar relacions de llarga durada amb els clients per desenvolupar campanyes publicitàries altament estratègiques i mesurables, dissenyades per encendre la resposta immediata del consumidor. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jeffrey Hayzlett
  Jeffrey Hayzlett és un amfitrió de ràdio i televisió C-Suite amb Jeffrey Hayzlett i Perspectives executives al televisor C-Suite i Tots els negocis amb Jeffrey Hayzlett a la ràdio C-Suite. Hayzlett és una celebritat empresarial mundial, oradora, autora més venuda i president de C-Suite Network, la llar de la xarxa de líders C-Suite més poderosa del món. Connecta amb Hayzlett on Twitter, Facebook, LinkedIn, o Google+. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jackie Hermes
  Jackie Hermes és el conseller delegat de Accel·litat, una agència amb seu a Milwaukee que ajuda les startups de programari com a servei (SaaS) a obtenir ingressos i créixer més ràpidament, i cofundadora de Setmana de l’emprenedoria femenina. Molt actiu a LinkedIn, Jackie provoca discussions sobre la vida quotidiana i els desafiaments de fer créixer una empresa arrencada. Jackie orienta les empreses emergents a través de Els Comuns, és coorganitzador de Inici de Milwaukee EMERGE, i un assessor amb Inversors Golden Angels. A més de la seva implicació professional, Jackie és una mare adoptiva adoptiva i futura pilot. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  John-Henry Scherck
  John-Henry és el director de màrqueting del creixement DocSend. És un venedor de SaaS B2B especialitzat en optimització de motors de cerca, intel·ligència competitiva, WordPress, analítica, contingut, generació de clients potencials i conversió. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  John Hurley
  John té més de 14 anys d'experiència en programari i lideratge a Internet. Abans d’iniciar SmartFile, John era president i cofundador de Webexcellence, una de les empreses de desenvolupament web més grans d’Indianapolis. John va treballar amb empreses com Delco Remy, Angie's List i NCAA per desenvolupar riques aplicacions web. També mentre treballava a Webexcellence, John va tenir un paper clau en la fase d’inici d’ExactTarget. Com a president i cofundador de Fitxer intel·ligent, John dirigeix les vendes, el màrqueting i el desenvolupament de negocis. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Joe Intile
  Joseph Intile és el director creatiu d’InMarket i té més de deu anys d’experiència treballant com a dissenyador intern i autònom, especialitzat en disseny de marca, impressió i mòbil. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Kerr
  Jeff és el conseller delegat i cofundador de CaseFleet. CaseFleet és un programari de gestió de casos que permet als litigants guanyar més, amb eines per elaborar terminis, calendaris legals, facturació i molt més. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  John Koetsier
  John Koetsier és periodista, analista i futurista. Com a Mobile Economist a SINTONIA, Pronostico i analitzo les tendències que afecten l’ecosistema mòbil. He estat periodista, analista i executiu corporatiu i he crònic l’augment de l’economia mòbil. Abans d'unir-me a TUNE, vaig crear l'equip d'investigació de VB Insight a VentureBeat i vaig gestionar equips creant programari per a socis com Intel i Disney. A més, he dirigit equips tècnics, he creat llocs socials i aplicacions per a mòbils i he consultat en mòbils, xarxes socials i IoT. El 2014, vaig ser nomenat entre els 100 millors empresaris de la indústria mediàtica i els més influents del mercat. Visc a la Columbia Britànica, Canadà, amb la meva família, on entreno beisbol i hoquei, encara que no al mateix temps. 
 	   lloc web  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Flickr  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Júlia Krzak
  Especialista en desenvolupament de contingut amb experiència en màrqueting digital. Recent graduat en Estudis Americans i Cultura Anglesa. Experiència en el treball en un entorn SaaS competitiu. Obsessionat amb tot el màrqueting modern, les analítiques i el teixit de noves tecnologies de codi baix en processos empresarials. Un redactor B2B molt interessat per a diversos públics, inclosos desenvolupadors, professionals del màrqueting i executius, i una àmplia gamma d’actius: llocs web, articles, estudis de casos, scripts de vídeo i molt més. Actualment treballo per a Voucherify.io, tractant de crear estratègia de contingut, màrqueting de vídeo i SEO. En privat, aficionat als videojocs, a la ficció literària i al veganisme. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Kupietzky
  Jeff és CEO de Jeeng, una empresa de tecnologia innovadora que ajuda les empreses a monetitzar els seus butlletins de correu electrònic mitjançant contingut dinàmic. Ponent freqüent a les conferències de Digital Media, també ha aparegut a CNN, CNBC i a moltes revistes de notícies i empreses. Jeff va obtenir un MBA amb alta distinció a la Harvard Business School i es va graduar Summa Cum Laude amb un BA en Economia a la Universitat de Columbia. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Joan Blau
  John és el cap de creació de comunitats de Mitjans de tòfona. Truffle Media Networks ofereix Ag Media que podeu utilitzar mitjançant una producció i distribució claus en mà d'alta qualitat de sèries de mitjans de comunicació centrats en l'agricultura. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jeremy Levy
  Jeremy Levy és cofundador Indicatiu amb l’amic i pioner de les xarxes socials Andrew Weinrich després de trobar la necessitat de dades de clients de qualitat mentre executaven MeetMoi, una aplicació de cites basada en la ubicació que van vendre a Match.com El duo també va fundar Xtify, una eina de notificació mòbil que van vendre a IBM. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jenn Lisak Golding
  Jenn Lisak Golding és presidenta i directora general de Sapphire Strategy, una agència digital que combina dades riques amb una intuïció amb experiència per ajudar les marques B2B a guanyar més clients i multiplicar el seu ROI de màrqueting. Un estratègic guardonat, Jenn va desenvolupar el model de cicle de vida de Safir: una eina d’auditoria basada en l’evidència i un pla per a inversions de màrqueting d’alt rendiment. 
 	   lloc web  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jacob Loveless
  Jake Loveless ha tingut una carrera de vint anys fent que la tecnologia vagi més ràpid. Des de sistemes comercials de baixa latència a Wall Street fins a plataformes web a gran escala per al Departament de Defensa fins a xarxes de microones per a empreses de telecomunicacions, Jake ha ajudat a impulsar el programari cap a nous límits de velocitat. Avui en Jake corre Malla de vora, l'empresa global d'acceleració web que va cofundar amb dos socis el 2016. Edgemesh ajuda les empreses de comerç electrònic de múltiples indústries i plataformes a oferir càrregues de pàgines entre un 20 i un 50% més ràpides als usuaris de tot el món. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jonathan Low
  Jonathan Low és un dels empresaris i autors empresarials més coneguts de Dinamarca. Løw és el cofundador de JumpStory, una plataforma d'imatges basades en IA que s'ha anomenat "Netflix d'imatges". Actualment, JumpStory té clients a més de 150 països i està creixent ràpidament. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Joan Manganaro
  John Manganaro és el vicepresident de Product & Analytics per a CONDUCIR, on és responsable de la innovació de productes i l’anàlisi de dades, centrat en ajudar els concessionaris a gestionar de manera efectiva el seu inventari de vehicles usats. Anteriorment, Manganaro era consultor de gestió de PwC i propietari de productes per a organitzacions tecnològiques, inclosa Cars.com.  
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jason McCoy
  Com a veu en off del talent, Jason McCoy passa la major part del temps en una petita habitació encoixinada darrere d’un micro. La seva veu ha aparegut en projectes per a Dell, Walmart, Honda i molts altres. S'especialitza en l'explicació de veu i vídeos de màrqueting en línia. Escoltar a Demostracions de Jason or llegeix el seu bloc per obtenir guies i recursos sobre temes relacionats amb la veu en off. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Joe McLean
  
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Joe McNeill
  Joe McNeill és el director d'ingressos de Influència 2 i un líder de vendes de tecnologia B2B que combina l'entusiasme per la prestació de serveis al client, l'apoderament dels empleats i les operacions d'ingressos sòlides per posicionar les organitzacions per escalar i créixer. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Miller
  Jason Miller és el principal estratègic de comerç de Akamai Technologies, qui és Akamai Intelligent Platform, proporciona als seus usuaris solucions de rendiment web, mòbil, seguretat al núvol i lliurament de mitjans per gestionar les complexitats subjacents de les empreses en línia, amb accés a una xarxa de més de 170,000 servidors a tot el món. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Oakley
  Jason Oakley és el director de màrqueting de productes de Chili Piper. Jason és un venedor de productes experimentat amb passió pel producte, el SaaS, l’emprenedoria i l’èxit dels clients. En deu anys treballant en startups petites i mitjanes, Jason ha tingut l’oportunitat de demostrar l’èxit en moltes funcions clau de vendes i màrqueting, cosa que li ha permès convertir-se en un venedor de productes especialitzat que busca entendre tot el recorregut del client. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jon Arnold
  Jon Arnold és un expert en disseny d'interfícies d'usuari que fa que les aplicacions web i mòbils siguin més fàcils d'utilitzar (i també fantàstiques!) 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jack Poyntz
  Estudi Jack Poyntz és una empresa de disseny web i certificats Shopify Experts. Es centren a oferir solucions creatives de llocs web per ajudar les empreses ambicioses a créixer en línia. Aborden nous reptes amb el desig d’ajudar els seus clients a assolir l’èxit. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jesse Quist
  Jesse ho és ull de panylideratge en creixement i màrqueting. Construeix la marca Keyhole creant relacions sòlides amb altres professionals del màrqueting social i li encanta parlar de màrqueting. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jake Rheude
  Jake Rheude és el director de màrqueting de Red Stag Fulfillment, un magatzem de compliment de comerç electrònic que va néixer del comerç electrònic. Té anys d'experiència en comerç electrònic i desenvolupament de negocis. En el seu temps lliure, en Jake li agrada llegir sobre negocis i compartir la seva pròpia experiència amb els altres. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Rushforth
  Jason Rushforth és un respectat veterà de la indústria de la tecnologia, que aporta més de 20 anys d'experiència en productes i SaaS a Sugar, tot això en CRM i CX. Jason és el vicepresident sènior i director general d'Amèrica, a SugarCRM. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jafar Sadhik
  Un venedor digital apassionat que posseïa un coneixement sòlid en camps com les eines SaaS, CX, estadístiques de manipulació, etc. Anteriorment, va treballar per a empreses destacades com SportsKeeda i Neil Patel Digital India, i actualment treballa a SmartKarrot Inc. Li encanta llegir llibres durant el lleure i una gran admiradora de les obres d'Agatha Christie. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  James Scherer
  James Scherer és el gestor de continguts de Bloc Wishpond. Amb pàgines de destinació, finestres emergents, promocions socials, màrqueting per correu electrònic i gestió de contactes, WishpondEl programari facilita la creació d'una campanya de màrqueting completa. Connecteu amb ell a Twitter i LinkedIn. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Josie Scotchmer
  Josie Scotchmer és el director de màrqueting de Mailjet, una plataforma de màrqueting per correu electrònic i correu electrònic transaccional. Josie és un apassionat director de màrqueting B2B2C amb un enfocament comercial de les comunicacions de màrqueting. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jayraj Shetty
  Jayraj és un escriptor de continguts que té com a objectiu a la vida ser un polímata. Encara no hi és, però la seva recerca li ha proporcionat un ampli coneixement de moltes coses. Intenta compartir els seus coneixements escrivint. Durant el temps lliure, navega per Internet, fa llargues caminades i intenta coquetejar. Li encanta l’amor com a Terry li encanta l’amor! 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Shuman
  Jason és el cap de gabinet de Julius, una plataforma de màrqueting per influents. Jason és un empresari i VC amb experiència en comerç electrònic directe a consumidor, startups de mercat per a dues cares i SaaS. A Jason li agrada col·laborar amb persones que busquen resoldre problemes i proporcionar solucions valuoses. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  John Smith
  John té més de 4 anys d’experiència com a expert en vídeo sota demanda (VOD). Sempre aprèn i comparteix noves tecnologies a la indústria del vídeo sota demanda. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jonathan Spier
  Jonathan Spier és el CEO de Rev. Té més de 20 anys d'experiència en la creació d'empreses líders en la seva categoria, incloent-hi dues funcions anteriors d'èxit com a director general recolzat per risc a NetBase i PLAE. Spier és llicenciat en Informàtica amb honors per la UC Berkeley i un MBA amb honors per la Harvard Business School. Natiu de San Diego, Spier està encantat de formar part de la comunitat tecnològica de la seva ciutat natal. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jim Sterne
  Jim Sterne és un consultor internacional que se centra a mesurar el valor creant i enfortint les relacions amb els clients. Sterne ha escrit vuit llibres sobre màrqueting interactiu, és el president fundador i actual president del Associació d'Analítica Digital i produeix el Cimera eMetrics i la Cimera d'anàlisi de mitjans. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  János Szabó
  János Szabó és un estrateg i expert en comunicació digital. Després de més de deu anys d’experiència en agències de publicitat, va crear una aplicació de comunicació visual amb més de 10 milions de descàrregues. Avui, János lidera l’equip de Chatler, la superposició d’atenció al client d’IA. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jessica Theifels
  Jessica Thiefels escriu des de fa més de deu anys i actualment és escriptora a temps complet, consultora de màrqueting de contingut i propietària d’empreses. Ha aparegut a Forbes i Business Insider i ha escrit per a Virgin, Manta, BPlans i molt més. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Joan Theis
  John Thies és el conseller delegat i cofundador de Correu electrònic a Acid, un servei que ofereix als venedors de correu electrònic una visualització prèvia de com es mostren els seus correus electrònics als clients i dispositius mòbils de correu electrònic més populars. Resideix a Denver, Colorado, amb la seva dona i el seu fill. Quan no treballa, és al camp de golf o al surf de neu a la fresca pols de Colorado. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jonathan Tomek
  Jonathan Tomek és vicepresident d'Investigació i Desenvolupament de Element digital. Jonathan és un experimentat investigador d'intel·ligència d'amenaces amb experiència en investigació forense de xarxes, gestió d'incidents, anàlisi de programari maliciós i moltes altres habilitats tecnològiques. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Justin Tsang
  Justin Tsang és gerent de producte de creixement a Clearbit, on s'ha centrat a crear productes gratuïts que permetin als venedors impulsats pels ingressos experimentar el poder de la tecnologia de Clearbit. Justin té 15 anys d'experiència en màrqueting, creixement i èxit del client en B2B SaaS, amb experiència en adquisició, retenció i monetització. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jutge Graham
  És convenient que el jutge es convertís en president Quadre 1, ja que ha estat al capdavant de l’emprenedoria digital en tota la seva carrera. Abans d’unir-se a Sq1, va ser cofundador i CEO d’una de les agències digitals amb més èxit a Texas. Judge va ajudar la seva agència digital a fer créixer la seva llista de clients per incloure empreses tan destacades com American Airlines, Mountain Dew, Pier 1 Imports, Dillard's i Radio Shack. Judge ha estat el líder més jove del premi Comdex “Small Business of the Year” (una de les fires comercials i exposicions informàtiques més grans del món) i ha estat líder en màrqueting digital / mitjans de rendiment, experiència d’usuari i disseny i desenvolupament web més d’una dècada. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jamil Velji
  Jamil és el conseller delegat de Vendes automàtiques fàcils, una agència de embuts de vendes. La seva experiència en màrqueting, hacking de creixement, generació de clients potencials i automatització de vendes i màrqueting es tradueix en enfocaments perspicaços i accionables per aconseguir les vendes a través del sostre Jamil té més de 9 anys d’experiència com a líder en màrqueting de creixement de primer nivell a escala internacional. Els seus clients i les seves històries d’èxit de creixement han aparegut a Forbes, BBC, Tech Crunch i Venture Beat. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  John Vuong
  John Vuong és l'únic propietari de Local SEO Search Inc ,. La missió de John és ajudar els empresaris locals a millorar la seva influència en línia perquè puguin dominar la seva indústria. Amb la seva visió empresarial i la seva comprensió innata del panorama empresarial local, John escriu blocs que aprofundeixen en com personalitzar les campanyes de SEO en funció de les necessitats dels clients. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Josh Wardini
  Josh Wardini és col·laborador editorial i Community Manager d’Hostingtribunal. Amb una formació preliminar en comunicació i experiència en desenvolupament comunitari, Josh treballa el dia a dia per remodelar la gestió de recursos humans d’empreses de base digital. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Josh Wetzel
  Josh Wetzel és director d’ingressos d’OneSignal, el líder del mercat en la implicació dels clients, que impulsa els missatges de transmissió mòbil, web push, correu electrònic i missatges integrats a l’aplicació per a més de 800,000 empreses. Té una carrera de dues dècades en la creació de negocis de comerç digital i programari, amb lideratges a eBay, PubMatic i Bazaarvoice. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeremy Williams
  Jeremy és el vicepresident de màrqueting i comunicacions de Mitjans de comunicació de 12 estrelles i Candidi. Proporcionen serveis de vídeo i una plataforma d’edició d’autoservei per a vídeo. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Jilian Woods
  Jilian Woods és periodista independent i escriptor col·laborador amb més de dos anys d’experiència com a escriptor. Com a escriptora, veu el seu propòsit en produir i compartir contingut rellevant amb persones que estiguin disposades a aprendre alguna cosa nova. A part de la seva feina diària, podeu trobar a Jilian dedicada al voluntariat o a fer ioga. 
 	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  Jascha Kaykas-Wolff
  Jascha Kaykas-Wolff creu en dos principis claus: trobar oportunitats on ningú més busca; I, mai falli de la mateixa manera dues vegades. És una metodologia centrada en les pràctiques de màrqueting Agile. Juntament amb un llicenciat en psicologia per Whittier College, és un que li ha servit de forma professional i personal. Com a venedor i consultor de llarga data amb experiència en gestió executiva a Yahoo !, Microsoft, Webtrends, Involver (adquirit per Oracle) i Mindjet, ara lidera el màrqueting a BitTorrent. 
 	   lloc web  
	   Facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Katarzyna Banasik
  Responsable de màrqueting a Emporix, la plataforma de comerç componible B2B que fa que els coneixements empresarials siguin accionables. Interessat en les noves tendències tecnològiques de programari. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  KC Karnes
  KC Karnes és un conegut estrateg i empresari de màrqueting responsable de fer créixer algunes de les empreses tecnològiques més calentes de Silicon Valley, inclosa CleverTap, l’Intelligent Plataforma de màrqueting mòbil. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Kyle Christensen
  Kyle Christensen és vicepresident de màrqueting de productes a Responsys on és responsable de conduir l’estratègia de màrqueting de productes i el posicionament del núvol de màrqueting Responsys Interact. Més recentment, Christensen va ser el director sènior de màrqueting i gestió de productes de Zuora, on va dirigir totes les responsabilitats de màrqueting i gestió de productes per a les seves aplicacions insígnies de facturació Z i Z-Payments. Abans de Zuora, Christensen va llançar i dirigir màrqueting de productes per a diverses línies de productes Salesforce.com, inclosos el servei Cloud i Data.com. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Kelsey Cox
  Kelsey Cox és la directora de comunicacions de Columna Cinc, una agència creativa especialitzada en visualització de dades, infografies, campanyes visuals i relacions públiques digitals a Newport Beach, Califòrnia. L’apassiona el futur del contingut digital, la publicitat, la marca i el bon disseny. També li agrada molt la platja, cuinar i la cervesa artesana. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Kyle Dulay
  Kyle és un desenvolupador de programari i el cofundador de Collabstr, una plataforma per connectar marques i creadors de contingut, el mercat més gran del món per trobar i contractar influencers. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kenneth Evans
  Kenneth Evans és un estrateg de màrqueting de contingut per a Principals empreses de desenvolupament d'aplicacions, una plataforma de recerca per a empreses de desenvolupament d'aplicacions als EUA, Regne Unit, Índia, Emirats Àrabs Units, Austràlia i arreu del món. Ha col·laborat en diverses plataformes i fòrums de blocs. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Kirk Enright
  Kirk Enright és el fundador i CEO de Personas de poder, una plataforma de buyer persona automatitzada per a professionals de màrqueting i vendes. Va començar la seva carrera de publicitat i màrqueting com a redactor, però finalment es va ramificar a funcions més convencionals en màrqueting, desenvolupament de continguts, desenvolupament de productes, marca i consultoria de gestió. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kelly Ground
  Kelly Ground és la directora sènior d'Estratègia i Insights d'Acceleration Partners, la principal agència global de màrqueting de socis que estableix l'estàndard sobre com les marques creixen i perfeccionen de manera eficient les seves associacions de màrqueting a qualsevol part del món. Els seus més de 15 anys d'experiència en màrqueting d'afiliació li donen una perspectiva única sobre com proporcionar orientació estratègica i suport als equips de gestió global del programa d'afiliació d'AP. Abans d'unir-se a AP el 2016, Kelly va ser directora sènior de màrqueting digital a HSN durant més de set anys, generant ingressos rendibles i un creixement significatiu a través dels seus programes d'afiliació i de visualització. Abans d'HSN, Kelly va promoure un mercat per a un editor com a gerent de màrqueting i té experiència addicional en les indústries de fabricació i telecomunicacions. Kelly va obtenir una llicenciatura en ciències polítiques amb un menor de periodisme a la Universitat de Clemson. Viu a Tampa, Florida, amb el seu marit, dos fills i un gos. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kory Grushka
  Kory Grushka és el fundador de Stories Company, una agència creativa que ajuda els líders empresarials a explicar històries crítiques mitjançant presentacions, vídeo / animació, infografies i taulers, entre altres eines. Kory és director creatiu, estrateg, executiu en desenvolupament de negocis i ex advocat corporatiu. Té una àmplia experiència en diverses indústries, ja que ha gestionat projectes d’estratègia de marca, innovació i disseny per a empreses del Fortune 500, des de CPG fins a tecnologia. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ken Harlan
  Ken Harlan és el fundador i director general de MobileFuse, una de les plataformes de publicitat d'aplicacions més grans dels Estats Units amb centenars de clients de les indústries de venda al detall, alimentació i begudes, restaurants, turisme, govern i sanitat. Orientació basada en moments, verificació d'ubicació pendent de patent, creativitats personalitzades i impactants i informació granular a escala de la solució de MobileFuse. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Katherine Horne
  Katie Horne és enginyera de programari i escriptora tècnica. És llicenciada en matemàtiques i economia pel Smith College. El seu treball abasta una àmplia gamma de temes, des de la gestió d’identitats i accessos fins a allotjament web. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kieran Wilson
  Kieran Wilson és el director de màrqueting digital de Estadístiques automàtiques, que va llançar recentment Wordsmith for Marketing, una aplicació que automatitza els informes de clients per a agències de màrqueting digital. Especialitzat en estratègia de màrqueting digital, màrqueting entrant i mesurament i anàlisi; Kieran parla i escriu sovint sobre aquests temes. Ha creat i escalat tres departaments de màrqueting diferents des del principi, incloent un per a una filial d’Omnicom i un per a una agència líder en màrqueting de xarxes socials. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Katie Karr
  Sóc especialista en periodisme a la IUPUI amb especial atenció en relacions públiques i menor en gestió d’esdeveniments. Actualment tinc un tast del món del màrqueting com a becari a temps complet DK New Media. Orgullós estudiant, filla, germana, amiga i gos-mare. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Kenny Katzgrau
  Kenny Katzgrau és el conseller delegat de Anuncis Broadstreet i l'autor de Deu avantatges: com guanyaran els editors de notícies i revistes hiperlocals a l'era de Google i Facebook. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ksenia Kurganova
  Ksenia Kurganova és una professional del màrqueting digital amb més de set anys d'experiència navegant i analitzant el món de la tecnologia a les empreses. Anteriorment, va treballar a YouTube i Yandex, on va gestionar diverses enquestes d'usuaris per obtenir coneixements més profunds i desenvolupar estratègies de màrqueting efectives, centrant-se en diferents segments de públic, com ara la generació Z i els mil·lenaris. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ksana Liapkova
  Cap de ConvertSocial. Ksana ha estat ponent en congressos de nivell mundial sobre màrqueting d'afiliats i està en contacte amb més de 35,000 clients d'Admitad ConvertSocial, implicats en la indústria del blog, la qual cosa li permet estar sempre al corrent de les últimes tendències del món dels influencers. Abans d'unir-se a l'equip d'Admitad, Ksana portava més de 7 anys treballant en màrqueting d'afiliació i monetització de continguts, ajudant les principals marques a llançar les seves pròpies solucions en la metacerca de serveis de viatges. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kylie Ora Lobell
  Kylie Ora Lobell és una escriptora independent amb seu a Los Angeles. Escriu sobre màrqueting per NewsCred, Convince and Convert, CMO.com, Social Media Examiner i Vertical Response. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Kyle Mitnick
  Kyle Mitnick és el fundador i president de Mosaic Digital Systems, la primera plataforma de màrqueting d'associacions SaaS de la indústria que ja ha ajudat a 800 empreses de comerç electrònic a generar 150 milions de dòlars en vendes. Kyle Mitnick té una història d'èxit en tecnologia publicitària. Anteriorment, Kyle va dirigir l'agència de publicitat afiliada Advertise Purple per convertir-se en líder en el camp, amb més de 4,000 marques en 23 sectors comercials que generaven 4 milions de dòlars en ingressos per afiliats. Kyle, col·laborador de Forbes, és un líder pensat en el creixement de les comunicacions electròniques de les pimes, l'adquisició de clients i la tecnologia publicitària. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Mullett
  Kevin és un desenvolupador web, venedor d’internet, altaveu, blogger convidat i un dissenyador guardonat amb més de 13 anys d’experiència web i 300 llocs web personalitzats al seu favor. Kevin aprofita els seus 15 anys d’experiència en vendes i màrqueting juntament amb la passió per les xarxes socials, l’optimització de motors de cerca, un gran disseny i facilitat d’ús per ajudar els clients de Cirrus ABS a tenir èxit en línia. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Nord
  Kevin North és el president i conseller delegat de Terapeak, on és responsable de la visió de l'empresa, l'estratègia, el creixement dels ingressos i les operacions comercials. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Krystal Putman-Garcia
  Krystal Putman-Garcia és el vicepresident de màrqueting de Localista, on ajuda les organitzacions a maximitzar el valor dels seus esdeveniments per augmentar les vendes i els esforços de participació. Ha passat els darrers 15 anys treballant en diverses capacitats de màrqueting i col·laboració, des de la gestió i el creixement de patrocinis multimilionaris a Discovery Channel fins a les principals estratègies d’entrada al mercat per a la posada en marxa d’un dispositiu mèdic israelià. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Kelsey Raymond
  Kelsey Raymond és la cofundadora i CEO de Influència & Co., una empresa de màrqueting de continguts de servei complet que s'especialitza a ajudar les empreses a elaborar, crear, publicar i distribuir contingut que assoleixi els seus objectius. Els clients d'Influence & Co. van des de startups amb el suport d'empreses fins a marques Fortune 500. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kelsey Seber
  Kelsey és un professional del màrqueting comunitari amb experiència en esports i tecnologia. Anteriorment va ocupar el càrrec de consellera delegada de Gator Gaming i va jugar una part integral en l’organització i la promoció del torneig de jocs gratuïts més gran del sud-est dels Estats Units. Actualment és la responsable de màrqueting comunitari de Pathwire, fomentant el creixement a través dels canals de xarxes socials i el programa d’ambaixadors Maverick. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Keith Shields
  Keith Shields és un empresari arrelat a la indústria de les aplicacions mòbils. Començant per la creació del concurs d’idees d’aplicacions Applits quan un estudiant de la Ohio State University, que va rebre el seu nom Inc.comEl "Coolest College Startup del 2014", ara es centra en la fabricació de programari per a startups i emprenedors amb una empresa de desenvolupament d'aplicacions mòbils Dissenyli. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Tate
  Kevin Tate ajuda Clearbit arribar a empreses B2B que intenten entendre millor els seus clients i optimitzar el seu embut digital. Té més de 20 anys d'experiència en lideratge en vendes, màrqueting i producte, i una gran experiència en SaaS empresarial, comerç electrònic, màrqueting digital, xarxes socials i IoT. Abans d'unir-se a Clearbit, Kevin va ocupar càrrecs executius a SurveyMonkey, Chirpify i ShopIgniter. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kati Taylor
  Kati porta 12 anys en el màrqueting digital. La seva primera feina professional fora de la universitat va ser la gestió de campanyes de màrqueting per correu electrònic i un lloc web de distribuïdor / distribuïdor intern per a tres grans marques internacionals. Des de llavors ha assumit papers relacionats i progressius. A Solucions de màrqueting elevades, Kati és una estratega i dissenyadora gràfica de màrqueting digital. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Urrutia
  Kevin Urrutia és el fundador de Voy Media, a Facebook Advertising Company a Nova York. Ajuda les empreses a maximitzar els avantatges de la publicitat de Facebook, cosa que condueix a una millora espectacular de les vendes alhora que redueix els costos. Voy Media estudia a fons cada client i ofereix solucions a mida per obtenir els millors resultats. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Kate Zeid
  Kate Zeid, Hola DAN SVP de creixement i operacions: contractada per l'empresa matriu d'Hey DAN, Civicom, per portar nous productes al mercat a tot el grup l'any 2005, Kate Zeid dirigeix l'equip de creixement i operacions d'Hey DAN. Kate treballa en desenvolupament de productes, màrqueting, servei al client i talent i continua impulsant el creixement dels ingressos mitjançant la inversió en la propera generació. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Lara Albert
  Lara és vicepresidenta de màrqueting global de Globis on assumeix les responsabilitats de màrqueting corporatiu i lidera el màrqueting d'adquisició dels productes de màrqueting contextual de l'empresa. Anteriorment va ocupar càrrecs de direcció de marca i màrqueting de productes a Kraft Foods, America Online i VeriSign. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Larry Alton
  Larry és un consultor empresarial independent especialitzat en tendències de xarxes socials, negocis i emprenedoria. Segueix-lo a Twitter i LinkedIn. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Lindsay Boyajian Hagan
  Lindsay Boyajian Hagan és la vicepresidenta de màrqueting de Conductor, parla de com les empreses poden crear estratègies de màrqueting digital unificades i omnicanals i no centrar-se en cap canal de manera aïllada. També aprofundeix en per què augmenten les inversions en màrqueting orgànic i la seva importància per a la indústria. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Laura Buckler
  Laura Buckler col·labora a Assaigs.ScholarAdvisor i un escriptor independent. Està concentrada i dedicada al seu treball, transformant la seva experiència vital en contes relacionables. Treballant com a gerent de màrqueting, va alimentar el seu sisè sentit sobre allò que la gent busca. La podeu seguir a Twitter. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Luke Budka
  Luke Budka és director de TopLine Comms, una agència digital de relacions públiques i SEO. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Larizza de Vera
  Larizza és un escriptor independent que viu a Filipines. Va escriure diversos articles al diari Asian Journal i recentment va treballar amb una firma d’advocats de propietat intel·lectual amb seu a Singapur i té previst seguir una carrera futura en dret de propietat intel·lectual. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Lindsay Duran
  Lindsay Duran és la directora de màrqueting de Zilliant, on és responsable d’accelerar les estratègies de creixement, la generació de demanda, el màrqueting de productes, les comunicacions corporatives, l’habilitació de vendes i el posicionament al mercat. Veterà en vendes i màrqueting, Duran ha treballat directament amb empreses B2B per identificar i resoldre reptes únics de preus, vendes i ingressos. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Leslie Nuccio
  Leslie Nuccio és una estratega de màrqueting de contingut de Meltwater que treballa en màrqueting digital des del primer estalvi a Internet i en màrqueting en xarxes socials des de 2008. Ha ocupat diversos llocs de màrqueting al llarg dels anys, que han implicat explicar històries a la gent. Quan no es dedica al màrqueting, sovint la podeu trobar en un rastre amb un gos (intentant no pensar en el màrqueting). 
 
 
 
 
 
	    
  
  Liz Greene
  Liz Greene és una friqui amant dels gossos, estudiant història, de la cultura pop, de la bella ciutat dels arbres, Boise, Idaho. Podeu veure les seves últimes desventures al seu bloc, Lo instantani. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Larry Harris
  Larry Harris és el conseller delegat de Sightly, una plataforma de publicitat en vídeo de rendiment que utilitza l'orientació centrada en les persones per fer coincidir els espectadors amb els anuncis de vídeo personalitzats més rellevants. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Leslie Haught
  Leslie és desenvolupadora web, escriptora i CEO de Guia WebBuilders. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Laura Himmer
  Laura Himmer és una gran editora. La seva àrea de nínxol és Marketing Guide, Fashion blogging, Lifestyle i inspirational writing. És una monstre del fitness i li encanta el ioga. Laura és una dona sense por i amant de la diversió. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Liza Knotko
  Liza Knotko és directora de màrqueting de continguts de SplitMetrics, una eina de proves d'aplicacions A / B de la confiança de Rovio, MSQRD, Prisma i Zeptolab. SplitMetrics ajuda els desenvolupadors d'aplicacions mòbils a piratejar l'optimització de la botiga d'aplicacions mitjançant l'execució d'experiments A / B i l'anàlisi dels resultats. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Lee Lifeng
  Actualment, Lee viu a Singapur i treballa com a redactor B2B. Té una dècada d'experiència en l'espai d'inici de fintech xinès com a PM de TaoBao, MeiTuan i DouYin (ara TikTok). 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Lauren Littlefield
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Lexie Lu
  Lexie Lu és dissenyadora i bloguera independent de UX. Manté el ritme de les últimes tendències en disseny web i UX i sempre té una tassa molt a prop. Ella escriu Disseny de rostit i es pot seguir a Twitter @lexieludesigner. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Lisa Mories
  Lisa Mories és la CEO de Agència de màrqueting digital de Nova York 
 
 


	   lloc web  

 
 
 
 	    
  
  Liza Nebel
  Liza és la presidenta, COO i cofundadora de BlueOcean, una plataforma d’estratègia de marca d’IA que ajuda les empreses a superar la competència. Liza ha passat els darrers 20 anys impulsant estratègies de marca i màrqueting per a AT&T, Visa, Chevron, American Express, Barclays, Time Warner, IBM i altres. A BlueOcean, Liza lidera la tasca de construir sistemes d’aprenentatge automàtic que resolguin problemes i proporcionin informació a gran escala i velocitat. Per la seva tasca, Liza ha estat reconeguda a les 100 millors dones empresàries de SF Business Times. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Ball de Lorena
  Lorraine Ball fa vint anys a l'Amèrica corporativa, abans que prengués sentit. Avui la podeu trobar a pica rodona, una petita empresa de màrqueting, amb seu a Carmel, Indiana. Juntament amb un equip extraordinàriament talentós (que inclou els gats Benny i Clyde), comparteix el que sap sobre disseny web, inbound, xarxes socials i màrqueting per correu electrònic. Compromesa a contribuir a una economia emprenedora vibrant a l'Indiana central, Lorraine se centra a ajudar els propietaris de petites empreses a obtenir el control del seu màrqueting. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Lisa Speck
  Lisa Speck és la traductora analítica sènior de Gongos, una agència consultiva enfocada a impulsar la clientela per a empreses de Fortune 500. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Laura Swanson
  Laura Swanson és consultora sènior de FitForCommerce, amb més de 20 anys de lideratge en venda al detall multicanal, que abasta moltes àrees d’expertesa: des de compres, planificació i assignació, dotació de personal, operacions de màrqueting, informàtica / telecomunicacions i clientela fins a estratègia multicanal. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Temple de Lavon
  Lavon Temple és l’especialista en mitjans digitals de BLASTmedia, desenvolupant plans de comunicació per a clients d’empreses que descriuen objectius, estratègies i tàctiques. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Lindsay Tjepkema
  Lindsay Tjepkema és el conseller delegat i cofundador de Casted, la primera i única plataforma de màrqueting basada en podcasts de marca. Amb més de 15 anys d’experiència en màrqueting B2B, inclosa la direcció de la seva pròpia agència de consultoria, és una líder dinàmica que ha tingut un èxit enorme en la creació i el creixement d’equips de màrqueting a nivell local i mundial. Després de llançar un podcast de marca per a una empresa de màrqueting global, Lindsay es va adonar de la seva passió per converses autèntiques. Això la va portar a fundar Casted per ajudar els professionals del màrqueting a aprofitar tot el potencial del seu contingut aprofitant el poder del podcast. Des de llavors, la companyia ha guanyat força en les marques que desitgen crear una connexió més gran amb el seu públic mitjançant una conversa autèntica. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Lance Weatherby
  Lance Weatherby és vicepresident de vendes i màrqueting de CallRail. Té una passió per construir empreses d’Internet enfocades al client i un historial demostrat d’èxits. Va treballar com a Startup Catalyst al Advanced Technology Development Center de Georgia Tech i ha ocupat llocs executius de desenvolupament de negocis, màrqueting i direcció general a nCrowd, CipherTrust, EarthLink i MindSpring. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Leslie Weller
  Leslie és la directora de màrqueting de productes de ZineOne, una plataforma basada en intel·ligència artificial que personalitza l'experiència dels vostres visitants desconeguts perquè pugueu augmentar els ingressos alhora que protegiu el marge. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mahendra Alladi
  Mahendra és el fundador i CEO d'AccelQ, una plataforma de proves contínues basades en el núvol que automatitza perfectament les proves web i API sense escriure una sola línia de codi. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Marty Thompson
  Sóc estrateg en negocis socials a Two Bananas Marketing. La culpa és dels meus pares, de la meva educació o de la meva obsessió pel passat, però la gent em diu que sóc molt bo en la creació de relacions i la negociació, reduint la distància entre el que esperen els clients i el que haurien de ser les grans empreses (però normalment no ho són) 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Nettleton
  Com a soci director de Sandler DTB, ajudo els clients a millorar significativament el rendiment del seu motor d'ingressos aplicant la metodologia de vendes de Sandler, un sistema provat que permet resultats de vendes consistents i sostenibles. Tinc més de 25 anys d'experiència en vendes i gestió de vendes, que abasten diverses indústries com ara programari, SaaS, personal i integració de sistemes. El meu podcast és el Podcast rendible predeterminat. 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Maulik Patel
  Maulik Patel és fundador i director de www.clickmatix.com.au. La seva passió per ajudar a la gent en tots els aspectes del màrqueting en línia flueix a través de la cobertura experta del sector que proporciona. És expert en màrqueting web, optimització de motors de cerca, xarxes socials, màrqueting per afiliació, màrqueting B2B, publicitat en línia de Google, Yahoo i MSN. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Azevedo
  Mike és el president i conseller delegat de Clústrix. Mike té més de 25 anys d’experiència en vendes i lideratge executiu en aplicacions analítiques a gran escala, informàtica de xarxa, infraestructures d’emmagatzematge, seguretat i venda al detall. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Meghan Bazaman
  Meghan Bazaman és analista sènior a GetApp, compartint informació sobre tecnologia de màrqueting i programari emergent. Va estudiar Publicitat a la Universitat de Texas a Austin i té experiència en tecnologia, mitjans de comunicació, salut i comerç electrònic des del 2011. Abans d'incorporar-se GetApp, Meghan va gestionar estudis d'investigació de màrqueting sindicalitzat i va dirigir iniciatives de màrqueting de continguts per a una empresa líder de dades, coneixements i consultoria. Té una experiència especial en la realització d'enquestes, la creació de visualitzacions de dades i la presentació d'informació clau a les parts interessades. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mariia Bocheva
  Mariia és una executiva de desenvolupament de negocis amb més de 6 anys d’experiència, incloent formació en màrqueting i gestió de productes. OWOX BI implementa analítiques de punta a punta i actualitza automàticament els informes de campanyes publicitàries, anàlisi de cohorts, ROPO, CPA, ROI, ROAS, LTV, САС, atribució i molt més. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Meen Boriboune
  Meen és estudiant de màrqueting de majordom internat a l’equip de DK New Media. Les responsabilitats de Meen inclouen la investigació i producció de contingut per als seus clients, sota la direcció de Jenn Lisak. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Caldwell
  Pioner en disseny de correu electrònic des del 1999, és el fundador de YesmailEl guardonat grup de Creative Services (els clients inclouen HP, Coca-Cola, At & T, eBay, Kodak, Microsoft, Intel, Warner Bros i molts més). Matthew es va llicenciar en màrqueting per la Universitat d'Indiana i va estudiar Art / Disseny gràfic al Pacific Northwest College of Art i al Oregon College of Art & Craft. Matthew era anteriorment el director creatiu de ThrustMaster, Labtech, Logitech i @Once. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Mandeep Chahal
  Mandeep Singh, el fundador de SEO Discovery, l’empresa líder en màrqueting digital, és un defensor experimentat en el camp del màrqueting SEO i l’àmbit de la venda digital. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Molly Clark
  Molly Clark és la directora de màrqueting de inMotionNow. Té més de deu anys d’experiència en màrqueting digital, operacions de màrqueting, flux de treball creatiu, estratègia i desenvolupament. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Cunsolo
  Mike Cunsolo és CMO de CDNify, una xarxa de lliurament de contingut que facilita la posada en funcionament d'un CDN. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Darrow
  Matt Darrow, enginyer de formació, ha dedicat els seus més de 15 anys de carrera al programari empresarial. Inicialment treballant a Deloitte construint i desplegant solucions de programari personalitzades per a les empreses més grans del món, Matt va descobrir una carrera en enginyeria de vendes (PreSales) per aprofitar el seu profund coneixement dels sistemes empresarials i aplicar-lo a l'estratègia empresarial. Primer a BigMachines (adquirida per Oracle) i després a Zuora (IPO), l'experiència pràctica de Matt creant i dirigint organitzacions globals de prevenda li va donar la seva visió única del mercat per construir Vivun. Des de la tardor del 2019, Matt i l'equip de Vivun han recaptat més de 130 milions de dòlars per crear la primera plataforma d'IA per a PreSales per canviar la manera com les empreses entre empreses (B2B) surten al mercat. Amb productes per a les operacions de prevenda, l'alineació de vendes de productes, l'automatització de demostració i Xpert Analytics, Vivun ajuda empreses com Snowflake, ADP, Coupa i Docusign a aconseguir nous nivells de creixement eficient. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Miquel Doane
  Michael Doane és un escriptor, venedor i desenvolupador web que s’ha enamorat de la indústria dels esdeveniments. A CadmiumCD educa els planificadors d’esdeveniments sobre els avantatges de Event Tech. Obteniu-ne una còpia gratuïta Avanços en tecnologia d'esdeveniments, per saber com Event Tech pot racionalitzar els vostres esdeveniments B2B. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Michelle Downs
  Com a gestor de xarxes socials de Mitjans de comunicació de 12 estrelles, Michelle no només gestiona les xarxes socials, sinó que també pot convertir el contingut creatiu en una estratègia de màrqueting en línia completament formada. Quan no modela les xarxes socials, ni fa rodatges i edita vídeos entre bambalines de 12 estrelles, sovint doblega el continu espai-temps. La seva investigació sobre els viatges en el temps consisteix principalment en analitzar els episodis de Doctor Who i estudiar la manera adequada de defensar-se de Daleks. Quan no intenta passar el temps, li agrada passar el temps veient pel·lícules o capturant un moment amb la seva càmera. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Della Penna
  Michael Della Penna és director d’estratègia d’InMarket. Michael té més de 25 anys d’experiència treballant en la indústria de les dades, la publicitat digital i el màrqueting. Michael ha estat reconegut cinc vegades com una de les revistes B-to-B "100 persones més influents en el màrqueting interactiu i empresarial" per les seves contribucions contínues a l'establiment de les millors pràctiques de màrqueting digital. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Dyer
  Matt Dyer és el cap de vendes i màrqueting de Zilliga, on treballarà a les divisions de tecnologia comercial i màrqueting per incorporar més clients empresarials al servei BaaS de Zilliqa. Matt aporta més de 18 anys d’expertesa empresarial tant des de les perspectives de vendes com de mercat. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Miriam Ellis
  Miriam Ellis forma part del Moz Local equip. Quan no escriu el butlletí mensual de Moz Local i no respon a preguntes al fòrum de preguntes i respostes, ajuda els seus clients a dominar les seves estratègies de SEO local a la seva pròpia empresa. Disseny web Solas. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Marc Emond
  As Demana primaveraFundador i president, Mark té una enorme passió per ajudar els líders de màrqueting a transformar les seves pràctiques de màrqueting d’ingressos, cosa que els permet ser líders estratègics de la seva organització. A Mark li encanta assessorar i ensenyar als clients com desenvolupar estratègies avançades, però pragmàtiques, de màrqueting d’ingressos i permetre’ls amb plataformes de tecnologia de màrqueting integrades per oferir interacció multicanal personalitzada a escala. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Frederiksen
  Michael es va llicenciar en informàtica i ciències empresarials, i després es va graduar amb les millors puntuacions del prestigiós programa multimèdia de Dinamarca. Entre les seves especialitats hi ha l’experimentació amb tecnologies digitals, direcció creativa, disseny d’interfície d’usuari / UX d’aplicacions web i mòbils i és cofundador de Inspirar Visual. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Furneaux
  Matthew Furneaux és un veterà de la tecnologia d'ubicació amb més de 20 anys d'experiència en ajudar les empreses globals a arribar als seus clients a nivell mundial. Com a director d'intel·ligència d'ubicació de Loqate, una empresa de GBG, Furneaux és responsable de l'estratègia i la innovació. També és un expert en comerç electrònic i comerç al detall i, mentre treballava a Loqate, ha treballat amb marques líders de comerç electrònic com Nordstrom, Sephora, Kohl's, Ralph Lauren i Michaels. Abans d'unir-se a GBG, Matthew va cofundar Global Address (més tard adquirit per Trillium Software) i va ajudar a crear un model de plataforma única per a un servei de validació d'ubicació global. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Megan Glover
  Un venedor de generació de demanda BtoB, Megan té un historial provat d'utilitzar canals de màrqueting en línia i fora de línia per generar clients potencials i alimentar-se en negocis tancats. Aquestes especialitats inclouen màrqueting de cerca i xarxes socials, col·laboració i criança de vendes, qualificació de leads, conversió de llocs web i blocs. Megan és actualment la directora de màrqueting de Programari RICS. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Grigsby
  Mike Grigsby porta més de 25 anys dedicat a la ciència del màrqueting. Va ser director d'investigació de màrqueting a Millward Brown i ha ocupat càrrecs de lideratge a Hewlett-Packard and the Gap. Amb una àmplia experiència de professionals al capdavant de la ciència del màrqueting i l’anàlisi de dades, ara encapçala la pràctica d’anàlisi estratègica al detall a Base d’objectiu. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Mike Gunderson
  Mike Gunderson és el fundador i CEO de Respond Now LLC, una incubadora de productes de resposta directa que ajuda a les petites, mitjanes empreses i empreses a portar les seves idees al mercat mitjançant el màrqueting directe. Els seus productes inclouen PostReminder, VoteReminder i Respond Fast. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Habiger
  Micheal Habiger és un escriptor i comercialitzador de continguts experimentat amb 6 anys d’experiència. Actualment especialista sènior en màrqueting a FollowUpFred. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Micah Heath
  Micah Heath és director d'investigació i desenvolupament de productes a Posició lògica, una empresa Inc. 500 amb seu a Oregon amb oficines a tot el país. L'agència ofereix un servei complet de gestió de PPC, SEO i solucions de disseny de llocs web per a empreses grans i petites, i va ser classificada com el tercer millor lloc per treballar a Amèrica per Inc. Magazine. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michelle Huff
  Michelle ho és Programari Act-OnDirector de Màrqueting i supervisa els esforços de màrqueting de marca, demanda i expansió de la companyia. Michelle arriba a Act-On amb més de 17 anys d’experiència ajudant a empreses líders del mercat, incloses Salesforce i Oracle, a connectar els clients amb solucions tecnològiques per fer créixer el seu negoci. Més recentment, Michelle va ser GM de la divisió Data.com de Salesforce després d’haver servit com a vicepresidenta de màrqueting del grup. Abans del seu mandat a Salesforce, Michelle era directora principal d'Oracle i directora principal de màrqueting de productes a Stellent (adquirida per Oracle). 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Stelzner
  Michael Stelzner és el fundador de Social Media Examiner, autor del llibre, Redacció de llibres blancs: com capturar lectors i mantenir-los compromesos i la Informe de la Indústria de Social Media Marketing, i l'home que hi ha darrere de grans cimeres, com Social Media Success Summit. Com a líder innovador en pensaments i comercialitzador experimentat, Stelzner s'ha guanyat el ple respecte dels líders en xarxes socials i dels experts en màrqueting empresarial. En menys de 18 mesos, SocialMediaExaminer.com va créixer des de la infància fins a tenir més de 94,000 subscriptors diaris de correu electrònic i ara compta amb més de 600,000 lectors mensuals i 150,000 subscriptors de correu electrònic. Els principis que ensenya Stelzner són els mateixos conceptes que el van ajudar a construir dos negocis d’èxit que el van convertir en un expert líder en ambdues indústries. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Martha Jameson
  Martha Jameson és editora de continguts i correctora de proves Essayassistant.org i AcademicBrits. Abans de trobar la seva passió per escriure, Martha va treballar com a dissenyadora i gestora de llocs web. Les seves principals prioritats són utilitzar la seva experiència, motivació i coneixement per ajudar els lectors de blocs com OriginWritings. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Mike Jones
  Com a director associat de Paid Search for Acronym, Mike és un expert en màrqueting de mitjans digitals i estrateg de campanyes de cerca de pagament. Aporta cinc anys d'experiència en màrqueting en motors de cerca i ha creat i gestionat pressupostos de campanyes de més de 10 milions de dòlars. Mike ha coordinat i dirigit l'execució de campanyes estratègiques de SEM i desenvolupament creatiu, alineant-se amb els objectius comercials del client, treballant àmpliament en diverses plataformes de gestió, com ara Search 360, Google Ads Editor i Microsoft Ad Editor. George va obtenir la seva llicenciatura en ciències en màrqueting a la Pennsylvania State University. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Margaret Lee
  Margaret és una professional de màrqueting experimentada amb més de 14 anys d'experiència en el sector, coneguda per la seva visió estratègica i perspicàcia de lideratge. La seva experiència s'estén en diverses facetes de màrqueting, com ara màrqueting B2B i estratègia i execució de relacions públiques, l'alineació harmònica de les funcions de màrqueting, vendes i productes, i tècniques pioneres per a l'establiment de cites per potenciar els equips de vendes. És una visionària a l'hora de crear sistemes d'anàlisi basats en dades que redefineixin les estratègies de màrqueting. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Korsunsky
  Amb una barreja diversa d’empresaris i experiència empresarial de Fortune 500, Michael Korsunsky posseeix una combinació única d’anàlisis de màrqueting, orientació conductual i habilitats de gestió de tecnologia i audiència, cosa que li permet ajudar a impulsar MGID Inc. creixement als EUA Abans de MGID, Korsunsky ocupava un càrrec de vicepresident sènior a AUDIENCEX, una empresa de màrqueting i tecnologia de publicitat que ofereix solucions digitals de punta a punta per a marques i socis d’agències. La companyia va proporcionar solucions d’estratègia intel·ligent i innovació dinàmica per als anunciants basats en el rendiment. Durant les darreres dues dècades, Korsunsky també va ocupar càrrecs estratègics i dirigents a Cyberdefender, Legacy Interactive, Bidz, Modnique i altres. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Melina Koycheva
  Melina és la directora d'operacions de màrqueting de Milengo, especialitzada en localització i estratègies de mercat internacional 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Max Koziolek
  Max és el fundador i CEO de Espectr — la plataforma d'automatització del màrqueting conversacional sense codi perquè les marques converteixin els clients a la cerca, a les xarxes socials i a la pantalla. L'anàlisi de chatbot de Spectrm, les solucions d'automatització de màrqueting i la IA conversacional faciliten la personalització de les experiències dels clients a escala. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Max Kremer
  Max Kremer és cofundador i CTO de Foc de prova, un editor visual per configurar l'anàlisi web. Max viu menja i respira tecnologia, motos i, darrerament, projectes de renovació de bricolatge. Porta una barba d'hivern. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  mukund Krishna
  Mukund es va adonar que Advocacy Marketing, un nou concepte i concepte, feia ressò en el domini del màrqueting, que reflectia la idea de crear defensors de marques per oferir un abast orgànic del contingut de la marca a través dels canals de xarxes socials. Amb aquest pensament en ment, Mukund va fundar SOCXO i va incubar la idea de crear una plataforma web senzilla però potent i un producte mòbil de marca perquè les empreses connectessin i aprofitessin el seu exèrcit d'empleats, socis i clients per ser defensors de la marca i microinfluents a les xarxes socials. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mikel Lindsaar
  Mikel és un empresari en sèrie amb experiència que va des del disseny d'infraestructures de xarxa, fins a VOIP i telefonia fins al desenvolupament d'aplicacions web personalitzades i la gestió d'empreses SaaS d'èxit. És el CEO i fundador de StoreConnect, una solució de Salesforce AppExchange que juntament amb Salesforce ofereix la solució de comerç electrònic per a pimes més potents del món. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Mandell
  L'estrella i advocat de les xarxes socials Mike Mandell va transformar la seva presència en línia d'un parell de centenars de persones a més d'11 milions de seguidors. El seu nou curs en línia ensenya a les petites empreses, startups i emprenedors com fer-se virals. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Marius Marcus
  Marcus Marius, CEO i fundador de Marcus Media Network i MarcusADS Advertising Agency, és una figura amb experiència en les indústries de la TI i de l'automoció. Amb una gran quantitat de llocs web d'alta autoritat en diversos nínxols i una sòlida història de col·laboració amb grans corporacions, destaca per establir connexions a LinkedIn, establir associacions i fomentar amistats professionals alhora que deixa un impacte significatiu en vendes i màrqueting. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Miquel Maximoff
  Sóc el cofundador de Belkins, l'agència de generació de contactes B1B número 2, i Folderly, una plataforma de solucions de correu electrònic compatible amb Google Startups Fund. Amb més de deu anys d'experiència en vendes i màrqueting B2B, sóc increïblement apassionat per la tecnologia de vendes, oferir un servei de primera classe i crear productes que transformin la indústria. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mary McKeown-Christie
  
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Mór Mester
  Mór Mester és el cap de màrqueting de Automatització, un SaaS d'automatització de màrqueting per correu electrònic fàcil d'utilitzar. La seva missió és ajudar les petites empreses i agències a implementar automatitzacions de màrqueting per augmentar la productivitat i, per tant, els ingressos. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Marc Montini
  Mark Montini és el director de resultats de Estratègies de m2M, una empresa de màrqueting de franquícies amb seu a Atlanta, especialitzada en la integració estratègica de tecnologia, màrqueting i dades per fer créixer el resultat final dels seus clients. Conegut per la seva capacitat per dissenyar programes de màrqueting distribuït totalment integrats, Mark ha ajudat a franquícies, empreses de Fortune 500, startups, organitzacions sense ànim de lucre i fins i tot a organitzacions polítiques a augmentar els ingressos. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Nayomi Chibana
  Nayomi Chibana és periodista i escriptora de VismeCentre d 'Aprenentatge Visual. Té un màster en periodisme i mitjans de comunicació per la Universitat d’Hamburg, a Alemanya, i durant diversos anys va ser redactora d’una important revista d’investigació política llatinoamericana. A més d’investigar sobre tendències recents en mitjans narratius interactius de forma llarga, li encanta viatjar i conèixer altres cultures. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Marisa Negri
  Marisa Negri és un gurú de màrqueting digital a temps complet i un organitzador d’esdeveniments a temps parcial. Marisa combina la seva llicenciatura a la Universitat de Geòrgia en publicitat, sociologia i nous mitjans amb experiència corporativa i boutique en desenvolupament de negocis, màrqueting digital, publicitat / publicitat i planificació d’esdeveniments amb empreses com Electronic Arts, Paramount Pictures, Turner Broadcasting, i Sashay Events. Originària de Nova York i després d’haver-se desplaçat per les dues costes, ara crida a casa el Midtown Atlanta. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Maria Novikova
  La Maria és la directora de màrqueting de Xenoss i lidera els equips de vendes i màrqueting de l'empresa de desenvolupament de programari AdTech & MarTech, amb seu a Nova York. Amb un coneixement profund del sector, Maria ajuda les empreses líders a mantenir-se al corrent de les últimes estadístiques amb contingut en profunditat, assegurant-se que poden prendre decisions informades sobre el desenvolupament de la seva solució personalitzada. Apassionada per AdTech i MarTech, la Maria porta gairebé una dècada treballant en màrqueting digital. És comercialitzadora certificada per Google, membre actiu de diverses comunitats del sector i membre del Consell de Laboratori de Tecnologia de l'IAB. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mohsin Ali
  Mohsin és un mentor i professor de cor. Porta deu anys al sector, ajudant les persones a assolir els seus objectius mitjançant el màrqueting digital. No es tracta només d'aconseguir més trànsit o de millorar la conversió, sinó d'assegurar-vos que podeu comunicar el vostre missatge de manera eficaç perquè el vostre públic entengui què necessiteu que facin. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Mark Packham
  Mark Packham es va unir a DigiCert el juliol de 2016 i supervisa l’estratègia de marca, el lideratge general, el lideratge del pensament, l’estratègia de contingut, les relacions públiques, el màrqueting digital i les relacions amb els analistes. Aporta més de 20 anys d’experiència com a venedor estratègic i gerent de marca mundial, havent liderat compromisos de màrqueting mundial amb empreses com Salesforce.com, Microsoft, Verizon i Abbott. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Peggs
  Michael Peggs és el fundador de Marccx Media, una agència de màrqueting digital especialitzada en SEO i màrqueting de contingut. Abans de Marcxx, Peggs treballava a Google en desenvolupament de negocis, formant suports digitals i col·laboracions publicitàries. També és blogger i podcaster, allotjant el Top 10 d'iTunes New & Noteworthy Podcast You University. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Mario Pexev
  Mario Peshev és el nou director general de Rush.app, una solució líder d'automatització posterior a la compra per a plataformes de comerç electrònic que operen a Shopify. El juny de 2023, la companyia va anunciar que Peshev, un emprenedor i assessor empresarial d'èxit i reconegut, es va incorporar a la companyia com a nou conseller delegat. Peshev té una rica història d'emprenedoria, havent construït amb èxit múltiples negocis de set xifres. És un inversor àngel consumat, un assessor empresarial expert que ha ajudat a més de 400 empreses a escalar i perfeccionar els seus processos, i un autor prolífic el treball del qual s'ha presentat en més de 30 universitats. Mario també és el conseller delegat de DevriX, una agència global de WordPress que serveix a les indústries, des de la publicació fins a la fintech, la sanitat, el comerç electrònic i molt més. Peshev apodera els emprenedors amb consells savis a través de l'assessorament Growth Shuttle i donant suport als aspirants a tecnòlegs locals i globals amb beques, pràctiques i oportunitats educatives. Mario també és un inversor àngel amb SeedBlink. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Madhu Puranik
  Madhu Puranik és el fundador i CEO de Revlitix, una plataforma d'anàlisi d'ingressos que aprofita la IA per automatitzar l'anàlisi per als equips d'ingressos. Li encanta compartir els seus pensaments sobre startups, màrqueting B2B, màrqueting d'ingressos, anàlisi de màrqueting i qüestions relacionades amb les eines SaaS. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mehul Rajput
  Mehul Rajput és conseller delegat de Inventari mental, una empresa que proporciona serveis de desenvolupament d'aplicacions mòbils en plataformes iOS i Android per a clients globals. Li encanta escriure sobre tecnologies mòbils, desenvolupament d'aplicacions, startups, emprenedoria i màrqueting d'aplicacions mòbils. Col·labora habitualment a Entrepreneur, HuffingtonPost, Business.com, TechCocktail, SiteProNews, Inc42, Business2Community i molts altres. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Ray
  Michael és el director de xarxes socials de Publicitat STIR i màrqueting integrat. Les xarxes socials són més que una feina per a ell, és una passió que ha permès a Michael combinar la seva creativitat, la seva ment analítica i el seu amor pel servei al client en una carrera sempre desafiant i mai avorrida. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Reynolds
  He estat emprenedor durant més de dues dècades i he creat i venut diverses empreses, incloses una agència de màrqueting digital, una empresa de programari i altres empreses de serveis. Com a resultat dels meus antecedents empresarials, sovint ajudo els meus clients amb reptes similars, com ara iniciar un negoci o crear i optimitzar un negoci. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Manash Sahoo
  Manash té més de 30 anys d'experiència en el desenvolupament, l'escalat i la integració de solucions de programari com a servei. Com a cofundador i soci de DK New Media, Manash és responsable d'avaluar i desenvolupar el seu talent de client i desenvolupament intern, prioritzar i implementar solucions automatitzades i desenvolupar integracions complexes i escalables. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Saldi
  Responsable de tots els èxits, assistència, serveis i col·laboracions dels clients a Preacte. Preact és un servei d’èxit de clients basat en el núvol que ajuda les empreses de programari de subscripció a maximitzar el valor de la vida del client mitjançant la reducció de la desactivació, l’adquisició de nous clients remunerats i l’augment dels ingressos dels usuaris. Preactiveu models d’ús i comportament mitjançant models d’anàlisi de dades grans, ciències del comportament i aprenentatge automàtic. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Matthew Schmoldt
  Matthew Schmoldt és venedor d’Internet des del 2009. És el fundador de ohthethingsyoucanbuy.com, un lloc on rima sobre productes increïbles. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Schultz
  Michael Schultz lidera el màrqueting i el desenvolupament de negocis per a ClearSlide. Abans de ClearSlide, va exercir com a vicepresident d’aliances estratègiques a DocuSign, on va impulsar i gestionar les associacions i programes clau de la companyia durant tres anys de ràpid creixement. Michael va passar prop de vuit anys amb Microsoft Corporation en diversos rols de màrqueting i gestió de productes SaaS després de l'adquisició de la conferència web PlaceWare. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Shanahan
  Matt Shanahan és CMO a Azuqua, una empresa que ajuda les empreses a automatitzar el flux de treball entre aplicacions SaaS, inclosos sistemes socials, de correu electrònic, automatització de màrqueting o sistemes CRM que són fonamentals per a l'èxit dels clients. Matt té prop de 30 anys d’experiència en la indústria tecnològica, des d’Accenture fins a startups. És un empresari provat com a vicepresident de màrqueting i gestió de productes de Documentum des de l’inici fins a l’oferta pública inicial i, més recentment, com a cofundador i vicepresident d’estratègia de Scout Analytics. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Shearer
  Michael és el director de màrqueting de Resultats nets. Michael és un tecnòleg de màrqueting creatiu, estratègic i innovador que aconsegueix l'èxit reconeixent patrons, desenvolupant solucions creatives i aprofitant la tecnologia més actualitzada per crear notorietat de marca en suport dels objectius de màrqueting i vendes. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Stone
  Matt Stone és vicepresident sènior de màrqueting de Verisk Marketing Solutions, un soci de dades líder per a les indústries d'assegurances i hipoteques. Matt té 25 anys d'experiència en la fidelització, l'adquisició en línia i els ingressos per a empreses emergents de SaaS i marques tecnològiques globals. Abans d'unir-se a Jornaya, una empresa de Verisk, Matt va ocupar càrrecs executius a Photon, 1E i Real Capital Analytics. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Molly Stovold
  Sóc Molly, escriptora de continguts a Process Street amb un títol de primer grau en estudis de desenvolupament i espanyol. M'agrada tant escriure que també tinc el meu propi blog on escric sobre tot el que m'interessa; des de viatjar en solitari fins a una vida conscient. Consulteu-ho a mollystovold.com. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Max Sudyin
  Max és el client d’èxit del client a Pushwoosh. Permet als clients de pimes i empreses augmentar els seus projectes d'automatització de màrqueting per obtenir una major retenció i ingressos. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Szczesny
  Mike Szczesny és el propietari i vicepresident d'EDCO Awards & Specialties, un proveïdor dedicat de productes de reconeixement dels empleats, mercaderies de marca i premis esportius. Szczesny s'enorgulleix de la capacitat d'EDCO per ajudar les empreses a fer un esforç addicional per expressar gratitud i agraïment als seus empleats, com ara premis d'aniversari laboral. Resideix a Fort Lauderdale, Florida. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Marc Tanner
  Com a cofundador i COO, Mark gestiona les vendes i les operacions de Qwilr i ha ajudat a construir un equip de vendes distribuït globalment a distància. A Google, va ajudar a forjar moltes de les associacions d’editors que van donar lloc a Google Play Books i llibres electrònics a Android. Va tornar a Austràlia el 2013 i va començar Qwilr amb el cofundador Dylan Baskin per reinventar la comunicació empresarial a través de documents. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Tirone
  Mike és l'estratègic sènior de màrqueting digital de R2i. És increïblement apassionat del contingut; crear-lo, comercialitzar-lo, consumir-lo, analitzar-lo i millorar-lo. Com a comunicador natural amb una llicenciatura en escriptura, anys de tenir una empresa de fotografia i una addicció al món del màrqueting digital, la meva experiència i passions es combinen molt bé com a estrateg principal de màrqueting digital. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Madhavi Vaidya
  Madhavi és un escriptor de contingut creatiu amb més de 8 anys d’experiència en la indústria B2B. Com a escriptora de continguts experimentada, el seu objectiu és afegir valor a les empreses mitjançant les seves habilitats úniques d’escriptura de contingut. El seu objectiu és establir un pont lingüístic entre la tecnologia i el món empresarial amb el seu amor per la paraula escrita. A més d’escriure contingut, li encanta pintar i cuinar. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Mick Wilson
  Mick Wilson, vicepresident d’èxit del client a Rio SEO. Mick és un professional del màrqueting interactiu amb més de 15 anys d’experiència en màrqueting digital, CRM i local. Lidera l’equip d’èxit del client a Rio SEO i ha estat amb la companyia des dels seus inicis. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Madelyn Wing
  Madelyn Wing és la directora de màrqueting de productes i clients de CallRail i li agrada el món del màrqueting digital i digital. Amb una experiència en l’èxit dels clients i la creació de comunitats, Madelyn ara centra el seu temps a ajudar els compradors a descobrir productes tecnològics excel·lents que resolen els seus problemes de màrqueting més desconcertants. Com a autodenominada nerd digital, li encanta connectar els punts entre les dades per ajudar les petites empreses a augmentar les conversions en línia i produir resultats potents. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Muhammad Yasin
  Muhammad Yasin és el director de màrqueting de PERQ (www.perq.com) i autor publicat, amb una ferma creença en la publicitat multicanal que ofereix resultats a través de mitjans tradicionals i digitals. El seu treball ha estat reconegut per l’excel·lència en publicacions com INC, MSNBC, Huffington Post, VentureBeat, ReadWriteWeb i Buzzfeed. La seva formació en operacions, consciència de marca i estratègia de màrqueting digital té com a resultat un enfocament basat en dades per a la creació i el compliment de campanyes de màrqueting de mitjans escalables. 
 	   lloc web  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Natalia Andreychuk
  Nataliya Andreychuk és la CEO de Viseven, un proveïdor global de serveis de MarTech per a les indústries farmacèutiques i de ciències de la vida. És una de les màximes expertes en màrqueting digital farmacèutic i implementació de contingut digital i té més de 12 anys de lideratge sòlid darrere del seu cinturó. Andreychuk es troba entre les dones líders més fortes del món de la tecnologia de màrqueting. La seva àmplia experiència en tecnologia de la informació, màrqueting, vendes i camps farmacèutics la diferencia de la competència. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nathan Barnett
  
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Neil Berman
  Neil Berman és el fundador i CEO de Delivra, proveïdor de serveis de màrqueting per correu electrònic i consultoria estratègica. Amb gairebé 20 anys a la indústria del programari, Berman continua sent impulsat per la passió de trobar solucions innovadores que ajudin els clients a guanyar en les seves indústries. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Nate Burke
  Nate Burke va fundar Diginius el 2011. És conegut com un dels primers empresaris i pioners del comerç electrònic. Va llançar el seu primer negoci a Internet el 1997 i és dos vegades nominat Ernst & Young Empresari de l'Any. Té una llicenciatura en Informàtica i un MBA per la Universitat d’Alabama. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Casares
  Nick Casares és el cap de producte de PolyientX - la manera Web3 de recompensar clients, comunitats i fans. Connecta't amb Nick a LinkedIn i Twitter. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nathan Chandra
  Nathan és cofundador de Enllaç web, una plataforma de publicitat dirigida i de seguiment de xarxes socials que genera valor a partir de les converses socials basades en la ubicació, que permet als professionals del màrqueting filtrar quantitats massives de dades socials en un tauler de control senzill i sofisticat. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Chasinov
  Nick Chasinov és el fundador i conseller delegat de Teknicks, una agència de màrqueting de creixement que desbloqueja un creixement de productes sostenible, defensable i combinat per a empreses SaaS. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nir Debbi
  Nir Debbi és cofundadora i cap de vendes i màrqueting de Global-e. Nir té més de 10 anys d’experiència en planificació estratègica i desenvolupament de negocis en els sectors financers i d’alta tecnologia. Abans de cofundar Global-e, va exercir com a vicepresident, cap d’estratègia i BizDev al Bank Hapoalim, després d’un mandat com a cap d’estratègia minorista del banc. També té un MBA i un B.Sc. en Economia, tots dos de la Universitat de Tel-Aviv. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Nikola Djordjevic
  Nikola Djordjevic, MD, cap de contingut de MedAlertHelp.org. Procedent de Sèrbia, Nikola és un doctor en medicina que va iniciar aquest projecte el 2018 per la seva passió per ajudar a altres persones, especialment a les persones grans. A part de revisar els sistemes d’alerta mèdica, també escriu un bloc dedicat a la salut, l’envelliment, la jubilació i altres temes relacionats amb la gent gran. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Natasa Djukanovic
  Economista d'educació, Natasa Djukanovic és el director de vendes i màrqueting de Domini.ME, l’empresa de tecnologia internacional que opera el domini d’Internet ".ME". Ha passat tota la seva carrera a la intersecció de la banca, les xarxes socials, el lideratge i la tecnologia, i està constantment intentant esbrinar el secret per estar en tres llocs diferents alhora. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Nate Gadzhibalaev
  Nate és el fundador de Amplifr, un servei que ajuda individus i empreses programant automàticament les seves publicacions a les xarxes socials, ajudant-los a guanyar més diners. Amb formació en gestió de productes, desenvolupament de negocis i creixement internacional, pretén ajudar a persones i empreses mostrant-los com poden continuar fent créixer el seu públic de manera rendible i eficient. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Nate Holmes
  Nate Holmes és el coordinador de màrqueting de Widen Enterprises i la seva extensió de marca Smartimage. Nate té un gran interès en la gestió de marques, el màrqueting de continguts i l'anàlisi de màrqueting. A Nate li agrada treballar amb persones de diferents orígens en organitzacions de totes les mides, des d'equips de comunicacions de màrqueting en empreses més grans fins a directors de petites i mitjanes empreses. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  NickCarter
  Nick Carter és realment un emprenedor de cor. Li apassiona l'emprenedoria en general. Nick va començar i va dirigir 5 empreses al llarg de la seva carrera. El seu objectiu principal és mantenir-se entretingut amb una varietat d'oportunitats de negoci emocionants i noves aventures. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nikhil Raj
  Nikhil Raj té més de 7 anys d’experiència en SEO i màrqueting digital. Va treballar directament amb Douglas Karr per gestionar diversos clients regionals i nacionals amb la seva optimització de motors de cerca locals, nacionals i internacionals. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nitin Lahoti
  Nitin és cofundador de Mobisoft Infotech, una empresa de solucions digitals. Mobisoft Infotech s’associa amb empreses de totes les mides per construir, millorar i escalar productes a través de plataformes aprofitant tecnologies disruptives i combinant disseny, enginyeria i innovació per aconseguir que els nostres clients tinguin èxit. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Noel Reinhold
  Després de treballar anteriorment com a director de tecnologia de l'expert en màrqueting de continguts Taylor & Pond Digital Marketing Agency, Noel Reinhold aporta la seva experiència a l'accelerador de comerç electrònic Front Row. Es dedica a treballar en col·laboració amb l'equip de desenvolupament i els nostres clients per garantir que les nostres solucions s'adaptin a les seves necessitats i objectius específics, donant resultats que realment marquen la diferència. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Noemi Rhodes
  Com a gerent associat de Paid Search for Acronym, Noemi aporta gairebé una dècada de màrqueting digital holístic i experiència multifuncional per elaborar, executar i col·laborar en iniciatives de mitjans de pagament. Aprofitar un MFA en l'escriptura i la publicació; experiència vertical a Finances, Salut i B2B; i una formació en desenvolupament social, de pagament, SEO, correu electrònic i web: Noemi busca tenir una perspectiva aèria i veure les campanyes individuals com a part d'un conjunt més gran que, finalment, se centra a impulsar el valor empresarial. Això implica un enfocament centrat en les dades que aïlla les solucions identificant clarament els problemes i racionalitzant les eficiències alhora que deixa espai per a la creativitat i la connexió humanes. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nina Ritz
  Nina és investigadora tècnica i escriptora a DesignRush, un mercat B2B que connecta marques amb agències. Li agrada compartir les seves experiències i contingut significatiu que educa i inspira la gent. Els seus principals interessos són el disseny de pàgines web i el màrqueting. En el seu temps lliure, quan està fora de l’ordinador, li agrada fer ioga i anar amb bicicleta. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Slade
  Nick és un cofundador de Cipher Sports Technology Group. És un líder amb molta experiència en mitjans de comunicació, contingut digital, relacions públiques i comunicacions. Un pensador creatiu i estratègic que prospera en un entorn de ritme ràpid, Nick sempre busca projectes apassionants i nous reptes. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Neil Thacker
  Neil ha estat el Gestor de Go to Market de PlayBox Technology. El seu paper implica la ideació, implementació i desenvolupament d'estratègies internacionals de màrqueting digital per als mercats de radiodifusió a tot el món. Dins d'aquesta funció, gestiona eficaçment el disseny i la creativitat, el desenvolupament de continguts i altres activitats dins de l'àmbit del màrqueting digital. Paral·lelament, realitza activitats de vendes diàries i treballa per mantenir relacions òptimes amb clients, distribuïdors i distribuïdors. Neil és finalista dels premis a la persona jove de l'any de l'IABM Andrew Jones. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Wentz
  Nick Wentz ho és ClearbitVP de màrqueting. En aquest paper, ajuda a Clearbit a arribar a empreses B2B que intenten entendre millor els seus clients i optimitzar el seu embut digital. Té més d'una dècada d'experiència en màrqueting, amb una gran experiència en generació de demanda i màrqueting de creixement. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Olga Bondareva
  Durant els seus estudis, l'Olga va participar en el programa Microsoft Student Partners i va servir com a evangelista tecnològica de Microsoft. Després d'acabar els seus estudis, va començar a treballar a Microsoft com a especialista en màrqueting digital i ràpidament va passar a la posició de cap de màrqueting de xarxes socials a Europa Central i de l'Est. A Microsoft, va ser responsable de la presència a les xarxes socials de l'empresa a Europa Central i de l'Est, projectes digitals, Social Selling i programes de defensa dels empleats. Després de deixar Microsoft, es va convertir en cofundadora i CEO de ModumUp. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Oscar Florea
  L’Oscar ho és Espiralítics més savi Especialista en relacions públiques en línia. Les seves excel·lents habilitats de construcció de relacions s’han perfeccionat amb anys d’experiència ajudant empreses de tot tipus d’indústries a gestionar la seva imatge de marca. Aquest noi menja informació estratègica per esmorzar. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Owen Hemsath
  Owen Hemsath és especialista en YouTube i supervivent del càncer. El president de Videospot, Owen ha construït un negoci global a partir d'un simple Canal de YouTube. És un expert molt respectat en temes relacionats amb YouTube, anuncis de vídeo de Facebook, disseny de llocs web i màrqueting de vídeo. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Oleksii Rabosh
  Oleksii Rabosh és el responsable de l'equip d'èxit del client a Jooble. Com a membre de l'equip d'èxit del client de Jooble, Oleksii va ser responsable de trobar i implementar solucions que compleixin els objectius dels clients, analitzar el rendiment de la campanya i col·laborar amb altres departaments per maximitzar el valor per als nostres clients. Oleksii gestionava una cartera de més de 50 clients en diferents mercats. Com a responsable de l'equip d'èxit del client, Oleksii es va centrar a mantenir un enfocament de vendes proactiu, centrat en el client i basat en dades que els ajudi a treure el màxim profit del seu potencial en el màrqueting d'anuncis laborals moderns. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Olivia Ryan
  Olivia és una apassionada bloguera que escriu sobre temes de màrqueting digital, carrera professional i desenvolupament personal. Intenta constantment aprendre alguna cosa nova i compartir aquesta experiència a diversos llocs web. 
 	   Facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Oliva Saikia
  Oliva té més de 6 anys d’experiència en màrqueting i desenvolupament de negocis a través de múltiples geografies amb organitzacions grans i petites. Actualment, és la responsable de màrqueting de Poket. Poket és una plataforma de gestió de la lleialtat basada en el núvol que ajuda les empreses a fidelitzar els clients i augmentar les vendes. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Ohad Samet
  Ohad Samet és cofundador i CEO de TrueAccord, la primera plataforma de recuperació algorítmica d’aquest tipus. TrueAccord utilitza l’aprenentatge automàtic, l’anàlisi del comportament i un enfocament humanista per ajudar les empreses i les petites empreses a recuperar pagaments pendents i mantenir relacions positives amb els clients. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Osman Sirin
  Pemavor proporciona múltiples eines de màrqueting digital per a experts en màrqueting de rendiment en paquets complets per a diferents requisits. L’ajudem amb l’automatització de processos basada en dades en la gestió de campanyes per a anuncis, compres, ofertes i altres serveis de màrqueting. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Pere Arvai
  Peter és el conseller delegat de Prezi, el programari de presentació interactiu, que va cofundar el 2008 amb Adam Somlai-Fischer i Péter Halácsy, arquitecte i innovador, com a mitjà per crear una manera més memorable i atractiva perquè la gent comparteixi històries. Abans de cofundar Prezi, Peter va fundar omvard.se, una empresa que agrupa dades sobre els resultats del tractament per a pacients hospitalaris, a més de desenvolupar el primer lector de notícies mòbils del món perquè la gent pogués seguir les converses TED des dels seus dispositius mòbils. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Patrick Posner
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Pavel Beinia
  Pavel Beinia és un empresari en sèrie i un profund expert en la indústria del màrqueting d'influencers. Els seus projectes inclouen l'agència de màrqueting d'influencers creatius Famesters i la plataforma d'intel·ligència de màrqueting i descobriment d'influencers BuzzGuru. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul Brenner
  Amb més de 25 anys d'experiència en mitjans i entreteniment i lideratge tecnològic, Paul Brenner va ocupar diversos càrrecs directius, inclòs el de president de divisió d'Emmis Operating Company. Com a president de NextRadio/TagStation, el seu treball es va centrar en la innovació global mitjançant l'activació de xips FM en tots els telèfons intel·ligents per mesurar l'audiència, millorar les experiències d'usuari al cotxe i plataformes d'atribució de dades per a tota la ràdio. El 2019, Paul es va unir Vibenòmica com a director d'estratègia per ajudar a desenvolupar l'estratègia de sortida al mercat de la solució publicitària Audio Out-of-Home™ de l'empresa, la primera al mercat. Després d'un llançament reeixit, Brenner va ser ascendit a president d'Audio OOH per supervisar tots els esforços relacionats amb l'activitat generadora d'ingressos i les associacions relacionades i recentment es va unir al Comitè de Recerca de DPAA i al nou Comitè de Mitjans Retail de l'IAB. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul Chaney
  Paul Chaney és escriptor de tendències de petites empreses. Cobreix notícies de la indústria, incloses entrevistes amb executius i líders de la indústria sobre els productes, serveis i tendències que afecten les petites empreses. És un veterà venedor d’Internet amb 20 anys d’experiència ajudant les petites empreses a aprendre a utilitzar el web amb finalitats de màrqueting. Antigament, va ser editor de Web Marketing Today i editor de Pràctiques de comerç electrònic durant molt de temps. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Paul Childs
  Paul Childs és un veterà de la tecnologia publicitària amb més de 15 anys d'experiència en la creació i el creixement de negocis globals de publicitat mòbil a l'espai programàtic tant en el costat de la demanda com de l'oferta. Ha ocupat nombrosos càrrecs de direcció sènior als nivells de VP i C que abasten desenvolupament de negocis, operacions, vendes i màrqueting. Paul va cofundar Adfonic el 2008, que es va convertir en un dels principals DSP mòbils a nivell mundial. Més recentment, Paul va ser el cap de l'oficina d'ingressos a Smadex, on va ajudar a créixer i sortir del negoci a Entravision. Paul és actualment vicepresident de desenvolupament de negocis a MOLOCO. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Prasanna Chitanand
  Prasanna és l'especialista sènior de SEO d'Express Analytics. Té experiència en SEO, xarxes socials, blocs, gestió de la reputació en línia, Google Ads i optimització de vídeos de YouTube. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Poulomi Damany
  Poulomi Damany té més de 15 anys d'experiència en programari empresarial, mineria de dades, agrupació i gestió de dades. Poulomi lidera la gestió i el màrqueting de productes per a l'únic magatzem de dades basat en núvol de BitYota. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Pete Eppele
  Pete aporta 20 anys d’experiència en estratègia de producte, ajudant les empreses de Fortune 500 a aprofitar el Big Data per millorar el rendiment del negoci. Com a vicepresident sènior de productes i ciència, Pete és responsable de liderar Zilliantesforços en R + D i definició del cicle de vida i dels requisits del producte. Abans de Zilliant, Pete va ser vicepresident de màrqueting de productes a Yclip. Abans d’Yclip, Pete gestionava les aplicacions de mineria de dades i suport de decisions altament escalables de KD1 que utilitzaven Walgreens, Lowe’s Home Improvement i Pepsi / Frito Lay. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Pam Erlichman
  Pam Erlichman és la directora de màrqueting de Jebbit. Amb més de 25 anys d'experiència en màrqueting, Pam és responsable de la marca Jebbit i de l'estratègia de màrqueting. Abans d'unir-se a Jebbit, Pam va ser la vicepresidenta de màrqueting d'Oracle Data Cloud, que va incloure la creació i el creixement de les primeres marques de la indústria d'Oracle Data Cloud, The Data Hotline i The Data Lab; proporcionar estratègia de dades i educació als socis de marca, mitjans i agències. La Pam es va unir a Oracle Data Cloud mitjançant l'adquisició de Datalogix, on va crear i fer créixer la funció de màrqueting des dels seus inicis. Abans de Datalogix, la Pam va treballar a Digitas, liderant relacions amb marques de classe mundial com Delta Air Lines, AT&T, FedEx, Ahold USA, Celebrity Cruise Lines i Progressive Insurance. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Pauline Farris
  Pauline parla portuguès, anglès, espanyol i italià. Va viatjar pel món per submergir-se en les noves cultures i aprendre idiomes. Avui està orgullosa de ser membre votant de l’American Translators Association i participant activa del Consell de Lideratge de la seva divisió de llengua portuguesa. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Polina Haryacha
  Polina Haryacha és fundadora de CloutBoost, una agència de màrqueting basada en les dades, centrada en les adquisicions, que uneix marques amb jugadors afins. Amb més d’una dècada d’experiència en màrqueting de productes, adquisició d’usuaris i anàlisis de màrqueting, Polina és una destacada experta en TechCrunch, AdExchanger, Adweek i altres mitjans de la indústria. També és ponent en convencions de màrqueting digital, com Digital Summit i PubCon, on comparteix la seva experiència en el llançament i el creixement de jocs per a mòbils, PC i consoles. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Pere Ibarra
  Peter Ibara és un professional experimentat amb passió per treballar a la intersecció de la innovació, l'impacte i la responsabilitat. Amb una sòlida formació en connectar persones i equips amb els objectius estratègics d'una organització, Peter ha construït una carrera impressionant en tecnologia publicitària i plataformes de dades de clients. Actualment, Peter ocupa el càrrec de cap de solucions d'AdTech per a Amperity, una plataforma de dades de clients que utilitza IA per oferir un Customer 360 integral i accionable. En aquesta funció, Peter lidera l'estratègia de producte d'Amperity en mitjans digitals, xarxes de mitjans de venda al detall, dades de segona part. col·laboració, associacions adtech i activació personal post-cookie. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  PJ Taei
  PJ és el fundador i president d’Uscreen, un all-in-one plataforma de monetització de vídeo que permet als empresaris i creadors de vídeo obtenir ingressos amb el seu contingut i crear comunitats i empreses pròsperes al voltant dels seus vídeos. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Philip Kushmaro
  Philip Kushmaro, vicepresident d'operacions de Ranky, va néixer al Canadà d'un avi del Commodore 64 Guru i d'un pare que odia tot el digital, cosa que el va convertir en algú que no només estima tot el digital, sinó que li agrada explicar-ho. És enginyer de programari, professional de TI certificat per Microsoft, administrador de webs i molt més. Un dia va decidir deixar-ho tot per ampliar el seu vessant creatiu. Escriure sobre les coses que odia fer s’ha convertit en alguna cosa més que en un hobby. Quan no fa blocs ni fa el que fa per feina, el podeu trobar al gimnàs entrenant a MMA i al brasiler Jiu Jitsu. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Phil Lockhart
  Phil Lockhart és director digital i soci de la consultora digital Credera. Té una àmplia experiència en transformació digital, habilitació martech i comerç electrònic. La seva experiència inclou el desenvolupament de metodologies per a tota l'empresa que abasten la transformació digital, la integració de l'arquitectura marTech, els recorreguts del client, l'habilitació d'AdTech, l'orquestració i automatització del màrqueting, la intel·ligència de contingut, l'anàlisi i l'atribució, les proves A/B i multivariants i l'optimització de conversions. Phil és responsable dels guanys i pèrdues en totes les àrees de capacitat digital i martech de Credera. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul-Louis Valat
  Paul-Louis és el responsable de trànsit de Plezi, programari d'automatització de màrqueting B2B per a màrquetings. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Pavel Obod
  Pavel Obod és un emprenedor, fundador de Estudi Sloboda, i un inversor immobiliari. Li agrada connectar amb emprenedors i ha creat molts clubs empresarials per a directors generals, vendes i gestors de projectes a Ucraïna i Bielorússia. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul Okhrem
  Consultor de desenvolupament de productes digitals i comerç electrònic amb més de 10 anys d'experiència. Hacker de creixement digital i fundador de Comerç Elògic. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Peo Persson
  Peo és un estrateg de màrqueting digital amb formació en consultoria i emprenedoria. Abans de cofundar DanAds el 2013, va exercir diversos càrrecs superiors en la indústria dels mitjans de comunicació i de TI amb gairebé una dècada d’experiència treballant en innovació en tecnologia publicitària. Peo també va formar part de l'equip fundador de Hybris Empire, una empresa de mitjans digitals i publicitat. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Philip Portman
  Philip Portman és el fundador / CEO de Textdrip, una plataforma de missatges de text empresarial per a vendes d'assegurances, hipoteques, béns arrels i solars. Ha creat diverses startups des de la base com; landlineremover.com, argosautomation.com i recruitdrip.com. És un expert líder en màrqueting per SMS i automatització en màrqueting digital. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Petri Rahja
  Petri Rahja és el fundador i CEO de Captura de pantalla, una plataforma mòbil per al crowdsourcing de fotos i vídeos. A més de l’experiència professional en el camp de les TI, Petri també té experiència en gestió empresarial, que abasta en total 20 anys. Entre els seus anteriors compromisos s’inclouen Accenture, BEA Systems Inc., Iobox Oy, CRF Box Oy i Iprbox Oy. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Patrick Tripp
  Patrick Tripp aporta 17 anys d’experiència en la indústria de la tecnologia, la consultoria i el màrqueting al seu paper de vicepresident d’estratègia de producte de la Plataforma Convergent de Màrqueting a RedPoint Global. Anteriorment, Patrick es va encarregar de l’estratègia de màrqueting per correu electrònic i multicanal a Adobe. Abans, va liderar l’estratègia de solucions de màrqueting en temps real a Neolane, que va ser adquirida per Adobe el 2013. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Pamela Webber
  Pamela Webber és directora de màrqueting de 99designs, el mercat de disseny gràfic en línia més gran del món. A 99designs, Pamela encapçala l'equip de màrqueting global responsable d'impulsar l'adquisició de clients i augmentar el valor vital dels clients. A més de la seva experiència com a comercialitzadora, Pamela aporta una gran quantitat d'experiència de primera mà com a emprenedora de comerç electrònic i treballant amb startups de ràpid creixement. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Pini Yakuel
  Pini Yakuel, fundador i CEO de Optimove, una empresa rendible i d’escala ràpida, té més d’una dècada d’experiència en màrqueting de clients, consultoria empresarial i vendes basada en l’anàlisi. La seva passió per entendre el que condueix el comportament dels clients el va portar a liderar el desenvolupament d'Optimove, el Cloud de màrqueting de clients més important de la indústria, que permet als venedors maximitzar el valor dels seus clients. Optimove l’utilitzen més de 180 empreses, incloses Zynga, Caesars Interactive, Lucky Vitamin i Outbrain. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Paige Zandri
  Paige Zandri, directora de la xarxa d'advocats de Priori Legal, s’encarrega de desenvolupar la xarxa d’advocats a cadascun dels territoris operatius de Priori. Paige és un antic advocat en exercici a Nova York i és co-president del Comitè de Pràctiques Solars i de Petites Empreses de la New York County Lawyer's Association. Paige es va graduar a la Brooklyn Law School i va ser jugador de softbol de la Divisió I a la Universitat de Maryland, al comtat de Baltimore. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Quest Garigliano
  Quest Garigliano aporta 8 anys d'experiència en màrqueting estratègic CMG Local Solutions. Com a gerent de màrqueting de creixement, Quest treballa amb l'equip de CMG per planificar i executar campanyes de mitjans de pagament, així com esforços de màrqueting entrant i sortint. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rasheed Ahamed
  Rasheed Ahamed treballa com a responsable del creixement orgànic a Autòmat, Inc. Automatad és una companyia de productes de mitjans digitals, que proporciona un conjunt de solucions de monetització programàtica que impulsen l'eficiència i la monetització superior a escala. Mitjançant la nostra plataforma, els editors digitals poden crear, obtenir ingressos i optimitzar per obtenir la millor experiència publicitària. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Russell Artzt
  Russ Artzt és el fundador i CEO de Associats digitals, que juntament amb Vince Re, tecnòleg en cap, van desenvolupar solucions de programari basades en el núvol per ajudar les empreses a dominar el seu entorn digital. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Ray Beharry
  Tinc una passió pel màrqueting, l'estratègia, la tecnologia, la narració i l'aprenentatge permanent. El segell distintiu de la meva carrera és portar la màgia de la tecnologia al públic que anteriorment no l’havia adoptat. Descobreixo com les marques viuen, es diferencien i es connecten explicant les seves històries a l’era digital. Com a vicepresident de màrqueting, tinc la meva experiència en el desenvolupament d’estratègies empresarials i en l’execució de posicionament de marca, plataformes de comunicació, coneixement del consumidor i recorregut del client a través del digital i social. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Rick Bodey
  Rick Bodey és CMO i soci de Ezzey, una agència de màrqueting digital amb seu a Scottsdale, Arizona. Des de l'any 2004, Rick ha creat i abandonat tres startups i n'ha guiat més de 100 en metodologies de lean startup. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ravi Chalaka
  Ravi Chalaka és l’OCM de Jifflenow i un expert en màrqueting i desenvolupament de negocis, que crea i executa estratègies de negoci, generant demanda i sensibilitzant la marca / producte en mercats competitius. Com a vicepresident de màrqueting tant en empreses tecnològiques grans com petites, Ravi va construir equips i marques forts i va permetre un creixement dels ingressos més ràpid per a una àmplia gamma de solucions basades en programari Big Data, SaaS, AI i IoT, HCI, SAN, NAS. Ravi té llicenciats en màrqueting i finances i és un portaveu i presentador expert de la indústria 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rick Chavie
  Rick Chavie va ser nomenat conseller delegat de EnterWorks el maig del 2015. Va arribar a EnterWorks després d’haver servit com a SVP, Global Solution Management amb hybris i el grup de Customer Engagement and Commerce de SAP, on va reunir actius digitals i de comerç físic i CRM per a experiències de clients perfectes. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Rebecca Clyde
  Rebecca Clyde és cofundadora i CEO de Botco.ai, una startup que ofereix un xat intel·ligent per als clients sanitaris. Amb més de 20 anys dedicats al màrqueting digital a la indústria tecnològica, és una apassionada de l’avenç de les dones en tecnologia i va ser la codirectora de Girls in Tech Phoenix durant 3 anys. Abans de Botco.ai, Rebecca va fundar una agència de màrqueting digital, Ideas Collide, que ara compleix 15 anys al servei de clients empresarials mundials. Anteriorment va ser gerent de màrqueting a Intel i té un MBA a la Arizona State University. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ryan Crozier
  Ryan Crozier és el fundador de Agència Boon, una agència de màrqueting digital enfocada a ajudar les persones a fer bones coses en línia. Té més de 15 anys d’experiència en màrqueting i ha ajudat desenes d’empreses a implementar el marc StoryBrand en el seu màrqueting. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Rishi Dave
  Rishi Dave és el cap de màrqueting de Dun i Bradstreet. Rishi es va unir a Dun & Bradstreet el febrer de 2014 des de Dell, on va ser el director executiu de màrqueting digital. Rishi és llicenciat en enginyeria química i economia amb honors per la Universitat de Stanford i un MBA en màrqueting per la Wharton School, Universitat de Pennsilvània. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Roman Davydov
  Roman Davydov és observador de tecnologia de comerç electrònic a Itransició. Amb més de quatre anys d'experiència en el sector informàtic, Roman segueix i analitza les tendències de transformació digital per guiar les empreses minoristes a prendre decisions informades de compra de programari quan es tracta d'automatització comercial i de gestió de botigues. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ross Denny
  Ross Denny és president i cofundador de Ezzey, una agència de màrqueting digital amb seu a Scottsdale, Arizona. Després de començar una empresa auxiliar el 1994, va deixar el seu paper executiu a General Electric, llavors una empresa de Fortune 5, i es va convertir en un empresari en sèrie com a fundador i/o soci de 10 startups que van generar més de 2 milions de dòlars en vendes, amb tres sortides exitoses. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ronald Gabriel
  Ronald Gabriel és l'editor adjunt de Mentors de comerç. Té més de 8 anys d'experiència escrivint sobre comerç electrònic, venda al detall, màrqueting i tecnologia. També és un tipus de números al qual li agrada els mots encreuats i el sudoku. Quan no està editant ni escrivint, se'l pot trobar veient repeticions d'anime i dibuixant alguns personatges propis. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Robert Glazer
  Robert Glazer és el fundador i director general de Socis d’acceleració, fundador i president de BrandCycle i autor de Performance Partnerships: The Checkered Past, Changing Present and Exciting Future of Affiliate Marketing. És un empresari en sèrie amb una trajectòria excepcional i una passió per guanyar ingressos i beneficis creixents per a empreses basades en B2C, col·laborant amb marques com Adidas, ModCloth, Reebok, Target, Tiny Prints, Gymboree i Warby Parker. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Ron Gold
  Ron Gold és president i conseller delegat de Marketing Works, una empresa de relacions públiques i màrqueting de servei complet amb seu a East Setauket, Nova York. També és el fundador i coamfitrió del programa de ràdio The Nonprofit Voice a 103.9 FM LI News Radio. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rakshit Hirapara
  Rakshit és comercialitzador de continguts a LoyaltyXpert, una empresa de programes de fidelització a l’Índia. Té habilitats espectaculars en programes de fidelització, màrqueting i retenció de clients. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Richard Hollis
  En la seva condició actual, Richard Hollis és el propietari, fundador i conseller delegat de Holonis Inc., amb seu a San Diego, Califòrnia. En parella amb el seu fill, Hayden Hollis, la parella va formular una visió de crear la primera plataforma empresarial de xarxes socials totalment integrada, basada en la comprensió i els principis dels holons, la idea que la solució és alhora una part i un tot. Holonis dóna poder a empreses de totes les mides amb una tecnologia integrada que és divertida, fàcil i rendible d’utilitzar, l’objectiu en ment és catapultar i reiniciar l’economia de tots els usuaris al capdavant de la revolució digital en ràpida evolució. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Ritesh Patil
  Ritesh Patil és el cofundador de Mobisoft Infotech que ajuda a les empreses i empreses emergents en tecnologia mòbil. Li encanta la tecnologia, sobretot la tecnologia mòbil. És un àvid blogger i escriu en aplicacions mòbils. Treballa en una empresa líder en desenvolupament d’android amb desenvolupadors d’aplicacions per a Android que ha desenvolupat aplicacions mòbils innovadores en diversos camps com Finances, Assegurances, Salut, Entreteniment, Productivitat, Causes socials, Educació i molts més i ha obtingut nombrosos premis pel mateix. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  RJ Horsley
  RJ Horsley és el president de SpotOn Transact, LLC, una companyia de programari i pagaments d’avantguarda que redefineix la indústria dels serveis comercials mitjançant la integració de capacitats de pagament multicanal amb solucions de programari perquè les empreses puguin gestionar i fer créixer millor el seu negoci. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Revathi Krishna
  
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Rajneesh Kumar
  Comercialitzador digital i hacker de creixement, Rajneesh Kumar és actualment el cap de màrqueting digital de Pimcore Global Services. Pimcore és una premiada plataforma empresarial de codi obert consolidada per a la gestió de dades mestres (PIM / MDM), la gestió de l’experiència d’usuari (CMS / UX), la gestió d’actius digitals (DAM) i el comerç electrònic. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Ryan Lucht
  Abans d'unir-vos Mètriques Cro, va proporcionar un servei de màrqueting complet amb un programa de proves amb èxit com a director de màrqueting de Big Interview. Ryan aporta una mirada estratègica aguda, una comprensió profunda de la psicologia dels usuaris i una creativitat entusiasta a l’optimització a l’equip de Cro Metrics. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Rachel McPherson
  Actualment, Rachel treballa com a vicepresidenta de comunicacions de Active Collab. Després d’acabar el màster en Comunicacions, va seguir una carrera a la indústria digital, sobretot en màrqueting i relacions públiques. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Randy Mercer
  Randy és un expert en contingut de productes omnicanal amb més de 15 anys d'experiència en el sector. Dirigeix els equips globals de gestió de productes i arquitectura de solucions d'1WorldSync, alineant la cartera de l'empresa amb les necessitats actuals dels clients i les tendències emergents del mercat. Comentarista habitual de mitjans de comunicació nacionals i comercials que cobreixen notícies de comerç al detall i comerç electrònic, Randy aprofita la seva àmplia experiència en dades d'articles i alineació de contingut, desenvolupament d'aplicacions de comerç electrònic i disseny de solucions per guiar el full de ruta i la visió estratègica del producte d'1WorldSync. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ravi Narayanan
  Ravi Narayanan és el cap de pràctica global d'Insights and Analytics de Nisum i un assessor preferit de les principals marques de Fortune 500. Serveix als CxO i als seus equips, ajudant-los a aprofitar les tecnologies d'anàlisi avançada i blockchain per ajudar a transformar l'experiència del client, millorar les operacions i impulsar el creixement i la innovació. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Rocketdotnet
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Roma Kapadiya
  Roma Kapadiya és analista i narrador de SEO de Nimblechapps - aempresa de desenvolupament d'aplicacions híbridesAmb seu a l'Índia. Ella creu en utilitzar una gran varietat d’estratègies per crear presència en línia de negocis que delectin i lliurin. Com a hobby, escriu sobre tecnologia nova i propera, startups, eines de programació i disseny de negocis i web. La podeu seguir a Twitter i Facebook. 
 	   Facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Rekha Pant
  Rekha Pant, és un professional de TI, B.Tech de la Universitat RGPV, Bhopal, Índia. Juntament amb la seva professió en informàtica, també ha evolucionat per convertir-se en una escriptora fluida que cobreix diferents temes en comunicació digital, educació, màrqueting i informàtica. Amb el seu rar talent, ha publicat articles de blocs com a convidada a molts llocs web. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Rudrendu Kumar Paul
  Rudrendu Kumar Paul és un experimentat professional de la indústria d'IA i ML aplicat amb més de 15 anys d'experiència en diversos sectors. Actualment, com a expert en IA a l'equip de ciència de dades de Walmart Connect, ha ocupat funcions importants en empreses globals com PayPal i Staples. La competència professional de Rudrendu abasta diversos camps, com ara la intel·ligència artificial, l'aprenentatge automàtic aplicat, la ciència de dades i les aplicacions d'anàlisi avançada. Ha aplicat la intel·ligència artificial a múltiples casos d'ús en sectors diversos com la publicitat, el comerç al detall, el comerç electrònic, la fintech, la logística i la robòtica. A més dels seus èxits professionals, Rudrendu contribueix activament a l'ecosistema de startups com a jutge i expert en diverses competicions globals d'startups. Revisa per a prestigioses revistes acadèmiques com IEEE, Elsevier i Springer Nature i és membre del Consell Assessor de la Universitat de Califòrnia, Riverside. Rudrendu té un MBA, un màster en Ciència de Dades per la Universitat de Boston i una llicenciatura en Enginyeria Elèctrica. 
 	   LinkedIn  
	   mitjà  

 
 
 
 
	    
  
  Rius Pearce
  River és el director de màrqueting de BoomTown, una plataforma immobiliària en línia amb seu a Charleston, SC. Rivers té més de 9 anys d’experiència en l’espai de publicitat i màrqueting en línia, treballant amb nombroses empreses de Fortune 500 a través de les àrees de comerç electrònic, viatges i immobiliàries. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Raquel Peralta
  Rachel va treballar a la indústria financera internacional durant gairebé 12 anys, cosa que li va permetre adquirir experiència i convertir-se en una entrenadora, entrenadora i líder molt capacitada. Li agradava animar els membres de l’equip i els companys d’equip a seguir desenvolupant-se contínuament. Coneix les operacions, la formació i la qualitat en l’entorn d’atenció al client. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rochelle Richelieu
  Rochelle aporta més de 20 anys d’experiència SaaS empresarial d’empreses com eGain, Sage Intacct i Marketo. Després de construir i dirigir el seu propi negoci durant més de 7 anys, Rochelle va portar la seva passió per construir i fomentar les relacions amb els clients al camp de la tecnologia i ha ocupat funcions de lideratge executiu en empreses de totes les mides. Rochelle va començar amb Marketo pre IPO i va tenir funcions pioneres en serveis professionals, gestió de projectes i educació. Rochelle tenia una cartera de més de 300 implementacions empresarials i va ser clau en el desenvolupament de la metodologia del client que va ajudar a Marketo a escalar a través de la sortida a borsa i encara s’utilitza amb els clients empresarials. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Roy Robinson
  Roy és el director de producte de Esmenta'm, una plataforma d'enginyeria de referència líder en el mercat. Sóc directament responsable de tots els aspectes de la visió, l'estratègia i el desenvolupament del producte, des de la ideació fins al llançament del producte. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ran Ronen
  Ran Ronen és CEO d'Equally AI, una empresa tecnològica dedicada a fer d'Internet un lloc més accessible per a tothom. Amb les seves solucions innovadores i la tecnologia d'última generació, Equally.ai està canviant la manera com les empreses aborden l'accessibilitat. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Renae Scott
  Un estrateg de marques impulsat, un creador d’equips inspirador i un líder executiu totalment compromès amb una àmplia experiència en creixement de vendes i beneficis per a les principals marques de consumidors durant períodes de competència augmentada i recessions econòmiques. Experiència en restaurants, fitnes i embalatges. Fortes habilitats de lideratge de franquícies. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ronen Shnidman
  Ronen és un evangelista de productes a Pipl, una empresa dedicada a facilitar l’ús d’informació social i professional sobre persones. El podeu seguir i les darreres novetats i actualitzacions de Pipl a Twitter. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Rachel Skroback
  Rachel Skroback és l'escriptora de contingut de FormAssembly. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Robby Slaughter
  Robby Slaughter és expert en fluxos de treball i productivitat. El seu enfocament és ajudar les organitzacions i els individus a ser més eficients, més efectius i més satisfets en el treball. Robby col·labora habitualment en diverses revistes regionals i ha estat entrevistat per publicacions nacionals com el Wall Street Journal. El seu darrer llibre és La recepta immillorable per a esdeveniments de xarxa.. Robby dirigeix un consultoria de millora empresarial companyia. 
 	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rich Smith
  Rich Smith és CMO de Jornaya, una empresa líder d’intel·ligència de dades de comportament que ajuda les empreses a atreure i retenir clients mitjançant una xarxa propietària de més de 35,000 llocs de comparació i generació de clients potencials. 
 	   lloc web  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Richard Smullen
  Richard Smullen és el conseller delegat de Pypestream. Anteriorment va ser cofundador i CEO de Genesis Media LLC, una plataforma de publicitat de vídeo en temps real de múltiples mitjans de comunicació de nova generació. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Rosie Stano
  Al llarg dels anys, Rosie, soci i director de màrqueting, ha construït relacions inigualables amb socis de plataformes i analítiques per ajudar els clients a assolir els seus objectius. En el seu temps lliure, se la pot trobar tocant la flauta de jazz i criticant el cafè local al seu bloc. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rae Steinbach
  Rae és llicenciada per la Universitat de Tufts amb una combinació de relacions internacionals i titulació xinesa. Després de passar un temps vivint i treballant a l'estranger a la Xina, va tornar a Nova York per continuar la seva carrera i continuar comissariat de contingut de qualitat. Rae és un apassionat dels viatges, el menjar i l’escriptura (és clar). 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Roman Sulla
  Roman va entrar al món de les dades digitals el 2013. Ha aconseguit participar en moltes direccions: desenvolupador frontal, capçalera frontal, capçalera de desenvolupament, propietari del producte i cap de producte. Com a tal, va participar en el desenvolupament d'un rastrejador de clics; Eines de CRM per a agències; eines per organitzar i avaluar els processos de compra de suports; i un servei web públic per connectar compradors i clients i garantir interaccions efectives entre ells. Des del 2019 treballa JustControl.it 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ravi Swaminathan
  Ravi Swaminathan és el fundador i CEO de TascaHumà, una plataforma de coaching digital en temps real que connecta cada empleat 1:1 amb una xarxa global d'entrenadors mitjançant videotrucades en gairebé 1000 temes de la vida personal i laboral diària. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  J. Rusty Bishop
  He passat els darrers 5 anys ajudant les grans marques a crear experiències increïbles per als seus equips de vendes durant les interaccions de vendes individuals. La meva passió és ajudar els venedors a fer la seva feina. Quan no estic treballant, estic pescant a l'oceà a San Diego, Ca. 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Roman Vasilenko
  Roman Vasylenko és l'home darrere d'eWizard, una plataforma d'experiència de contingut per a grans empreses farmacèutiques i ciències de la vida que millora les operacions de contingut digital. Té més de 12 anys d'experiència en desenvolupament de programari. Roman és el cofundador i director de tecnologia de Viseven, on és responsable del desenvolupament de productes innovadors i la transformació tecnològica. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Roman Kumar Vias
  Roman és expert en màrqueting en empreses de Fintech, Startup i IT. La seva empresa on és el CEO i fundador, Qmàrqueting, té clients a tot el món, inclosos San Francisco, Londres, Nigèria, Europa occidental i oriental. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Ryan Smith
  Ryan és gerent de xarxes socials i desenvolupament de negocis a Raidious. És un professional de les relacions públiques especialitzat en utilitzar les xarxes socials com a eina de comunicació de màrqueting. Ryan té experiència en esports, política, béns arrels i moltes altres indústries. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Rubén Yonatan
  Reuben Yonatan és el fundador i CEO de GetVoIP, un recurs de comparació de VoIP que ajuda les empreses a entendre i triar una solució de comunicació empresarial per a les seves necessitats específiques. Reuben ajuda les pimes a alinear l'estratègia empresarial amb la cultura i millorar la infraestructura corporativa general. Segueix-lo a Twitter @ReubenYonatan 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sagil Babu
  Sagil és un defensor apassionat per salvar la bretxa entre les ments joves aspirants i els emprenedors d'èxit. Com a presentador de Sagil Talks Too Much, Sagil participa en converses perspicaces amb ments innovadores, compartint els seus viatges i consells per a l'èxit, oferint un recurs valuós per als joves que busquen obrir els seus propis camins en l'emprenedoria. Més enllà del podcasting, Sagil és un consultor d'automatització de màrqueting d'IA dedicat, que es manté a l'avantguarda de les tendències de màrqueting per ajudar les empreses a prosperar en el panorama digital. Connecteu-vos i col·laboreu per a un viatge compartit d'empoderament i creixement. 
 	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Siena Amelia
  Sienna és un lector voraç, escriptor apassionat, aficionat al cinema, persona enamorada i molt més. M’encanta escriure sobre tecnologia i com s’adapta a la vostra vida diària. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Savannah Marie
  Savannah Marie és escriptora independent i entusiasta del màrqueting en línia. L’apassiona seguir el SEO, el màrqueting en línia i les tendències socials. Segueix-la Twitter i Google+. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Saranya Babu
  Saranya Babu és la directora de màrqueting de Ennuvolat, l'empresa al núvol d'experiència multimèdia per a moltes de les principals marques del món. Amb més de 50 milions d'actius gestionats i 10,000 clients a tot el món (Nike, Tesla, Peloton, Neiman Marcus, StitchFix i altres), Cloudinary és l'estàndard del sector per a desenvolupadors, creadors i venedors que busquen crear experiències visuals atractives en línia per als seus clients. Saranya és una líder de màrqueting B2B experimentada que va dirigir l'equip de màrqueting de Wrike (adquirida per Citrix el 2021) i Instapage, on va implementar, construir i escalar estratègies de màrqueting multifuncionals sofisticades. Té experiència treballant en empreses d'arrencada, finançades amb capital de risc, de capital privat i empreses públiques amb èxit demostrat, aconseguint un creixement entre 2 i 10 vegades en ingressos i valoració. Va rebre el premi Silicon Valley Women of Influence 2021 i va ser preseleccionada al premi B&T Women in Media 2020. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shane Barker
  Shane Barker és un consultor de màrqueting digital especialitzat en màrqueting d'influencers, màrqueting de continguts i SEO. També és el fundador i CEO de Content Solutions, una agència de màrqueting digital. Ha consultat amb empreses de Fortune 500, influencers amb productes digitals i diverses celebritats de la llista A. 
 	   lloc web  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Sammy Bliss
  Sammy Bliss és el vicepresident d'atenció al client d'ASV Experiential, un equip de màrqueting per a esdeveniments i experiència amb seu a Torrance, Califòrnia. ASV Experiential és un proveïdor de serveis complets especialitzat en la creació d'experiències de màrqueting en directe immersives per a marques B2B i B2C. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sesie Bonsi
  Sesie és un advocat amb una gran competència i coneixements en les àrees de la tecnologia i la infraestructura mòbil, que inclouen, entre d'altres, les regulacions globals de telecomunicacions, sistemes de pagament mòbil i regulacions financeres, comerç electrònic i regulacions de comerç social. Jugador d'equip proactiu i motivat amb habilitats superiors d'anàlisi de negocis i capacitat per analitzar i millorar els processos empresarials en tecnologia mòbil. Té dues patents en tecnologia de pagament. Soci tecnològic de Visa i fundador de la cohort 1 de FIS Fintech Accelerator. Professional eficaç i diligent amb una formació diversa en emprenedoria, negocis, dret i estructura organitzativa. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Hardigree
  Scott Hardigree és conseller delegat de Indiemark, una agència i consultoria de màrqueting per correu electrònic de servei complet amb seu a Orlando, FL. Podeu contactar amb Scott a scott@indiemark.com. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Stefan Des
  CEO i cofundador de LeadsBridge. Un conjunt d'eines d'automatització per a anunciants de Facebook. Entusiasta de l’automatització de la publicitat social i del màrqueting. Descarregar Stefan's Facebook Ads Insider's Hacks. 
 	   lloc web  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shawn Dickerson
  Shawn té gairebé 20 anys d'experiència en màrqueting i generació de demanda, que inclou empreses Fortune 1000, empreses recolzades per risc i petites empreses emergents. La seva passió per portar la metodologia Agile als equips de màrqueting brilla en el seu enfocament a donar a les organitzacions la visibilitat i les eines necessàries per augmentar els ingressos i generar demanda. Actualment, Shawn és el director de màrqueting de solucions de l'empresa de programari de gestió de projectes i treball empresarial basada en núvol Línia de treball. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Donald
  Com a CEO i fundador de Creativa Digital, Scott utilitza el seu esperit emprenedor, creativitat i passió per totes les coses digitals per expandir el seu negoci en una organització professional sense fissures. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Serban Enache
  Amb més de 20 anys d’experiència en disseny i nous suports, Serban ha demostrat ser un executiu qualificat, que combina amb èxit habilitats creatives i executives. Va ser cofundador d'Archiweb el 1998, un guardonat líder entre empreses de disseny web a Europa SE, i va imaginar la futura agència de valors a principis del 2000. Com a director creatiu d'Archiweb, ha ajudat a multitud d'empreses a establir-se o millorar la seva presència en línia. Serban s'encarrega de l'estratègia de desenvolupament empresarial de Dreamstime, i participa profundament en les operacions quotidianes de la comunitat del lloc web. És un visionari expert que creu en trencar les normes empresarials per explorar noves opcions. Va començar Dreamstime amb una càmera digital obsoleta i actualment obsoleta i amb la seva pròpia col·lecció de fotos. Va perseguir el seu somni i ara Dreamstime, a part de ser una agència i un negoci, és el lloc de trobada més gran de fotògrafs i dissenyadors apassionats. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Samantha Gilbert
  Samantha R. Gilbert fa dos anys que treballa com a periodista en una agència de publicació en línia a Nova York, EUA. També és experta en redacció professional en temes com els blocs, l'art modern i l'educació. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Sean Gordon
  Sean Gordon té un ampli historial de reclutament, contractació, formació i desbloqueig del talent de les persones. Sean va fundar vidREACH.io per revitalitzar i personalitzar la comunicació mitjançant el poder del vídeo. Sean ha creat noves línies de negoci, ha revigorat les cultures empresarials estancades i ha assessorat centenars d’empleats que han continuat fent grans coses. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Steve Hartert
  Steve Hartert és director de màrqueting de JotForm, una eina líder en creació de formularis en línia. Steve té més de 30 anys d'experiència en gestió de màrqueting i ha treballat amb empreses i startups de Fortune 500. És llicenciat per la Universitat Politècnica de l’Estat de Califòrnia, Pomona, i un MBA per la Universitat Estatal de Califòrnia, a San Bernardino. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Salomó Hedaya
  El 2021, Solomon Hedaya es va unir a Fortress Brand, l'accelerador global de marques que ara s'ha convertit en part de Front Row. Com a director de creixement, Solomon ha estat una peça essencial dels esforços de fusions i adquisicions de Front Row, liderant totes les activitats de creixement inorgànic a tota la plataforma, incloses transaccions de fusions i adquisicions, estratègia a llarg termini, associacions, empreses conjuntes i inversions. A més de trobar i tancar els acords estratègics que van conduir al que ara es coneix com a Front Row, Solomon va ajudar a liderar el procés d'integració per incorporar cada soci sota el paraigua de Front Row. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Islam Shafqat
  Shafqat Islam és el cofundador i CEO de Welcome to, una marca NewsCred. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Sheryl Jones
  Sheryl és l’especialista en màrqueting d’Uplers que té una gran experiència en el disseny de viatges d’usuaris ben definits a través del domini del màrqueting digital. Aprofita la seva experiència en màrqueting digital per ajudar les empreses a obtenir ROI significatius. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Samuel Kellett
  Dirigeixo l’equip de contingut a Exponea (un programari de màrqueting tot en un, que permet experiències personalitzades dels clients a escala), on gestiono la producció d’articles de comerç electrònic i estudis de casos, així com el contingut per a seminaris web i esdeveniments. La meva passió és la narració d’històries: exploro constantment formes noves i creatives d’explicar temes complexos. Quan no estic al meu escriptori, gaudeixo actuant amb la meva companyia de comèdies improvisades, veient pel·lícules i televisió i planificant la meva propera aventura. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Sam Kolbert-Hyle
  Sam Kolbert-Hyle és el president i conseller delegat de Brandlive. Brandlive ajuda les millors marques del món a crear experiències que mouen la gent, des de reunions internes amb ànima a l'estil de l'ajuntament fins a grans esdeveniments de màrqueting que generen ingressos. Sota el lideratge de Sam, Brandlive ha passat d'un grapat d'empleats a més de 150 i va organitzar esdeveniments destacats per a empreses com Nike, Nintendo, Ark Invest, The Wall Street Journal, Square, Google, GoPro i Adidas, i va ocupar el primer lloc a Live. Esdeveniments a la llista d'empreses més innovadores de Fast Company el 1 i a la categoria de vídeos emergents el 2021. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Steve Marcinuk
  Steve Marcinuk és un expert en relacions públiques amb més de 10 anys d'experiència. És el cofundador i cap d'operacions de Relacions Intel·ligents, on participa activament en tots els aspectes de les operacions i el creixement de l'empresa, des de la generació de la tecnologia AI PR per a la plataforma fins als serveis al client. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Stephen Marshall
  Stephen Marshall és director general de Be Basic amb una àmplia experiència en màrqueting i serveis financers a Meridian, Idaho. El meu treball ha estat destacat i esmentat en una àmplia gamma de publicacions, com ara Tweak Your Biz, Mobile Business Insights, Social Nomics, Small Biz Club, Energy Central, Dzone, Biz Community, Blog Her i molt més. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Sam Melnick
  Sam Melnick és el vicepresident de màrqueting de Allocadia, líder en programari de gestió del rendiment de màrqueting, que gestiona més de 20 milions de dòlars en despeses de màrqueting fins avui. És un professional de màrqueting premiat i impulsat analíticament, amb experiència com a professional de màrqueting a Vivox, analista de la indústria CMO a IDC i gerent d’èxit de clients a Lattice Engines. Sam és un orador freqüent en esdeveniments de la indústria del màrqueting i autor prolífic de la investigació de màrqueting. Va ser reconegut com el 50 professional de la tecnologia de màrqueting més influent, a més d’un dels 40 influents més importants de Nova Anglaterra en contingut i màrqueting digital. Sam és graduat a la Isenberg School of Management d’UMass Amherst. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Stephen Morgan
  Cofundador del negoci de transformació digital, Esquiz. Squiz és un dels proveïdors de solucions basats en web més importants del món. Consulta, construeix i gestiona llocs web i aplicacions en línia atractius mitjançant els nostres productes de gestió d’experiència web de codi obert, la Squiz Suite. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Sameer Narula
  Sameer porta gairebé 7 anys amb Manthan dirigint la gestió de productes de diverses línies de productes. En aquest paper, és responsable de la gestió completa del cicle de vida del producte des de la concepció, desenvolupament fins a l'adopció. En general, Sameer té més de vint anys d’experiència especialitzada en proporcionar solucions d’aplicacions empresarials dirigides per tecnologia per a empreses mitjanes i grans. També té una experiència important en el treball amb empreses de tecnologia de nínxol / start-up en la capacitat de membre de l'equip bàsic de fundació o en fase inicial. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sanket Patel
  Sanket Patel és fundador i director de Blurbpoint Media, una empresa de màrqueting digital i de SEO. La seva passió per ajudar a la gent en tots els aspectes del màrqueting en línia flueix a través de la cobertura experta del sector que proporciona. És expert en màrqueting web, optimització de motors de cerca, xarxes socials, màrqueting per afiliació, màrqueting B2B, publicitat en línia de Google, Yahoo i MSN. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Sharat Potharaju
  Sharat Potharaju és el cofundador i CEO de Beaconstac, responsable d'elaborar l'estratègia i l'execució generals. Sharat es dedica a assolir la visió de Beaconstac per permetre la connexió digital amb cada objecte físic i lloc del planeta. Abans de la seva carrera emprenedora, Sharat va passar uns anys treballant en banca d'inversió a Merrill Lynch a Nova York. Sharat té un màster en gestió d'enginyeria per la Universitat de Duke i una llicenciatura en enginyeria per l'Institut Indi de Tecnologia (IIT) Madras. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sridhar Ramanathan
  Sridhar Ramanathan és cofundador i COO de Grup Aventi, una agència de màrqueting de productes sota demanda dedicada a aportar talent d'execució al mercat de classe mundial als clients B2B d'alta tecnologia. Sridhar té més de 20 anys d'experiència en empreses tecnològiques, des de startups fins a empreses de primer nivell. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sudip Saha
  Sudip Saha, COO de Estadístiques del mercat futur, una empresa de consultoria i investigació de mercats premiada. Professional de negocis orientat al creixement amb una àmplia experiència en investigació de mercats i gestió de projectes en verticals a APAC, EMEA i Amèrica, Sudip és un ferm creient i defensor de solucions basades en la innovació, amb èmfasi en la creació de solucions personalitzades per satisfer les necessitats del client. . 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sarah Saker
  Sarah Saker és entrenadora de negocis i escriptora independent que s’especialitza en ajudar els processos de configuració de pimes per a l’atenció al client i el creixement previsible. Quan no escriu ni ensenya, Sarah es troba a la seva granja familiar (petita, però creixent!). Connecta amb Sarah on about.me/ssaker per a entrenar o escriure ajuda. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Samir Sampat
  Samir Sampat és un associat de màrqueting i esdeveniments amb Smith.ai. Les recepcionistes virtuals i els agents de xat en directe de Smith.ai capten i converteixen clients potencials per telèfon, xat del lloc web, missatges de text i Facebook. Podeu seguir Smith.ai a Twitter, Facebook, LinkedIn i YouTube. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Schoeneberger
  Scott Schoeneberger és el soci director de Bluewater, una empresa tecnològica de disseny avançada que ajuda a donar suport a la narració sensorial en llenços digitals i físics. Especialitzat en serveis d'integració i tecnologia d'esdeveniments, Bluewater crea moments vivencials per a les marques, els seus projectes i esdeveniments. Scott s'ha publicat a Eventbrite, Entrepreneur i Forbes Communication Council. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shawn Schwegman
  Shawn Schwegman és cofundador i director d’estratègia de DemandJump. Shawn ha treballat anteriorment amb Overstock.com, ChaCha, Sally Beauty, Target, NewEgg, eToys, Cisco, Costco i molt més. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sabrina Sedicot
  Sabrina Sedicot és una màrqueting experimentada, centrada en tot allò digital. Ella treballa per Appnova, una agència de disseny creatiu amb seu a Londres i Roma. Treballa en projectes de disseny d'UX/IU, comerç electrònic, marca i producció de contingut. Està inspirada en totes les formes de narració digital i està interessada a crear solucions a mida que puguin oferir experiències per crear marques. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sumiya Sha
  Sumiya és l'autor del lloc web Xploited Media. Com a escriptora de contingut, Sumiya ha provat molts dissenys de llocs web i espera compartir-los amb els seus lectors. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Suzi Shapiro
  Suzi Shapiro ha passat tota la vida aprenent sobre com treballen les persones i com utilitzar aquesta informació per millorar la seva vida. Suzi té molts anys d’experiència com a professora universitària de psicologia i informàtica i com a investigadora d’experiències d’usuari i ha treballat amb persones d’una gran varietat d’empreses, des de la tècnica a la financera, passant per la mèdica i l’educativa. Actualment, Suzi és consultora principal d’experiència d’usuari GravityDrive. Les seves pràctiques de disseny de l'experiència d'usuari poden millorar processos, serveis i productes. També s'encarrega de desenvolupar la formació per a persones que volen millorar els processos de disseny d'experiències d'usuari a les seves empreses. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Stephanie Shreve
  Stephanie Shreve és vicepresidenta de compromís de socis a PowerChord. És una executiva de programari i màrqueting digital amb més de 20 anys d'experiència liderant equips d'alt rendiment per donar suport a marques globals i socis estratègics. Amb un historial de rendiment, Stephanie s'esforça per construir relacions sòlides amb els clients per crear solucions que impulsin els resultats empresarials. Abraça les oportunitats que presenten les tecnologies emergents per arribar a nous mercats i fer créixer el negoci. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Stefanie Siclot
  Stefanie Siclot forma part de l'equip de SEO a Creixement coet, una agència de màrqueting digital amb seu a Los Angeles. És responsable d’augmentar la qualitat i la quantitat de trànsit del lloc web, cosa que significa diversió per a ella. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Sam Smith
  Sam Smith és cofundador i CTO de Demandwell, una plataforma de SEO amb seu a Indianàpolis que combina IA generativa, dades de SEO i personalització per impulsar el creixement orgànic dels ingressos. Sam és un constructor de solucions tecnològiques durant tota la seva carrera per als venedors digitals i vol que tingueu un dia d'onatge total. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Stefan Smulders
  Empresari SaaS | Fundador del programari més segur del món per a LinkedIn Automation /Expandi.io | durant més de 5 anys Fundador de LeadExpress.nl 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Senraj Soundar
  Senraj dirigeix l'equip directiu a ConnectLeader cap a l'objectiu principal de "excel·lència en enginyeria i gran servei al client". Abans de ConnectLeader, va fundar dues empreses de serveis de programari d’èxit que donaven feina a més de cent empleats a tot Estats Units i desenvolupaven productes de programari avançats per a clients. Senraj va obtenir un grau en Informàtica (amb els màxims honors) per la Universitat de Massachusetts i un títol en Enginyeria Elèctrica per la Universitat Anna, Chennai, Índia. El 1992, Senraj va rebre el prestigiós "National Technology Award" del president de l'Índia al millor invent del país. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Stephanie Sperry
  Stephanie Sperry és directora principal de màrqueting de Font del servei. La seva experiència i coneixement posicionen de manera única Sperry per ampliar les seves capacitats per garantir que ServiceSource se centri a millorar el recorregut dels clients de la companyia. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Shirley Stark
  Shirley Stark treballa actualment a InfoCleance com a responsable de l'equip de màrqueting. Té experiència pràctica en màrqueting B2B i li encanta escriure blocs, consells, llegir articles B2B, crear estratègies empresarials i viatjar. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sean Sullivan
  Sean Sullivan és l'amfitrió de Cafè convergent. Quan no fa podcasts, podeu trobar a Sean en esdeveniments de xarxa, esdeveniments culturals i cafeteries que citen massa pel·lícules. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Steve Kremer
  Steve es descriu a si mateix com un "una mica de país, una mica de rock-n-roll" tant com a tècnic i comercial. Va deixar WISH-TV l'any 1995 per ser un dels primers dissenyadors i consultors web d'Indy. Al llarg del camí, va treballar per a startups com iProperty.com, Narrowline, OneCall Internet, Vontoo, ChaCha, on era l'empleat número 4 i actualment és el director de publicitat en línia de ChaCha. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Suzi Tripp
  Suzi Tripp es va unir a Brooks Bell el 2011, supervisant i fent créixer els programes d’experimentació de la seva llista d’empreses en expansió. En el seu paper actual com a vicepresidenta d’Insights, Suzi és capaç de continuar la seva passió per generar estratègies de prova impactants i descobrir coneixements significatius dels clients per resoldre problemes comercials complexos. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shannon Tucker
  Shannon és un professional experimentat en relacions públiques que rep notícies als clients. Shannon creu en el poder de les relacions públiques integrades combinant mitjans guanyats, remunerats i propietaris. Shannon és el director sènior de relacions amb els mitjans de comunicació de SSPR. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Samantha Ulita
  Samantha Ulita és la directora de revisions de clients en línia de Cyberbacker, el proveïdor líder de serveis d'assistent virtual a tot el món. Amb un compromís inquebrantable amb la satisfacció del client darrere del viatge de comentaris dels clients de Cyberbacker, Ulita teixeix un tapís de comentaris que defensa les veus dels propietaris de negocis a Amèrica del Nord i els dedicats Cyberbacker a les Filipines que sustenten l'èxit de la companyia. La seva experiència s'estén a la supervisió diària del lloc de revisió, que inclou comentaris tant positius com negatius, i sobresurt en el maneig de la comunicació en els moments difícils. Té un ull atent al batec del cor de les xarxes socials i transforma amb habilitat els sentiments en estratègies pràctiques, fomentant la transparència, el creixement i una sensació de convivència inigualable dins de la diversa comunitat de Cyberbacker. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Vaughan
  Scott Vaughan, CMO de integrar, lidera l'estratègia d'entrada al mercat de la companyia i se centra a identificar i desenvolupar la base de clients i les relacions de mercat de ràpid creixement de la companyia. La seva passió se centra a desbloquejar el potencial del màrqueting, els mitjans de comunicació i la tecnologia per impulsar el valor dels negocis i dels clients. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Suzy Viola
  Suzy Viola és especialista en màrqueting en xarxes socials i fotògrafa. Li encanta compartir els seus coneixements i interessos amb tothom que la porti a convertir-se en escriptora independent. I Oh! Ella també és viatgera. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Steve Weiss
  Steve Weiss és el conseller delegat de MuteSix i un empresari de tota la vida i venedor d'Internet. Des que va començar el seu primer negoci multimilionari mentre era adolescent, Steve ha buscat les millors oportunitats de negoci en línia, actualment centrant-se en la plataforma publicitària de Facebook. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Smith Willas
  Smith Willas és escriptor independent, blogger i periodista de mitjans digitals. És llicenciat en gestió de cadena de subministrament i gestió d’operacions i màrqueting i compta amb una àmplia formació en mitjans digitals. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Sarah Williams
  Sarah Williams és una empresària amb seu a Berlín, especialista en màrqueting en comunicació en línia. Mireu la seva posada en marxa digital preferida - Revista Wingman - una revista d’estil de vida en línia per a homes. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Suzie Wilson
  Suzies es fa dir a WordPressaholic a qui li agrada escriure per als usuaris de WordPress. Abans de passar a un escriptor de contingut, era investigadora de continguts amb coneixements de SEO. Ara Suzie és una màquina d’escriure contingut sobre connectors i tutorials de WordPress que encara creu que serà un astronauta algun dia. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Sofia Wilton
  Sofia Wilton és periodista de professió però escriu contes en el seu temps lliure. Les seves històries es publiquen als diaris locals i són molt reconegudes per les seves atractives històries. També escriu blogs per a Llac B2B relacionat amb l’actualitat. Com a escriptora apassionada, dedica tot el seu temps lliure a escriure. Viu a Nova York, però viatja la major part del temps per la seva professió. Això li dóna l’oportunitat d’explorar nous llocs i també d’incloure les seves experiències a les seves històries donant una sensació realista. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Stacey Wonder
  Stacey Wonder és un venedor de continguts experimentat i un escriptor independent. Stacey ha creat una gran quantitat de publicacions de blocs per a mil·lenaris sobre temes relacionats amb l'educació, el desenvolupament personal, la carrera i el màrqueting. Stacey sempre intenta desenvolupar les seves habilitats professionals i compartir les millors pràctiques amb els altres. Quan no està ocupada amb els seus projectes, Stacey escriu breus històries de detectius. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Sammy Zhou
  Sammy és comercialitzador digital i un entusiasta de la fotografia i la videografia. Sempre intenta explorar alguna cosa nova en el seu contingut i li encanta compartir consells i trucs sobre màrqueting. Funciona per FlexClip, l’apassiona tot el relacionat amb la producció de vídeos. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Sean Zinsmeister
  Sean elabora el posicionament, la missatgeria i l’estratègia general d’introducció al mercat per a la base de models analítics predictius de nova generació d’Infer. Un cop satisfet Inferir El client, Sean, es va unir a Infer de Nitro, una empresa de programari de gestió de documents amb seu a San Francisco, on va desenvolupar i dirigir un guardonat equip de màrqueting global. Sean té títols avançats a la Suffolk Sawyer School of Business i al nord-est, respectivament, en màrqueting estratègic i gestió de projectes. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Taulbee Jackson
  Taulbee Jackson és president / CEO de Raidious Digital Content Services. Raidious és una empresa de màrqueting digital creada per crear, gestionar, controlar, moderar i mesurar contingut i diàleg en línia en temps real, mitjançant un equip d’estrateges, escriptors, editors, productors i reporters que funcionen de la mateixa manera que un equip de notícies de CNN per a marques. Obteniu més informació a raidious.com. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Toni Barbagallo
  Tony és CMO de Clústrix, una base de dades SQL líder a escala dissenyada per al núvol i la primera base de dades creada específicament per satisfer les demandes d’escala d’ingressos, rendiment i disponibilitat dels llocs de comerç electrònic actuals. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Beveridge
  Tim és un consultor estratègic líder amb més de 20 anys d'experiència treballant a la intersecció de màrqueting i tecnologia. Apassionat de millorar les experiències dels clients i obtenir millors resultats empresarials, Tim es va unir a Silverbullet com a director general de Consultoria Estratègica el desembre de 2019 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Beyer
  Tim Beyer és COO global de l'escalada tecnològica Sana Comerç, i actualment amb seu a Nova York com a president i conseller delegat de la regió d'Amèrica. Tim té una llicenciatura en administració d'empreses internacionals i dos màsters en finances (MSc) i en dret financer (LLM). 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Thomas Brodbeck
  Tom Brodbeck és l'estratègic digital sènior i líder de l'equip digital a Hirons, una agència de màrqueting de servei complet a Indianapolis. La seva experiència s’ha centrat en SEO, màrqueting digital, màrqueting de llocs web i producció d’àudio / vídeo. També ha aparegut a Social Media Today i a Search Engine Journal. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Tony Brown
  Tony té 25 anys d'experiència en dades i anàlisi, centrats a aconseguir millors resultats empresarials. Ha ocupat càrrecs directius a Lloyds Banking Group i Teradata. El 2018 va cofundar una start-up de dades i anàlisi, Prickly Cactus, que va ser adquirida per D4T4 solutions el juliol de 2021. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Troy Burk
  Troy Burk, CEO i fundador de Right On Interactive, és un líder reconegut en la reflexió i ponent sobre els temes del màrqueting del cicle de vida, automatització del màrqueting, puntuació i nutrició de clients potencials i màrqueting per correu electrònic. Troy es va llicenciar a la Ball State University. Viu a Indianapolis amb la seva dona i els seus tres fills, on treballa al comitè de màrqueting de membres de la Cambra de Comerç de la Gran Indianapolis i es dedica a l’esport juvenil. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Taylor Chrisman
  Taylor Chrisman forma part de l'equip de màrqueting de contingut de Power Marketing Digital. Li apassiona explicar històries de marca a través de continguts interactius i atractius i plataformes de xarxes socials. Taylor és un sènior a la Universitat de San Diego i estudia màrqueting. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Thibaud Clement
  Thibaud Clement és el conseller delegat i cofundador de Loomly. Des que es va graduar tant a l’Escola de Gestió de Grenoble, França com a la Universitat d’Ottawa, Canadà, el 2011, Clement ha treballat amb la seva dona i la seva parella comercial, Noemie, posant en marxa quatre empreses d’èxit. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Thibaut de Lataillade
  Thibaut de Lataillade, GetApp GVP, té més de 25 anys d'experiència en gestió d'empreses, vendes i màrqueting al seu cinturó. Té una trajectòria demostrada en núvol, mobilitat, màrqueting digital, CRM, màrqueting, vendes i estratègies de creixement. Thibaut ha ocupat càrrecs directius i executius en grans empreses tecnològiques com Cegedim i SAP. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ted Dhanik
  Ted Dhanik és el conseller delegat i cofundador d’engagement: BDR, Inc. Ted actua com a director executiu supervisant el màrqueting estratègic, les vendes i el desenvolupament de negocis, la gestió de la relació amb els clients i l’adquisició de contingut. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Tim Duncan
  Tim Duncan és el líder de pràctiques de creixement del producte a Bottle Rocket, que se centra a ajudar les marques a augmentar les accions de valor dins de la seva experiència del client mitjançant l’optimització de mètriques d’adquisició, conversió, interacció i retenció. Abans de Bottle Rocket, Tim va treballar a IBM com a consultor de gestió de processos empresarials i es va graduar a la Universitat d'Oklahoma amb una llicenciatura en enginyeria civil. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Flint
  Tim Flint és el president de Flint Analytics, una agència digital centrada en mitjans de pagament en línia, anàlisis web i optimització del percentatge de conversions per a empreses grans i petites. També és el fundador de Smartups Indy, un grup de reunions mensuals que ensenya a fundadors i venedors de startups que treballen per a startups a fer créixer millor els seus negocis. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Tyler Foster
  Tyler Foster és CTO i cofundador d'Evolv AI, on dirigeix el desenvolupament, la investigació, l'experiència d'usuari i les operacions tècniques. Aporta 20 anys d'experiència, després d'haver treballat per a Sentient Technologies, Cloudera, Apollo Group i Intel. Tyler aprofita el poder de l'aprenentatge automàtic per canviar la manera com les marques experimenten als canals digitals. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tricia Gellman
  Tricia Gellman és CMO de Deriva, la plataforma d’acceleració d’ingressos. Tricia és l'autor de 3x CMO (anteriorment de Checkr i Salesforce Canada) OCM 3.0 butlletí mensual i amfitrió del Podcast de converses CMO. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Thor Schrock
  Sota el lideratge de Thor, Schrock Innovations Computer Company ha estat elegida com a empresa independent de reparació d’ordinadors número 1 de Lincoln cada any des del 2001 en un mercat amb múltiples competidors agressius. Thor va fer créixer Schrock Innovations des de la vora de la fallida el 2004 en una central elèctrica de servei d’1.5 milions de dòlars a l’any el 2009 amb ubicacions a Omaha i Lincoln, NE. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Hickle
  Amb una formació diversa que va des de l’economia fins a la comèdia, Tim Hickle ha trobat una llar excel·lent a l’espai de màrqueting digital. Avui en dia, Tim és un estratègic de màrqueting digital per al disseny de milles. El seu objectiu principal és ajudar la creixent empresa de marca a construir una llista d’ofertes de serveis digitals al voltant de la seva experiència, inclosos el màrqueting entrant, l’atenció al correu electrònic i el comerç social. Si voleu connectar-vos, no dubteu a enviar un correu a Tim a TimHickle@gmail.com o connecteu-vos a Twitter @TimHickle 
 
 
 
 
 
	    
  
  Todd Johnson
  Todd Johnson és el director de comptes d’Emerald Colour, amb més d’una dècada d’experiència en la indústria creativa, del disseny i de la impressió. Ha atret a les principals marques nacionals i internacionals a la llista Emerald Color que segueix liderant el creixement de les agències. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tara Kelly
  Innovador en sèrie, autor i fundador publicat, president i director general de Programari SPLICE, Tara és un apassionat del potencial de la tecnologia per canviar les vides a millor. Ha canalitzat constantment aquesta creença cap al desenvolupament de tecnologies que millorin les operacions, permetin un millor servei i millorin l’experiència del client. Això ha conduït a la creació de tres empreses d’experiència amb el client i a convertir una idea innovadora en una tecnologia patentada i patentada que aprofita els fluxos de dades per crear missatges personalitzats i automatitzats. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Krozek
  Tim Krozek és el conseller delegat de Augmenta els suports, el mercat de creativitat publicitària digital líder. Abans de Boost Media, Krozek era responsable dels ingressos globals d'Efficient Frontier i dels esforços d'adquisició de clients. Va ajudar a fer créixer l'equip original de 15 persones fins a 220 empleats i més de 40 milions de dòlars en ingressos. Efficient Frontier seria adquirit més tard per Adobe (NASDAQ: ADBE). També va dirigir les vendes globals i el desenvolupament empresarial, la gestió de programes i els serveis al client de Support.com. Més tard va gestionar els esforços de generació d'ingressos de Flite.com per al seu negoci de marca, agència i editorial. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Tom Kuhr
  Tom Kuhr és un executiu de màrqueting estratègic amb una àmplia formació en màrqueting digital, operacions d’ingressos i xarxes socials. És un veterà de múltiples startups amb èxit i ha ajudat a reunir capital, a crear equips de primer nivell mundial i a crear programes de màrqueting i desenvolupament de negocis escalables que van permetre un ràpid creixement. Com a CMO de Mosca verda, treballa estretament amb esports, mitjans de comunicació, marques de consum i franquícies per automatitzar i escalar programes de màrqueting de gran abast. Representant la veu del client, els premiats productes de Tom i les experiències excepcionals del client han donat lloc a múltiples sortides amb èxit a través de la sortida a borsa i l’adquisició. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Lemke
  Tim Lemke lidera la disciplina de tecnologia d'experiència a Barefoot, que està compost per un equip d'arquitectes de solucions, tecnòlegs de màrqueting, desenvolupadors d'aplicacions i analistes de negoci. Ell i el seu equip són els responsables de transformar els conceptes creatius en experiències digitals connectades i multicanal. Això inclou el disseny de solucions tecnològiques, la implementació de la plataforma, el desenvolupament de codi personalitzat, l'automatització del màrqueting, l'elaboració de continguts, la personalització i el desplegament de correu electrònic. Aborda el treball des d'una perspectiva de l'experiència, és a dir, se centra en l'usuari i configura la solució tecnològica per crear una experiència ideal per a aquest usuari en lloc de deixar que la tecnologia dicti la solució. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Terri Mock
  Terri Mock és el director principal de Ve Interactive, un proveïdor de serveis de publicitat i màrqueting digital a més de 10,000 empreses de comerç electrònic a tot el món. Mock té més de dues dècades d’experiència com a líder executiu, amb un enfocament a impulsar el creixement d’ingressos, a crear estratègies d’inici del mercat i a escalar operacions comercials per a empreses tecnològiques. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Tom Mucklow
  Tom Mucklow lidera el Adreçat equip a oferir solucions completes i efectives a les frustracions de compres i lliuraments en línia als Estats Units. La plataforma de verificació d’adreces d’avanguardia optimitza i agilitza el procés de pagament per als minoristes en línia i els seus clients, omplint automàticament la informació de les adreces, reduint els resultats amb cada pulsació de tecla i verificant dades d’adreça precises per a més de 240 països de tot el món. Com a líder de Addressy, Tom treballa per transmetre els avantatges d’estalviar costos, experiència d’usuari i qualitat de les dades de la tecnologia de verificació de les adreces predictius a les empreses dels EUA. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Thea C. Myhrvold
  Thea C. Myrhvold és un fundador i CEO mundialment reconegut de GETBee, una plataforma d’intercanvi de coneixement B2B dissenyada per millorar les experiències de compra dels consumidors i transformar el futur laboral. Amb un historial d’èxits en tecnologia i innovació des de fa més de deu anys, és coneguda per les seves fortes habilitats de lideratge i comunicació amb una capacitat innata de construir i escalar startups tecnològiques. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tori Atkinson
  Tori Atkinson és creador de contingut per a Suport al detall de Sinso, ajudant a botigues independents i de conveniència a potenciar els seus negocis amb una major rendibilitat. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Toni Patrick
  Tony Patrick és el director de SEO i analítiques per al contingut d'Intero Digital i PR Division, abans Influence & Co. Intero Digital és una agència de màrqueting digital de servei complet, la divisió de continguts i relacions públiques de la qual ajuda les empreses a millorar la seva generació de contactes, SEO, habilitació de vendes i lideratge pensat, tot això impulsat pel màrqueting de continguts i les relacions públiques. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Piazza
  Tim Piazza és soci de Social Life Marketing i fundador de ProSocialTools.com, un recurs per a petites empreses per arribar als clients locals amb xarxes socials i màrqueting mòbil. Quan no està creant solucions innovadores que acceleren els processos empresarials, a Tim li agrada tocar la mandolina i fer mobles artesanals. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tyson Quick
  Tyson Quick és el fundador i CEO d’Instapage, el líder en optimització post-clic. Va fundar Instapage el 2012 després de veure com el màrqueting del rendiment i del creixement perdia diners en campanyes publicitàries poc performants. Des de llavors, la seva visió ha estat crear un conjunt de productes d’optimització post-clic que maximitzin els rendiments mitjançant la personalització publicitària. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Travis Smith
  Travis va néixer i va créixer en una terra llunyana anomenada Nebraska, i després d’assistir a la universitat a Missouri, va completar el seu MBA i el Màster en Psicologia Social a la Ball State University. Travis ha estat un munt de coses, incloent un càmera de vídeo, tutor, discjòquei, venedor de contractes, barista, turista nòmada, bibliotecari, sandvitxista, cap d’oficina, investigador, investigador, investigador, lacai de recursos humans i cap de projecte, tots els quals l’han preparat pel paper d'Analyst de l'experiència d'usuari. A Tuitive, s’encarrega de la recerca d’usuaris, proves d’usuaris, modelització d’usuaris, recopilació de requisits i manteniment de l’ésser humà en el disseny centrat en l’ésser humà. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Tetyana Seredyuk
  Tetyana Seredyuk, PhD, és la cofundadora i directora d'estratègia de caixa de vlog, cap de màrqueting de grup de Noosphere i assessor sènior de diverses empreses líders en màrqueting i alta tecnologia. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tom Siani
  Tom és un expert en màrqueting en línia amb més de 5 anys d’experiència en aquesta indústria digital. També col·labora amb algunes marques conegudes per tal de generar trànsit, crear embuts de venda i augmentar les vendes en línia. Ha escrit un nombre considerable d'articles sobre màrqueting en xarxes socials, màrqueting de marca, blocs, visibilitat de la cerca, etc. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tanya Singh
  Tanya és una coneguda comercialitzadora de continguts que té més de cinc anys d’experiència en tecnologies emergents com blockchain, Flutter, Internet of Things en el camp del desenvolupament d’aplicacions mòbils. Durant tots aquests anys, va seguir de prop la indústria tecnològica i ara escriu sobre els últims esdeveniments que tenen lloc al món de les aplicacions. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Popa de Thomas
  Thomas Stern és el vicepresident sènior de serveis al client de ZOG Digital, ha guanyat nombrosos premis per campanyes digitals estratègiques de Gannett Co. Inc., és membre de la junta directiva de Search Engine Marketing Professional Organization (SEMPO) Arizona i té diverses certificacions de Google. Stern és llicenciat en Comunicacions Estratègiques per la Universitat de Kansas i té un Màster en Màrqueting per Internet de la Universitat de San Francisco. En el seu temps lliure, a Stern li agrada fer excursions, anar amb bicicleta i viatjar. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tav Tepfer
  Com a director comercial de Jabmo, Tav Tepfer lidera les operacions de vendes, èxit del client i serveis gestionats a tot el món de la companyia. És una executiva internacional de SaaS amb més de 15 anys d'experiència en programari empresarial com Docurated, Zilliant, IBM i Oracle. La Tav és una àvida corredora, li agrada fer rutines de ball country i de tant en tant organitza una festa temàtica per als seus amics a Austin, Texas. Tav és llicenciada en matemàtiques a la Texas Woman's University. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tom Treanor
  Tom Treanor és el director de màrqueting de Treasure Data, on promou la solució de l'empresa CDP (plataforma de dades de clients) de l'empresa. Tom va obtenir un MBA a la Wharton School of Business, així com un Master of Arts in International Studies per la Universitat de Pennsilvània. 
 	   lloc web  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Tom cascada
  Tom Waterfall és director de solucions d’optimització per a EMEA i APAC a Webtrends. És responsable d’oferir estratègies d’optimització de 360 graus per als clients, per augmentar la conversió del lloc i el ROI de màrqueting. Com a expert en omnicanal i personalització, Tom té una passió per entendre com els consumidors actuen i reaccionen als diferents continguts quan estan en línia. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tunio Zafer
  Tunio Zafer és el CEO de pCloud AG - l'empresa que desenvolupa i proporciona la plataforma d'emmagatzematge pCloud. Té més de 18 anys d'experiència en gestió i màrqueting en el camp de la tecnologia, i ha participat en una sèrie de projectes empresarials d'èxit com MTelekom, Host.bg, Grabo.bg, Mobile Innovations JSC i altres. Com a líder i gestor de l'empresa d'emmagatzematge al núvol, Tunio promou la innovació en àrees com la seguretat i la rendibilitat per als usuaris finals. Tunio fomenta la visió de futur a tot el seu equip, treballant per tenir un impacte significatiu en el mercat de TI en ràpid creixement, tant per a particulars com per a empreses. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Terry Ziegler
  Terry Ziegler és conseller delegat i cofundador de Solucions T-Pro. Amb més de 30 anys d’experiència en gestió de béns envasats per al consumidor (CPG) en les àrees de màrqueting comercial, màrqueting de consumidors, gestió de categories, vendes i finances en funcions de lideratge i gestió a RJR / Nabisco, Borden Foods, Dairy Farmers of America, Synectics Group i Tecnologies AFS; Terry combina una aplicació innovadora amb un lideratge pràctic. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Ugljesa Djuric
  Ugi és el CEO i fundador de Contenthorse agència de màrqueting on ajuda les empreses SaaS B2B a obtenir rànquings ràpids de Google amb potents estratègies de màrqueting de contingut. Li apassiona cultivar SaaS, beure cervesa, passejar amb els seus 2 gossos dàlmates i muntar a cavall. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Unnathi Rayaprolu
  Unnathi és un venedor amb passió per aprendre qualsevol cosa nova i gaudir de diverses cultures mentre viatja. Gaudeix d’una bona lectura i d’una tassa de cafè a qualsevol hora del dia. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vaibhav Namburi
  Vaibhav és el fundador de SmartWriter. He ajudat a crear diverses empreses multimilionàries i m'encanta apropar-me a Start Ups a través del creixement del lideratge de productes. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Virginia Jacko
  Virginia Jacko és presidenta i directora general del Far de Cecs i Deficients Visuals de Miami, que transforma anualment la vida de més de 75,000 persones mostrant-los com és possible veure sense vista. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Valeh Nazemoff
  Valeh Nazemoff és un orador consumat, autor de best-sellers, entrenador i fundador d'Engage 2 Engage, una empresa de serveis de màrqueting digital. Li apassiona la millora de la vida de les persones mitjançant la planificació estratègica, el treball en equip col·laboratiu, l'automatització i la delegació. Elimina la frustració, l'aclaparament, l'esgotament i l'estrès que s'enfronten els emprenedors i les petites empreses a l'hora d'esbrinar els diferents elements de màrqueting, de manera que l'enfocament segueix sent en créixer i escalar. Els seus llibres, Energize Your Marketing Momentum (2023), Supercharge Workforce Communication (2019), The Dance of the Business Mind (2017) i The Four Intelligences of the Business Mind (2014) tenen com a objectiu ajudar les empreses a crear ordre a partir del caos. També ha aparegut en moltes publicacions com Inc., Entrepreneur, SUCCESS, Fast Company, Huffington Post i més. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vaibhav Pandya
  Vaibhav Pandya és el director d'operacions (COO) i editor col·laborador sènior a IndyLogix - Agència de màrqueting digital, on ha passat més de 9 anys fent créixer l'organització i establint-la com a líder creïble del mercat. Un executiu operatiu de dia i un àvid escriptor de nit, li encanta llegir, escriure i parlar sobre màrqueting digital. SEO, NFT, Blockchain, AI, Web 3.0 i més. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vladislav Podolyako
  Sóc el fundador i CEO de Belkins i Folderly. Té més de nou anys d'experiència en la creació i creixement d'empreses de serveis i startups SaaS a SalesTech i MarTech. L'emprenedoria és la meva passió, i sempre busco crear, construir i, en general, noves oportunitats per comercialitzar productes i idees innovadores. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vedran Rasic
  Emprenedor amb experiència en oferir estratègies GTM de productes d'èxit, assolir objectius i crear equips d'alt rendiment. Les meves competències bàsiques surten a la llum on es creuen estratègies de client, producte i creixement. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vivek Sriram
  Abans d’unir-se a Lucidworks, Vivek va liderar el desenvolupament de productes i negocis per al negoci de cerca a Amazon Web Services, on va co-crear Amazon Elasticsearch Service i va ajudar a fer créixer el negoci de cerca des de la creació a gran escala. En els seus més de vint anys de programari, Vivek va exercir funcions d’enginyeria, desenvolupament de negocis i productes en diverses empreses, com ara Vizu (adquirida per Nielsen), Aggregate Knowledge (adquirida per Neustar) i SBI Razorfish. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Venkat Viswanathan
  Com a fundador i president de LatentView, Venkat és el visionari de LatentView. Ha ajudat diversos clients de Fortune 500 a aprofitar un model de prestació de serveis offshore amb seu a l’Índia en els sectors de serveis financers i telecomunicacions durant més d’una dècada. Té més de 18 anys d’experiència en consultoria de gestió, tecnologia i gestió global de serveis de TI. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Wendy Covey
  Durant els darrers 20 anys, Wendy ha ajudat a centenars d’empreses tècniques a generar confiança i a omplir els seus gasoductes de vendes mitjançant un contingut tècnic convincent. La seva companyia, TREW Màrqueting, és una agència de màrqueting de servei complet que ajuda les empreses a connectar amb els clients, generar confiança i obtenir resultats sostenibles mitjançant un enfocament de màrqueting de contingut provat. 
 	   lloc web  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Wesley Faulkner
  L’experiència de Wesley Faulkner abasta múltiples facetes de la indústria tecnològica, des de la fabricació fins al desenvolupament de productes. La seva passió per la tecnologia es va fomentar a través de més de tretze anys d’experiència en suport tècnic i d’atenció al client, enginyeria de camp i desenvolupament d’entreteniment de mitjans digitals. Recentment, Wesley s'ha estès a l'escena de les xarxes socials. Ha estat un convidat destacat en diversos mitjans de comunicació web com CNET i Tech in Twenty. Com a part del Social Media Counsel, i després com a Social Media Evangelist, va ajudar en el desenvolupament de l'estratègia d'AMD en xarxes socials i va ajudar a introduir noves associacions comercials. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Nicolás Jiménez
  Nicolás Antonio Jiménez és coordinador de màrqueting de Widen Enterprises, un proveïdor de serveis de gestió d’actius digitals basats en el núvol. Té una formació diversa en màrqueting, periodisme, gestió sense ànim de lucre, defensa de la llibertat de premsa i promoció de la democràcia. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Guillem Karr
  Bill és el científic cap de dades d'OpenMartech i gestiona les operacions de ciència de dades per a clients minoristes. Té un doctorat. en Matemàtiques per la Universitat d'Illinois a Urbana-Champaign i una certificació de màster en ciència i enginyeria computacionals. Durant els seus estudis, va fer pràctiques al Data Innovation Lab de Caterpillar i ha publicat articles i presentat la seva recerca en seminaris i conferències. Bill també té un B.S. en Matemàtiques i llicenciat en Física per la IUPUI, on va dur a terme investigacions en física computacional i va guanyar el màxim premi de recerca de grau. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Wendy Mei
  Wendy lidera l'equip de producte i estratègia, supervisant les línies de productes de consum i negocis, les vendes a tot el món i les estratègies. És la responsable d'alinear els valors fonamentals de Playsee amb tots els grups d'interès interns i externs i de crear una experiència social incomparable centrada en el barri per a milions d'usuaris de Playsee. Wendy és llicenciada en Administració d'Empreses i Estadística per la Universitat Carnegie Mellon, Estats Units. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Yariv Erel
  Yariv Erel és cofundador i CEO de justAd, una empresa de tecnologia creativa que ofereix una plataforma de creació d’anuncis de pila completa per crear anuncis multimèdia basats en els resultats. Les marques malgasten diners i corren la reputació dels anuncis digitals ineficaços. Els anuncis atractius i rendibles de justAd creen experiències d’usuari significatives. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Yuliia Mamonova
  Amb més de 5 anys en màrqueting digital, Yuliia està impulsant Llimona.ioel creixement amb la seva escriptura perfecta i missatges clars. Yuliia, una escriptora i una investigadora de cor, entén com relacionar-se amb els lectors i construir una història que destaqui. Yuliia ha escrit més de 1500 articles durant els darrers anys remodelant el món de FinTech, startups i màrqueting de continguts amb les seves habilitats. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Yauhen Razhko
  Yauhen Razhko és el fundador i CEO d'Hypetrain, una plataforma de màrqueting d'influencers de cicle complet dissenyada per ajudar agències de qualsevol mida, marques, empreses de mitjans i autònoms a executar i gestionar les seves campanyes de màrqueting d'influencers. És un expert líder en màrqueting tecnològic i té una àmplia experiència en l'aprofitament del poder del màrqueting d'influencers per generar resultats. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mon Tsang
  You Mon Tsang és el conseller delegat de OutMarket. OutMarket proporciona programari i serveis d’automatització de màrqueting per als equips de màrqueting per obtenir resultats quantificables. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Yael Zlatin
  Yael és el director de comerç electrònic de Adtaxi. Té anys d’èxit demostrat en la creació d’embuts de conversió d’èxit i és una líder progressista i mentora per a l’entrenament, la direcció i la motivació d’equips interns i virtuals. 
 	   lloc web  

 
 
 
 
	    
  
  Zain Jaffer
  Zain Jaffer és el fundador i CEO de Zain Ventures, una empresa d'inversió que proporciona finançament a nivell mundial per a startups tecnològiques, immobiliàries i de capital privat. Com a empresari i inversor en sèrie, Zain guia i inverteix activament en empreses emergents de tecnologia fronterera als Estats Units. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Zac Sprackett
  Zac lidera la gestió de productes, l'experiència d'usuari i les organitzacions d'enginyeria distribuïdes globalment de SugarCRM. És el responsable de definir la visió de producte i l'estratègia de la plataforma Sugar i de l'execució d'aquesta estratègia. Té més de 25 anys d'experiència en empreses tecnològiques i ha ocupat diferents càrrecs de lideratge. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Zara Ziad
  Zara Ziad és analista de màrqueting de productes a Escala de dades amb formació en informàtica. Li apassiona el disseny d'una estratègia de contingut creativa que destaqui els problemes d'higiene de dades del món real als quals s'enfronten moltes organitzacions actuals. Produeix contingut per comunicar solucions, consells i pràctiques que poden ajudar les empreses a implementar i aconseguir una qualitat de dades inherent als seus processos d'intel·ligència empresarial. S'esforça per crear contingut dirigit a un ampli ventall de públics, des del personal tècnic fins a l'usuari final, així com comercialitzar-lo a través de diverses plataformes digitals. 
 	   lloc web  
	   LinkedIn  
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  Martech Zone és capaç de proporcionar-vos aquest contingut sense cap cost perquè monetitzem el nostre lloc mitjançant ingressos publicitaris, enllaços d'afiliats i patrocinis. Agrairem que elimineu el bloquejador d'anuncis mentre visualitzeu el nostre lloc. 
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